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Öz 

Bu araştırmanın temel amacı bireylerin evliliğe yatkınlıklarını ölçen bir ölçme aracı geliştirmek 
ve bunun psikometrik niteliklerini saptamaktır. Araştırma kapsamında geliştirilen ölçek 
maddeleri 18 yaş üstü 427 yetişkin bireylere uygulanmıştır. Çalışma grubunun 289’u (% 68) 18-
22, 113’ü (% 26) 23-25, ve 25’i (%6) 26 ve üzeridir. Çalışma grubunun 285’i (%67) kadın, 142’si 
(%33) erkektir. Araştırma iki aşamada gerçekleştirilmiştir. Birinci aşamada ölçeğin Açımlayıcı 
Faktör Analizi (AFA) için 213 bireye ölçme aracı uygulanmış, elde edilen bulgulara göre ölçeğin 
iki faktörden oluştuğu ve tüm ölçek maddelerinin açıkladığı toplam varyansın %55.61 olduğu 
gözlenmiştir. AFA ile elde edilen faktör yapıları 214 kişiden oluşan bireyler üzerinde Doğrulayıcı 
Faktör Analizi (DFA) uygulanmıştır. Elde edilen uyum indekslerinin oldukça yüksek olduğu 
gözlenmiştir. Ölçeğin alt boyutlarının güvenirlik değerleri Cronbach Alpha katsayısı 
hesaplanmış olumsuz yatkınlık alt ölçeğinin güvenirlik değeri 0.89, evlilik beklentisinin 0.87 
olduğu gözlenmiştir.  
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Abstract  

The main objective of this research is to develop a measurement tool to assess individuals' marital 
disposition and to determine its psychometric properties. The scale items developed for this 
research were administered to 427 adults over the age of 18. Of the study group, 289 (68%) were 
18-22 years old, 113 (26%) were 23-25 years old, and 25 (6%) were 26 years and older. 285 (67%) 
of the study group were women and 142 (33%) were men. The research was conducted in two 
stages. In the first stage, the measurement tool was administered to 213 individuals for 
Exploratory Factor Analysis (EFA). The findings showed that the scale consisted of two factors 
and that the total variance explained by all scale items was 55.61%. Confirmatory Factor Analysis 
(CFA) was then applied to 214 individuals based on the factor structures obtained through EFA. 
The obtained fit indices were observed to be quite high. The reliability values of the sub-
dimensions of the scale were calculated using the Cronbach Alpha coefficient; the reliability value 
of the negative predisposition subscale was observed to be 0.89, and that of marriage expectation 
was 0.87. 
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GİRİŞ 

Aile, yaklaşık 4000 yıllık bir geçmişe sahip olan (Türkarslan, 2007), ilk insan topluluklarından beri 
varlığını sürdüren en kadim (Canatan, 2011) ve insanoğlunun var olduğu ilk günden bugüne 
kadar alternatifi olmayan (Bulaç, 2010) en eski sosyo-ontolojik birimdir (Ayan, 2013). 

Geniş anlamda aile, aynı çatı altında yaşayan anne, baba ve çocuklardan oluşan, insan türünün 
devamını sağlayan, ilişkilerin belli kurallara göre şekillendiği, her türlü zenginliğin bir kuşaktan 
diğerine aktarıldığı psikolojik, toplumsal gibi birçok ortak yönü olan bir kurum (Doğan ,2008) 
olmakla birlikte toplum içindeki en küçük yapı birimi olarak tanımlanır (TDK, 2024). En küçük 
olma özelliğine sahip olmasının yanı sıra toplumun temelini oluşturması bakımından en büyük 
öneme sahip olan aile (Yaman, 2021), tarih boyunca tüm medeniyetler tarafından toplumun en 
temel ve en değerli unsuru olarak görülmüş ve korunmuştur (Kavak, 2018; Aluş, 2016).  

Aile, bir bireyin dünyaya geçişinin başlangıcı olarak kabul edilir ve bireyin gelecekteki yaşamını 
etkileyecek birçok belirleyici faktörü içerir (Karataş, 2001). Aile, üstün değerlerin ilk kaynağıdır 
ve bu değerler aile içerisinde öğrenilir, korunur ve gelecek nesillere aktarılır. Bu değerler, 
toplumun ve devletin yapısını da etkileyerek onlarla şekillenir (Genç, 2018). Dolayısıyla hem 
bireysel hem de toplumsal değişim süreçlerinde sosyal bir yapı olarak ailenin rolü büyük bir 
öneme sahiptir (Kilinçer, 2021). Özgüven (2014), aile kavramını bir örgüt, evlilik kavramını ise 
farklı örgütlerden gelmiş olan iki kişinin hayatlarını birleştirme yoluyla yeni bir örgüt kurması 
olarak açıklayarak evlilik ve aile kavramlarının literatürde farklı iki kavram olarak ele alınması 
gerektiğini öne sürmüştür. Evlilik, temelde aile birimini oluşturan ve türün üremesini 
düzenleyen, toplum tarafından kabul edilebilir ve onaylanan, çatışmaya yol açmayan bir şekilde 
iki karşı cins arasında kurulan cinsel ve ekonomik birliktir (Emiroğlu ve Aydın, 2003). Evlilik, 
insanın doğuştan gelen kısıtlılığına bağlı olarak hayara karşılaştığı zorlukları aşabilme, yaşamın 
yükünü bir başkasıyla paylaşabilme, geleceğe sağlıkla bakabilmedir. Bununla birlikte evlilik belli 
amaçlar çerçevesinde birlikte hareket edebilme, bireysel, psikolojik gibi birçok tatmini sağlayan 
bir kurumdur (Dindar, 2020). 

Evlilik, toplumsal ve kültürel bir kurum olup, biyolojik, sosyal, psikolojik ve kültürel boyutları 
içeren karmaşık bir yapıya sahiptir. Evlilik, insanın doğal eğilimlerinden kaynaklanan bir olgu 
olmakla birlikte, kültürler tarafından şekillendirilen ve erkek ile kadın arasındaki içgüdüsel 
çekimi kurumsallaştıran bir sosyal yapı, her iki tarafın karşılıklı anlaşması, uyumu ve iş birliğiyle 
sürdürülen bir birliktelik şeklidir (Tarhan, 2010). Evlilik, insanların bireysel ve toplumsal 
sorumluluklarını düzenleyerek insanlığın devamlılığını sağlayan bir birliktelik olarak kabul 
edilir. Evliliklerin sağlıklı bir şekilde ilerlemesi, bireyler arasındaki uyuma ve evlilikten elde 
edilen tatmine bağlıdır (Temelli, 2021). 

Yapısal farklılıklar göstermesine karşın tarih boyunca evliliğin tüm toplumlarda varlığını 
sürdüren ve insan hayatını önemli ölçüde etkileyen bir kurumdur. Cüceloğlu’na (2017) göre 
evliliğin kadının kadınlığını, erkeğin erkekliğini ve her ikisinin de insani yönünü keşfetme 
imkanı sunduğunu, içinde çocukların doğup büyümesiyle de yarının toplumunu inşa eden sosyal 
bir kurum olduğunu ifade etmektedir. Toplum tarafından tanınan ve onaylanan bir cinsel birlik 
olarak da tanımlanan aile (Giddens, 2000), bireylerin doğuştan getirdikleri bir olma arzusunu bu 
cinsel yolla gerçekleştirebilecekleri meşru bir yol olarak da kabul edilmektedir (Merter, 2023). 
Yalnızca cinsel bir birliktelikten ibaret bir kavram olmayan evlilik, kadın ve erkek arasında 
karşılıklı duygusal paylaşımı, birlikte bir yaşamı sürdürme kararını, bu yaşamın 
sorumluluklarını birlikte üstlenmeyi de içermektedir (Bağlı ve Sever, 2005). 

1980'lerden itibaren dünya genelinde aile kurumu ve evlilik anlayışında bazı değişimler 
gözlemlenmeye başlanmıştır. İlk evlenme yaşının yükselmesi, evlilik oranlarında düşüş, 
boşanma oranlarının artışı ve doğurganlıkta azalma gibi eğilimler bu değişimlere örnek olarak 
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gösterilebilir. Bu eğilimler, geleneksel aile yapısının değişmeye başladığını gösteren işaretler 
olarak karşımıza çıkmaktadır (Baş, 2021; TÜİK, 2023). Türk ailesi, değerler, normlar, üye sayısı, 
evlilik tarzı, gelenekler ve modernlikle ilişkisi, kırsal ve kentsel boyutlar açısından önemli 
değişikliklerle birlikte kısmi bir bozulma yaşamış olsa da Batı toplumlarıyla karşılaştırıldığında 
nispeten daha iyi bir durumdadır (Gökçe, 2017).  

Bireyleri evliliğe hazırlayan en temel faktörlerden biri evliliğe yönelik tutumları ve 
yatkınlıklardır. Evliğe yönelik tutum evlilikten hoşlanma/hoşlanmama olarak ifade edilirken 
evliliğe yatkınlık bireylerin duygusal fiziksel ve düşünsel olarak evliliğe tam olarak hazır 
olmasını ifade eder. Bu bağlamda evliliğe yatkınlık, tutuma göre evliliğe çok daha yakın bir süreci 
bir duruşu ifade etmektedir. Türkiye’de evliliğe yönelik tutumları (Bayoğlu ve Atlı, 2014; Bener 
ve Günay, 2012) ve Evliliğe yönelik rol beklentisini (Köksal ve İlhan, 2017) ölçmek aracıyla 
geliştirilen ölçme araçlarının yanı sıra uyarlaması yapılan Evlilik Beklentisi Ölçekleri (Güzel, 
2020; Öz Soysal vd., 2016) bulunmaktadır. Bu araştırma ile bu ölçme araçlarından farklı olarak 
bireylerin evliliğe yatkınlıklarını belirlemek amaçlanmıştır. Buradan hareketle bu ölçme aracı ile 
toplumun en temel yapı taşı olan aile kurumunu oluşturan evlilik ve evliliğe yatkınlığı olumsuz 
etkileyen nedenleri belirlemek ve gerekli düzenlemeleri yapmak, evlilik uyumu, ilişki 
dinamikleri ve bireysel hazır oluş gibi kavramların nesnel ve ölçülebilir hale gelmesini sağlamak, 
yeni araştırmalara rehberlik etmek gibi önemli işlevleri yerine getirmek bu ölçek çalışmasının 
önemini ortaya koymaktadır.  

 

YÖNTEM 

Araştırma Modeli 

Bu araştırmada yetişkinler için Evliliğe Yatkınlık Ölçeğinin geliştirilmesi amaçlanmıştır. Bu 
amaçla araştırma ilişkisel tarama modelinde gerçekleştirilmiştir. 

Çalışma Grubu 

Araştırma kapsamından geliştirilen ölçek maddeleri 18 yaş üstü 427 yetişkin bireylere 
uygulanmıştır. Çalışma grubunun 289’u (% 68) 18-22, 113’ü 23-25 (% 27), ve 25’i (%6) 26 ve üstü 
yaşındadır. Çalışma grubunun 285’i (%67) kadın, 142’si (%33) erkektir. Ölçeğin açımlayıcı ve 
doğrulayıcı faktör analizi için 427 kişi yaş ve cinsiyet durumları da dikkate alınarak olarak iki 
gruba bölünmüş 213 kişiden elde edilen veriler üzerinde açımlayıcı geri kalan 214 kişiden elde 
edilen veriler üzerinde doğrulayıcı faktör analizi yapılmıştır.  

 

Ölçeğin Geliştirilmesi  

Ölçeğin geliştirilme sürecinde alanyazın incelenmiş evlilik, evliliğe yönelik tutumlar ve evlilik 
sürecine yönelik makale, tez gibi bilimsel yayınlar incelenerek 44 soruluk madde havuzu 
oluşturulmuştur. Hazırlanan ölçme aracı Psikoloji, Rehberlik ve Psikolojik Danışmanlık ile 
Türkçe Öğretmenliğinden 3 öğretim üyesi tarafından incelenmiş düzeltilmesi ya da çıkarılması 
gereken maddeler incelenmiş ve 4 madde ölçekten tamamen çıkarılarak ölçek ön uygulama için 
hazır hale getirilmiştir. Uzmanlardan elde edilen bu veriler aynı zamanda geliştirilen evliliğe 
yatkınlık ölçeğinin kapsam geçerliliği konusunda veriler sağlamaktadır (Veneziano ve Hooper, 
1997). Evliliğe yatkınlık ölçeği “Hiçbir zaman, Bazen, Sıklıkla, Her zaman” şeklinde 4’lü 
dereceleme ölçeği formatında düzenlenmiştir. Ölçekten alınan puanların yüksekliği bireylerin 
evliliğe yatkınlığının yüksek olduğunu ifade etmektedir.  
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İşlem Yolu ve Veri Analizi  

Hazırlanan ölçme aracının gerekli etik ve uygulama izinleri alındıktan sonra uygulama 
aşamasına geçilmiştir. Bu amaçla ölçeğin 40 maddelik son hali 18 yaş üstünde 427 kişiye yüz yüze 
ya da çevrimiçi uygulanmıştır. Bireylerin ölçeği yaklaşık 7-8 dakikada doldurdukları 
gözlenmiştir. Elde edilen veriler SPSS programına aktarılmadan önce verilen yanıtlar incelenmiş 
eksik veri gözlenmediği için tüm veriler SPSS programına aktarılmıştır.  Bireylerden elde edilen 
ölçme aracı yaş ve cinsiyet dengesi  dikkate alınarak iki eşit gruba ayrılmıştır yarıya bölünmüş 
213 ölçme aracından elde edilen puanlar üzerinde gözlenen değişkenlerin içeriğin bulunan gizil 
faktörlerin tespit edilmesi ve maddeler arasında faktör sayısının belirlenmesi için  açımlayıcı 
faktör analizi (AFA) (Hayton, Allen, ve Scarpello, 2004) geriye kalan 214 ölçme aracı puanları 
üzerinde de elde edilen yapının uyum düzeylerinin hesaplamak için doğrulayıcı faktör analizi 
(DFA) (Worthington ve Whittaker, 2006) yapılmıştır. Elde edilen veriler geliştirilen Evliliğe 
yatkınlık ölçeğinin geçerlik kanıtları olarak rapor edilmiştir. Bununla birlikte geliştirilen ölçeğin 
evliğe yatkın olan ve olmayanları ayırt etme gücünü ölçmek amacıyla da madde analizleri 
yapılmıştır. Klasik test teorisine göre ölçekte yer alan maddelerin o özelliğe sahip olanla olmayanı 
ayırt edecek özellik taşımalıdır. Bu durum o testin hem iç tutarlılığı (Büyüköztürk, 2002) hem de 
testin dış geçerliliği (Haspolat ve Yalçın, 2022) konusunda bilgi sağlamaktadır. Bu nedenle 
öğrenciler ölçekten alınan en yüksek ve en düşük puana göre sıralanmış üst ve alt gruptan 
%27’lik grupların ortalamaları ilişkisiz t testi ile ortaya konularak her bir maddenin ayırt 
edicilikleri hesaplanmıştır. Ayrıca testin alt boyutları ile madde toplam test puanları arasındaki 
ilişkilerde hesaplanarak da testin dış geçerliliği test edilmiştir. Ölçeğin güvenirlik çalışması için 
Cronbach Alpha değerleri ile faktör yükleri temel alınarak McDonald’s omega katsayıları 
hesaplanmıştır hesaplanmıştır. 

BULGULAR 

Bu bölümde geliştirilen ölçeğin öncelikle geçerlik çalışmalarına sonrasında güvenirlik 
çalışmalarına yer verilmiştir.  

Yapı Geçerliliği 

Ölçeğin açımlayıcı faktör analizi (AFA) yapılmadan önce gözlenen değerler incelenmiş ve 
belirlenen 20 uç veri analize dahil edilmemiştir. Ölçekten alınan puanların normallik değerleri 
hesaplanmış basıklık değeri 1.28, çarpıklık değeri .87 olarak ölçülmüş ve dağılımın normalliği 
sağladığı gözlenmiştir. Tabachnick ve Fidel’e (2013) göre basıklık ve çarpıklık değerleri -1 ile +1 
arasında ise dağılım normal olduğu kabul edilmektedir.  

Geliştirilen ölçeğin açımlayıcı faktör analizinin yapılması için temel varsayımlardan biri de 
örneklem büyüklüğünün uygun sınırlar içinde olmasıdır (Bursal, 2017). Bu nedenle Evliliğe 
yatkınlık ölçeğinin örneklem büyüklüğünü test etmek için yapılan Kaiser-Meyer-Olkin (KMO) 
ile elde edilen değer ,93 olarak ölçülmüştür. Bu değer geliştirilen ölçeğin açımlayıcı faktör analizi 
için örneklem büyüklüğünün yeterli olduğunun bir göstergesidir. Ölçekteki maddelerin birbirleri 
ile korelasyonun anlamlılığını test için Bartlett testi kullanılarak Ki-Kare değerleri tespit 
edilmiştir. Bartlett testi kullanılarak elde edilen Ki-Kare değerlerinin anlamlı olduğu tespit 
edilmiştir (χ2=3415,15, p<0.001). 

AFA sonucuna göre ölçeğin 1’den büyük 7 faktör altında toplandığı gözlenmiş hiçbir faktörde 
toplanmayan, birden fazla faktörde yer alan bununla birlikte faktör yükleri .30’un altında yer 
alan 23 madde analizden çıkarılmış AFA yeniden yapılmıştır. Ölçeğin yapı geçerliliğinin 
saptanmasında faktör yüklerinin .63 ve üstünde olduğunda maddenin çok iyi .55 olması 
durumunda iyi, .32’nin altında olması durumunda maddenin oldukça zayıf olduğu kabul 
edilmektedir (Tabachnick ve Fidell, 2013). Bununla birlikte Stevens’a (2002) faktör yükleri 
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arasındaki farkın ,10’in altında olması aksi durumda binişiklik söz konusu olacağı için o 
maddelerin ölçekten çıkarılması gerekmektedir.  Yapılan analiz sonucu ölçek maddeleri iki 
faktörde toplanmıştır. Ölçekteki maddelerin hangi faktör altında toplandığını kesinleştirmek 
amacıyla Equamax döndürme tekniği kullanılmıştır. Yapılan analiz sonucuna göre özdeğeri 
1’den büyük 2 faktörün bulunduğu gözlenmiştir. Açımlayıcı faktör analizi sonuçlarına Tablo 1’de 
yer verilmiştir. 

 
Tablo 1. Evliliğe Yatkınlık Ölçeğinin Açımlayıcı Faktör Analizi Sonuçları 

Madde No Maddeler Ortak Faktör 
Varyansı 

Faktör Yük Değerleri* 

Faktör 1 Faktör 2 

M26 Özgürlüğümü kısıtlamasından dolayı evliliğe sıcak bakmıyorum. ,652 ,803  

M24 Önceki alışkanlıklarımı değiştireceğinden korktuğum için evlenmek istemem ,614 ,777  

M19 Hayatımın geri kalan kısmı için evliliği çok gereksiz buluyorum ,618 ,773  

M35 Evlilik için enerji harcayacak gücü kendimde bulamam ,610 ,768  

M28 Hayatımda fazlasıyla yük oluşturacağı için evliliğe mesafeli dururum ,623 ,752  

M22 Evlenip sürekli aynı insanla yaşamak sıkıcıdır ,536 ,724  

M10 Evliliğin kişisel gelişimime zarar vereceğine inanıyorum ,493 ,693  

M7 Evlenip eşimle aynı ortamı paylaşma düşüncesi beni tedirgin eder ,454 ,651  

M9 Evlilik insanlara büyük sorumluluklar verir, bekarlık sultanlıktır. ,512 ,616  

M14   Evlilik maddi-manevi beklentilerin karşılanması gereken bir süreçtir, bu beni evlilikten soğutur  ,276 ,522  

M20 Çocukluğumdan beri evleneceğim günü iple çekiyorum ,607  ,774 

M41 Evli biri olmak hayatın en güzel ve en önemli dönüm noktalarındandır. ,666  ,757 

M36 Bir başkasının sorumluluğunu alma düşüncesi bile beni evlilikten uzaklaştırır (Ters madde) ,575  ,755 

M31 Başarılı olmak için evlilik planları yapılmamalıdır. (ters madde)  ,588  ,740 

M18 Evlenen çiftleri gördüğümde onların yerinde olmayı isterim ,632  ,736 

M25 Bazen evlenmek için çok geç kaldığımı düşünüyorum ,499  ,698 

M33 Bir insan ancak evlenerek gerçek yalnızlıktan kurtulabilir ,498  ,696 

Açıklanan Varyans %55,61 %31,44 %24,16 

*±0,30’un altındaki değerler gösterilmemiştir. 
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AFA sonucunda tüm ölçek maddelerinin açıkladığı toplam varyans %55,61’dir. Faktörlerin 
açıkladığı varyans değerleri incelendiğinde birinci faktörün varyans değerinin %31,44, ikinci 
faktörün açıkladığı varyans değerinin ise %24,16 olduğu görülmektedir. Birinci faktörün 10, 
ikinci faktörün ise 7 maddeden oluştuğu gözlenmektedir. Birinci faktörde yer alan maddelere 
bütün olarak bakıldığında evliliğe yönelik olumsuz eğilimleri içermesinden dolayı birinci faktöre 
olumsuz yatkınlık, ikinci faktördeki maddelerin ise evliliğe yönelik pozitif eğilimler söz konusu 
olmasından dolayı ikinci faktöre de evlilik beklentisi adı verilmiştir.  

 

Doğrulayıcı Faktör Analizi (DFA) Çalışması 

Açıklayıcı faktör analizi ile ortaya konulan iki alt faktörün başka bir çalışma grubunda 
doğrulanıp doğrulanmadığı DFA kullanılarak test edilmiştir.  

 
 

Elde edilen modelin uyum indeksleri olarak ki kare testi, CFI, GFI, SRMR , RMSEA değerlerinin 
hesaplanması gerekmektedir (Kline, 2011). Analiz sonucunda hesaplanan uyum indeksleri 
incelendiğinde χ2/sd-2,16, RMSEA=.052, SRMR=.09, CFI=.96, GFI=.93, AGFI=.92, NFI=.92 ve 
IFI=.96’dır. Artık değerler incelendiğinde standartlaştırılmış faktör yüklerinin .43 ile .84 arasında 
değiştiği gözlenmektedir. Elde edilen verilere bütün olarak bakıldığında uyum indekslerinin 
kabul edilir sınırlarda olduğu gözlenmektedir (Byrne, 1998; Jöreskog ve Sörbom, 1993; Şen, 2020). 
Bir başka ifade ile DFA ile AFA’nın ortaya konan modelin doğrulandığı ifade edilebilir.  

Bir testin maddelerinin o özelliğe sahip olanla olmayanı ayırt edecek özellikler göstermesi 
gerekmektedir.  Maddelerin ayırt ediciliği olarak ifade edilen bu yöntem testin geçerlik düzeyi 
konusunda bilgi vermektedir. Bu amaçla ölçeğin nihai formunda yer alan maddelerin ayırt 
ediciliklerinin belirlenmesi amacıyla yapılan madde analizi sonuçlarına Tablo 3’te yer verilmiştir. 
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Tablo 3: Maddelerin Aritmetik Ortalaması Standart Sapma ve Ayırt Edicilik Değerleri 

Madde  Grup X ̅ ±S t p 

M26 Üst 3.76±1.22 6.41 .000 

Alt 2.57±1.34   

M24 Üst 3.73±1,13 5.56 .000 

Alt 2.63±1,03 

M19 Üst 3.73±1.19 5.51 .000 

Alt 2.92±1.06   

M35 Üst 3.56±1.21 6.87 .000 

Alt 2.63±1.15   

M28 Üst 3.34±1.32 5.34 .000 

Alt 2.65±1.05   

M22 Üst 3.86±1.17 7.32 .000 

Alt 2.79±1.22   

M10 Üst 3.62±1.00 5.34 .000 

Alt 2.85±1.17   

M7 Üst 3.69±1.22 6.56 .000 

Alt 2.67±1.18   

M9 Üst 3.71±1.20 4.34 .000 

Alt 2.17±1.40   

M14 Üst 3.79±2.96 6.56 .000 

Alt 2.41±1.24 

M20 Üst 3.79±0.55 7.34 .000 

Alt 2.30±1.19   

M41 Üst 3.61±0.62 9.34 .000 

Alt 1.46±1.19   

M36 Üst 3.80±0.57 8.41 .000 

Alt 2.15±1.39   

M31 Üst 3.76±0.61 9.34 .000 

Alt 1.34±1.31 

M18 Üst 3.47±0.79 9.67 .000 

Alt 1.55±1.33 

M25 Üst 3.73±0.45 7.45 .000 

Alt 1.45±1.64 

M33 Üst 3.71±0.44 7.88 .000 

Alt 2.06±1.45   

 

Evliliğe yatkınlık ölçeği alt ölçek puanları arasındaki ilişkiler ile güvenirlik analizi için 
hesaplanan Cronbach alpha değerlerine Tablo 4’te yer verilmiştir.  
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Tablo 4. Evliliğe Yatkınlık Ölçeği Alt Ölçek Puanları Arasındaki İlişkiler ile Cronbach Alpha 
Değeri  

Ölçekler  1 2 Madde 
sayısı 

α McDonald’s 
Omega 

1.Olumsuz yatkınlık  -  10 .89 .82 

2.Evlilik Beklenti  -.404** - 7 .87 ,88 

Tablo 4’te görüldüğü gibi Evliliğe yatkınlık alt ölçekleri olan olumsuz yatkınlık ile evlilik 
beklentisi ölçek puanları arasında -.404 ilişki bulunmaktadır. Olumsuz yatkınlık ölçeğinin 
Cronbach Alpha değeri .89, Evlilik Beklentisi ölçeğinin ise .87 olarak hesaplanmıştır. Olumsuz 
yatkınlık alt ölçek puanlarının McDonald’s Omega güvenlik katsayısı ,82, evlilik beklentisinin ise 
,88 olduğu gözlenmiştir. 

 

Ölçeğin Değerlendirilmesi 

Evliliğe yatkınlık ölçeği 17 madde iki alt ölçekten oluşmaktadır. Alt ölçeklerden biri 10 maddelik 
olumsuz yatkınlığı, 7 maddesi ise evlilik beklentisini ölçmektedir. Alt ölçeklerden biri olumlu 
diğeri olumsuz boyutlardan oluşmasından dolayı ölçekten toplam puan alınmamaktadır. Ölçek 
4’lü Likert tarzında hazırlanmıştır. Olumsuz yatkınlıktan alınabilecek en yüksek puan 40 iken 
evlilik beklentisinden 28 puandır.  

 

TARTIŞMA, SONUÇ VE ÖNERİLER  

Bu araştırmada bireylerin evliliğe yatkınlığını ölçmeyi amaçlayan ölçme aracı geliştirmek 
amaçlanmıştır. AFA ile elde edilen tüm ölçek maddelerinin açıkladığı toplam varyans %55,61’dir. 
Birinci faktörün varyans değerinin %31,44, ikinci faktörün açıkladığı varyans değerinin ise 
%24,16 olduğu görülmektedir. Birinci faktörün 10, ikinci faktörün ise 7 maddeden oluştuğu 
gözlenmektedir. Birinci faktör evliliğe yönelik olumsuz eğilimleri içermesinden dolayı birinci 
faktöre olumsuz yatkınlık, ikinci faktördeki maddelerin ise evliliğe yönelik pozitif eğilimler söz 
konusu olmasından dolayı ikinci faktöre de evlilik beklentisi adı verilmiştir. AFA ile elde edilen 
yapıların uyum düzeylerini ortaya koymak amacıyla DFA yapılmış ve elde edilen uyum 
indekslerinin kabul edilir sınır düzeylerinde olduğu gözlenmiştir. Ölçek maddelerinin geçerlik 
verilerini desteklemek amacıyla ayrıca tüm maddelerin ayırt edicilikleri hesaplanmıştır. 
Geçerliğin temel kriterlerinden biri de ölçekteki tüm maddelerin o özelliğe sahip olan ile 
olmayanı ayırt edebilmesi gerekir. Bu amaçla ölçekteki 17 maddenin ayırt edicilikleri alt üst 
±%27’lik gruplara ayrılmış ve her iki grup puan ortalamaları t testi ile test edilmiş, tüm 
maddelerin ayırt ediciliklerinin yüksek olduğu gözlenmiştir. Elde edilen bulgular, geliştirilen 
ölçeğin iki faktörlü bir yapı sergilediğini ve bu yapının hem açımlayıcı hem de doğrulayıcı faktör 
analizleri ile desteklendiğini göstermektedir. Açımlayıcı faktör analizi sonucunda toplam 
varyansın %55,61’inin açıklanması, sosyal bilimler açısından kabul edilebilir ve yeterli bir düzeye 
işaret etmektedir. Bu durum, ölçeğin yapısal geçerliğinin güçlü olduğuna dair önemli bir kanıt 
sunmaktadır. Doğrulayıcı faktör analizi sonuçlarının kabul edilebilir ve iyi uyum sınırları 
içerisinde yer alması, önerilen modelin doğrulandığını ve ölçeğin kuramsal yapıyı temsil etme 
gücünün yüksek olduğunu göstermektedir. Ayrıca standartlaştırılmış faktör yüklerinin yeterli 
düzeyde olması, maddelerin ilgili faktörleri temsil etmede başarılı olduğunu ortaya 
koymaktadır. 
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Ölçeğin güvenirlik değerlerinin hesaplanmasında alt ölçeklerin Cronbach Alpha değerleri ile 
McDonald’s Omega güvenirlik katsayıları hesaplanmıştır. Ölçeğin tüm alt boyutlarının 
güvenirlik değerlerinin oldukça yüksek olduğu gözlenmektedir. Evliliğe yatkınlık alt ölçekleri 
olan olumsuz yatkınlık ile evlilik beklentisi ölçek puanları arasında -.404 ilişki bulunmaktadır. 
Ölçek 4’lü Likert tarzında hazırlanmıştır. Olumsuz yatkınlıktan alınabilecek en yüksek puan 40 
iken evlilik beklentisinden 28 puandır, ölçek toplam puan üzerinden değerlendirilmemektedir.  

Araştırmada elde edilen bir diğer önemli bulgu, “olumsuz yatkınlık” ile “evlilik beklentisi” alt 
boyutları arasında negatif yönlü ve orta düzeyde bir ilişkinin bulunmasıdır. Bu durum, evliliğe 
yönelik olumlu beklentiler arttıkça olumsuz eğilimlerin azaldığını göstermekte olup, kavramsal 
açıdan tutarlı bir sonuç olarak değerlendirilebilir. Bu bulgu, evliliğe yatkınlığın tek boyutlu bir 
yapıdan ziyade, birbiriyle ilişkili ancak farklı yönleri temsil eden çok boyutlu bir yapı olduğunu 
desteklemektedir. 

Larson ve Holman’ın (1994) evlilik çalışmaları bireylerin evliliği sadece romantik beklentileri 
karşılamak için değil aynı zamanda önceki yaşantılar, kişisel eğilimler ve uyum becerilerini 
geliştirmek için yaptıklarını ortaya koymaktadır. Karney ve Bradbury (1995) evliğe yatkınlığın 
bireylerin evlilik öncesindeki duygu ve düşüncelerini yansıtması açısından ortaya konulması 
büyük bir önem arz etmektedir. Dolayısı ile bireylerin evliliğe yatkınlığını ölçen ölçme araçlarının 
geliştirilmesi ve evlilik planlamasının bu doğrultuda gerçekleştirilmesi önemli görülmektedir.  

Bu araştırma, Türkiye bağlamında evliliğe yatkınlığı doğrudan ölçmeyi amaçlayan sınırlı 
sayıdaki çalışmalardan biri olması açısından literatüre özgün bir katkı sunmaktadır. Mevcut 
ölçme araçlarının çoğunlukla evlilik tutumu veya evlilik beklentisi gibi daha dar kapsamlı 
yapıları ele aldığı düşünüldüğünde, bu ölçeğin bireyin evliliğe yönelik bilişsel, duyuşsal ve 
davranışsal hazır oluşunu bütüncül bir şekilde değerlendirme potansiyeline sahip olduğu 
söylenebilir. 

Bununla birlikte araştırmanın bazı sınırlılıkları bulunmaktadır. Öncelikle çalışma grubunun 
büyük ölçüde genç yetişkinlerden oluşması, elde edilen bulguların farklı yaş gruplarına 
genellenebilirliğini sınırlayabilir. Ayrıca verilerin öz-bildirim yoluyla toplanmış olması, sosyal 
beğenirlik yanlılığı gibi olası etkileri beraberinde getirebilir. Bu nedenle elde edilen bulgular bu 
sınırlılıklar çerçevesinde değerlendirilmelidir. 

 

ÖNERİLER  

Ölçeğin farklı yaş gruplarında (orta yetişkinlik, ileri yaş) uygulanarak yaşa göre geçerlik ve 
güvenirlik çalışmalarının yapılması, farklı kültürlerde uygulanarak kültürlerarası geçerlik (cross-
cultural validity) çalışmalarının gerçekleştirilmesi literatüre önemli katkılar sağlayabilir. Bununla 
birlikte boylamsal araştırmalarla bireylerin evliliğe yatkınlık düzeylerinin zaman içerisindeki 
değişimi incelenebilir, ölçeğin, evlilik doyumu, ilişki kalitesi ve bağlanma stilleri gibi 
değişkenlerle ilişkisi test edilerek yapı geçerliğine ek kanıtlar sunulabilir. 

Sonuç olarak Türkiye kültüründe geliştirilen Evliliğe Yatkınlık Ölçeğinin psikometrik verilerine 
bütün olarak bakıldığında ölçeğin geçerlik düzeyi yüksek ve güvenilir bir ölçme aracı olduğu 
görülmektedir. Ölçme araçları her ne kadar gözlem yöntemine göre daha güvenilir sonuçlar 
verdiği kabul edilse de ölçme araçlarından elde edilen verilerin gözlem, mülakat vb. başka 
yöntemlerle de desteklenmesi gerekmektedir.  
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EVLİLİĞE YATKINLIK ÖLÇEK MADDELERİ Faktör adı  
1 Özgürlüğümü kısıtlamasından dolayı evliliğe sıcak bakmıyorum. Olumsuz yatkınlık 

 2 Evlilik için enerji harcayacak gücü kendimde bulamam 
3 Önceki alışkanlıklarımı değiştireceğinden korktuğum için evlenmek istemem 
4 Hayatımın geri kalan kısmı için evliliği çok gereksiz buluyorum 
5 Hayatımda fazlasıyla yük oluşturacağı için evliliğe mesafeli dururum 
6 Evlenip sürekli aynı insanla yaşamak sıkıcıdır 
7 Evlenip eşimle aynı ortamı paylaşma düşüncesi beni tedirgin eder 
8 Evlilik insanlara büyük sorumluluklar verir, bekarlık sultanlıktır. 
9 Evlilik maddi-manevi beklentilerin karşılanması gereken bir süreçtir, bu beni evlilikten soğutur 
10 Evliliğin kişisel gelişimime zarar vereceğine inanıyorum 
11 Çocukluğumdan beri evleneceğim günü iple çekiyorum Evlilik beklentisi  
12 Bir başkasının sorumluluğunu alma düşüncesi bile beni evlilikten uzaklaştırır (Ters madde)  
13 Evli biri olmak hayatın en güzel ve en önemli dönüm noktalarındandır. 
14 Başarılı olmak için evlilik planları yapılmamalıdır. (ters madde)  
15 Evlenen çiftleri gördüğümde onların yerinde olmayı isterim 
16 Bir insan ancak evlenerek gerçek yalnızlıktan kurtulabilir. 
17 Bazen evlenmek için çok geç kaldığımı düşünüyorum. 
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Öz 

TMS 10 standardı, işletmelerde finansal tabloların raporlama dönemini kapsadığından, bilanço 
tarihi ile finansal tabloların yayımı için onaylandığı tarih arasındaki dönemi esas almaktadır. 
Raporlama döneminden sonra, ortaya çıkan düzeltme gerektiren ve düzeltme gerektirmeyen 
olayların nasıl muhasebeleştirilmesi gerektiğini de izah etmektedir. Çalışmada, standart gereği 
finansal olaylar için yapılacak işlemler, düzeltme gerektiren veya gerektirmeyen şeklinde 
ayrılarak incelenmiştir. Çalışmanın amacı, TMS 10 standardı kapsamında Raporlama 
Döneminden Sonraki Olayların ne olduğu ve bu olaylardan muhasebeleştirme gerektiren veya 
gerektirmeyenleri örneklerle açıklamaktır. Örneklerde yer alan raporlama dönemi sonrası 
olayların, bilanço tarihinde başlayıp finansal tabloların onaylanma tarihine kadar geçen süreçte 
gerçekleştiği kabul edilmektedir. Geliştirilen örnekler hem nitelik hem de nicelik bakımından 
konunun derinlemesine ele almasını sağlamıştır. Finansal tablolar bilgi kullanıcılarının alacakları 
finansal kararlar üzerinde büyük öneme sahiptir. Standart kapsamında düzeltme gerektiren ve 
gerektirmeyen olaylar işletme finansal tablo sonuçlarını etkilemektedir. İşletmelerin finansal 
tablolarında yapmaları gereken düzeltmeleri zamanında yapmalarının önemli olduğu tespit 
edilmiştir. Bununla birlikte ilgili çalışma, literatürde sıklıkla ele alınan düzeltme gerektiren 
olayların yanı sıra, düzeltme gerektirmeyen ancak dipnotlarda açıklanması zorunlu olan olayları 
da kapsayan bütüncül bir örneklem sunması bakımından mevcut çalışmalardan ayrışmaktadır. 
Standart hükümlerinin güncel uygulamalarla (örneğin teşvik ve dava süreçleri) harmanlanması 
ile literatürdeki ampirik boşluğun doldurulmasına da katkı sağlamaktadır. Bunun sonucu olarak 
da bilgi kullanıcılarının alacakları kararların yapılan düzeltmelerden etkilendiği örneklerden 
ortaya çıkmıştır. Ayrıca, TMS 10 standardında geçen özellikli konular da incelenmiş ve literatüre 
katkı sunmuştur. 
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Abstract  

Since the TAS 10 standard covers the reporting period of financial statements in enterprises, it is based on 
the period between the balance sheet date and the date on which the financial statements were approved 
for publication Dec. It also explains how events that require adjustment and those that do not require 
adjustment should be accounted for after the reporting period. In the study, the procedures to be followed 
for financial events in accordance with the standard were examined by distinguishing between those 
requiring adjustment and those not requiring adjustment. The aim of the study is to explain with examples 
what the Events After the Reporting Period are within the scope of the TAS 10 standard and those that 
require or do not require accounting for these events. It is accepted that the post-reporting period events 
included in the examples occurred during the period starting on the balance sheet date and passing until 
the date of approval of the financial statements. The developed examples provided an in-depth treatment 
of the subject both in terms of quality and quantity. Financial statements are of great importance in 
influencing the financial decisions made by information users. Events that require or do not require 
adjustment within the scope of the standard affect the results of the entity's financial statements. It has been 
determined that it is important for businesses to make the necessary adjustments to their financial 
statements in a timely manner. However, the relevant study differs from the existing studies in that it 
provides a holistic sample covering events that require correction, which are often discussed in the literature, 
as well as events that do not require correction, but must be explained in footnotes. It also contributes to 
filling the empirical gap in the literature by blending the provisions of the standard with current practices 
(for example, incentives and litigation processes). As a result of this, it has emerged from the examples that 
the decisions that information users will make are affected by the corrections made. Additionally, the 
specific topics covered in the TMS 10 standard were also examined and contributed to the literature. 

Keywords: Balance Sheet, Accounting, Turkish Accounting Standards, Events That Require Correction, 
Events That Do Not Require Correction. 
Received: 12.05.2026 
Accepted: 05.07.2026 
 
Suggested Citation:  
Elçi, S. (2026). Evaluation of Events Occurring After the Reporting Period Under TMS 10 Using Accounting 
Examples, Journal of Social, Humanities and Administrative Sciences, 9(7): 377-390. 
 

http://www.sobibder.org/
mailto:suleymanelci65@gmail.com


Süleyman ELÇİ 

 379 

GİRİŞ  

İşletmelerin TMS 1’e göre finansal tablolarını, bir yıllık dönemi kapsayacak şekilde düzenlemeleri 
bilinen bir esastır. Finansal tablo düzenlenen bir yıllık dönem “raporlama dönemi” olarak 
adlandırılmaktadır. İşletmeye ait finansal tablolar dönem sonunda “bilanço tarihi” itibariyle 
işletmenin finansal durumu ve faaliyet sonuçlarını gösterecek şekilde düzenlenerek yayımlanır. 
İşletmeye ait finansal tablolar, bilanço tarihi itibariyle düzenlenmektedir (Mathupandian, 2008:3). 
Ancak, işletmelerde dönem sonuna ilişkin düzeltme ve değerleme kayıtlarının yapılarak finansal 
tabloların yayımlanması, denetlenmesi ve onaylanması bilanço tarihinden sonraki bir süreçte 
tamamlanması ile sağlanmaktadır (Sevilengül, 2011: 370).  

Türkiye Muhasebe Standardı 10 “Bilanço Tarihinden Sonraki Olaylara İlişkin Türkiye Muhasebe 
Standardı” finansal tabloların bilanço tarihi ile onay tarihi sürecinde tespit edilen olayların 
finansal tablolarda nasıl ve ne zaman düzeltileceğini izah ederken bu olaylara ilişkin ne gibi 
açıklamaların yer alması gerektiğini düzenlemektedir. Bilanço ve gelir tablosundaki değerleri 
etkileyebilecek mali olaylar, bilanço tarihi ile onay sürecinde geçen zaman zarfında, işletmenin 
lehine veya aleyhine olaylar şeklinde ortaya çıkabilmektedir. Mali olaylar bilanço tarihinden önce 
ortaya çıkarak bilanço tarihi ile onay tarihi arasındaki süreçte öğrenilebileceği gibi bilanço tarihi 
ile onay tarihi sürecinde tespit edilen yeni bir olaya dönüşebilmektedir (Pamukçu ve Pamukçu, 
2009, s.78). Standardın kapsamı, raporlama dönemi sonrasında tespit edilmiş mali olayların 
muhasebeleştirilme ve tablo dipnotlarında yapılacak açıklamalardır (Alexander vd., 2023:8). 

TMS-10 Standardında geçen bazı kavramlar aşağıda açıklanmıştır (www.kgk.gov.tr):  

• Raporlama döneminden sonraki olaylar: İşletme bilanço tarihi ile finansal tabloların 
yayımlanması için onaylanan tarih sürecinde işletme lehine/aleyhine ortaya çıkan mali 
olaylardır.  

• Raporlama döneminden sonra düzeltme gerektiren olaylar: Raporlama dönemi sonu 
itibarıyla mevcut olan koşullara ilişkin kanıt sağlayan olaylardır.  

• Raporlama döneminden sonra düzeltme gerektirmeyen olaylar: işletme raporlama tarihi 
sonrası ortaya çıktığını gösteren koşulların var olduğunu gösteren durumlardır. 

• Onaylanma tarihi: Onaylama süreçleri, işletmelerin yönetim yapısı ve finansal tabloların 
hazırlanma ve sonuçlandırılmaları yasal düzenlemeler ve uygulamalar bakımından farklılık 
göstermektedir. Şayet, işletme yönetim kurulu ortakların ibrası için finansal tabloların 
sunulmasını şart koşmuş ise, yönetim kurulunun finansal tabloların yayımına yönelik karar 
aldığı tarih finansal raporların onayladığının kabul edildiği anlamına gelmektedir. Ancak, 
finansal tablolar idari görevi olmayan kişilerden teşekkül eden bir üst kurulun onayının 
gerektiği durumlarda, üst kurula sunulmasında karar tarihi geçerli tarihtir. TMS-10 
Standardının amacı; 

• İşletmenin, raporlama dönemi sonrasında ortaya çıkan olaylardan dolayı finansal 
tablolarında yer alan hangi durumların düzeltilme gerektirdiğini izah etmek,  

• İşletme finansal tablolarının yayımlanması için onaylandığı tarih için ve raporlama dönemi 
sonrası olaylara ilişkin finansal tablolarda açıklama yapılması gerekli bilgileri belirlemek,   

• Raporlama dönemi sonrasında ortaya çıkan olayların, işletmenin sürekliliği yaklaşımını 
engellemesinde, işletmenin finansal tabloları, işletmenin sürekliliği yaklaşımı uyarınca 
düzenlenemez olduğunu belirtmektir (www.kgk.gov.tr). 

 

 

http://www.kgk.gov.tr/
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LİTERATÜR VE KAVRAMSAL ÇERÇEVE 

Firmaların faaliyetleri sonucunda ortaya çıkan mali nitelikteki olaylar belirli dönemlere ait 
finansal tablolarla, işletme sahiplerine, yatırım planı yapanlara, çalışanlarına, (Sevilengül, 
2011:370), finans sağlayanlara, müşterilerine, işletmeye mal satanlara, ilgili finansal kurumlarına 
ve üçüncü kişilere mali verilerin iletimini sağlamaktadır. Bir iletişim kanalı kurulmasında 
finansal tablolar önemli bir araçtır (Okka, 2009: 93). İşletme finansal tablolarından elde edilen 
veriler, mevcut durumun değerlendirilmesine ve geleceğe yönelik sağlam kararların almasına 
ışık tutmaktadır. Bu bağlamda, işletmelerin finansal tabloları yönetimin süreklilik gibi hayati 
fonksiyonlarına etki ettiğinden, mali verilerin doğru ve tutarlı olması önemli bir durum arz 
etmektedir (Gökçen, Ataman-Akgül. ve Çakıcı, 2006: 208). Global ticarette ortaya çıkan sürekli 
gelişmeler, işletmelerin özellikle mali konularda işbirliğini ve etkileşimi ön plana çıkarmıştır. Bu 
nedenle uluslararası işbirliğine zemin hazırlanması ve muhasebe uygulamalarında birliğinin 
sağlaması adına Uluslararası Muhasebe Standartları Komitesi (International Federation of 
Accountants (IFAC)) tarafından “Uluslararası Muhasebe Standartları” (UMS) oluşturulmuştur. 
Bu standartlardan biri de Türkiye’de uygulama alanı bulan TMS 10 Raporlama Döneminden 
Sonraki Olaylar düzenlemesidir (www.kgk.gov.tr). 

 

Araştırmanın Yöntemi 

Çalışmada belgesel tarama yöntemi kullanılmıştır. Araştırma konusuyla alakalı literatür 
taranarak, çalışmada konu kapsamında diğer dokümanlardan ilgili kanunlar kategorisi (Türkiye 
Muhasebe Standartları, Tekdüzen Muhasebe Planı ve Tebliğler) incelenmiştir. Bunun yanı sıra 
konunun tam olarak ortaya konulması amacı ile başlıca belge ve bilgilere ulaşmak için doküman 
incelemesi kapsamında belgesel tarama yöntemi kullanılmıştır (Neuman, 2017: 433). Araştırma 
konusu olan raporlama döneminden sonraki olaylara ait ilgili yasal mevzularda kapsamlı bir 
doküman kitlesi bulunmaktadır. Elde edilen bu belgeler yapılacak araştırmalar kapsamında 
diğer veri toplama araçları ile birlikte faydalanıldığında teşvik edici olması yönüyle de 
araştırmalara ayrı bir anlam ve değer katmaktadır (Patton, 2014: 293-294). Bu kapsamda, KGK 
tarafından yayımlanan TMS 10 standardı, ilgili TFRS tebliğleri ve literatürdeki akademik 
makaleler birincil ve ikincil veri kaynağı olarak sistematik bir şekilde analiz edilmiştir. Elde 
edilen veriler, standardın teorik çerçevesi ile karşılaştırmalı olarak değerlendirilmiş ve bu 
doğrultuda örnek olay analizleri geliştirilmiştir. (Yıldırım ve Şimşek, 2013: 128-130). Çalışmada 
Raporlama Döneminden Sonraki olaylar düzeltme gerektiren ve gerektirmeyen şeklinde 
örneklerle tasarlanarak olaylar ile sonuçları ortaya konulmuştur. Uygulama bu bağlamda 
sınırlandırılmıştır. Çalışma, normatif muhasebe incelemesi yaklaşımıyla tasarlanmış olup, teorik 
bilgilerin uygulamadaki muhasebe kayıtlarına yansıması üzerinden bir modelleme sunmaktadır.  

 

Raporlama Döneminden Sonraki Düzeltme Gerektiren Olaylar 

Türkiye Muhasebe Standartlarından 10 nolu standart kapsamında aşağıdaki belirtilen olayların 
bilanço tarihinden sonra ortaya çıkması durumunda düzeltme yapılabilmektedir (Greuning, 
Scott ve Terblanche, 2010:323). Düzeltme gerektiren olayların ne olduğu ve uygulama örnekleri 
standardın 8. maddesinde belirtilmiştir (Örten, Kaval ve Karapınar, 2012: 109-110).  

• Raporlama dönemi sonu itibariyle işletmenin bir borcunun var olduğunu gösteren, 
raporlama dönemi sonrasında sonuçlanan bir dava kaynaklı; öncesinde finansal tablolara 
kaydedilen karşılık tutarlarının “TMS-37 Karşılıklar, Koşullu Borçlar ve Koşullu Varlıklar 
Standardı gereğince” düzeltmesi yapılır veya ilgili tutar için ayrılan karşılık finansal 

http://www.kgk.gov.tr/
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tablolarda gösterilir. İşlemin sonuçlanması durumunda TMS 37’nin 16. paragrafına göre 
değerlendirilmesine imkân sağlayacak belgeler sunulmasından dolayı, işletmenin bu olayı 
sadece bir şartlı borç şeklinde sunması yeterli olmayacaktır.  

• Raporlama dönemi sonrası işletmenin sahip olduğu varlığının değerinde düşüklük meydana 
gelmesi veya daha önce finansal tablolara kaydı yapılan değer düşüklüğünün tutarında 
düzeltme yapılmasına ihtiyaç bulunduğuna dair bir verinin raporlama dönemi sonrasında 
meydana gelmesinde düzeltme yapılır. Şöyle ki, örnek olarak (i) raporlama dönemi sonunda 
işletmenin alacaklı bulunduğu bir müşterisinin raporlama dönemi sonrasında iflası, 
raporlama dönemi sonunda var olan alacaktan dolayı bir zararın ortaya çıktığının 
doğrulaması işlemi kabul edilir. Bundan dolayı, bahse konu alacağın kayıtlı değerinde bir 
düzeltme yapılması zorunluluk haline gelmektedir. Başka bir örnekte, (ii) stokların 
raporlama dönemi sonrasında satışının yapılması, stok miktarının bilanço tarihi itibariyle 
net gerçekleşebilir değerlerine ait bilgi vermektedir (Delikanlı, 2009: 102). 

• Raporlama dönemi öncesinde satın alınmış varlıkların maliyetleri veya satılan varlıklar 
nedeniyle elde edilen gelirlerin, raporlama dönemi sonrası belirginleşmesi düzeltme 
gerektiren bir olay olduğu kabul edilir.  

• Raporlama dönemi öncesi olaylar nedeniyle, ikramiye veya kârdan pay gibi raporlama 
dönemi sonrası açık veya açık olmayan (zımni) kabulden dolayı bir yükümlülüğün (borç) 
meydana gelmesinde, kârdan pay veya ikramiyenin raporlama dönemi sonrasında belirli 
bir durum meydana gelmesi düzeltme gerektiren mali olaydır. Bu konu için düzeltmede 
TMS 19 “Çalışanlara Sağlanan Faydalar Standardı” esas alınabilmektedir ve düzeltme 
gerektiren olaydır.  

• Finansal tablolardaki mali verilerin gerçeğe uygunluğunu bozan hile ve hataların ortaya 
çıkarılması düzeltme gerektiren bir mali olaydır (Tekşen ve Büyükarıkan, 2015: 464-465). 

 

Standart Kapsamında Düzeltme Gerektiren Olay Örnekleri 

Düzeltme Gerektiren Olay (Örnek 1) 

İşletme stoklarında hazır olan 200.000 TL maliyetli mamulün hepsini piyasada talep görmemesi 
ve malın eskimesi nedenleriyle 15.01.2025 tarihinde 128.000 TL bedelle başka bir ülkeye satarak 
elden çıkarmıştır. Üretim işletmesi, ihracatla kapsamında satış fiyatına esas devletten %20 
oranında teşvik alarak kayıtlarına işlemiştir. Devlet teşvikleri, öncelikli ekonomik faaliyetlerin 
diğer ekonomik faaliyetlere göre daha hızlı ve geniş kapsamlı gelişmesini sağlamak amacıyla 
kamu yönetimince, işletmelere tanınan parasal veya parasal olmayan destekler ve avantajlardır. 
Devlet teşviklerinin muhasebeleştirilmesinde iki yöntem uygulanmaktadır. Uygulanan 
yöntemler; “sermaye yaklaşımı” ve “gelir yaklaşımı” dır (Eser, 2011:183). İşletme satıştan kâr 
sağlaması durumunda (ortaklara) hisse senedi sahiplerine %50 temettü dağıtmayı planlamıştır. 
Şirket yönetim kurulu 10.03.2025 tarihinde mali tabloların ibrasının genel kurula sunulmasını 
karar vermiştir. 

 
31.12.2024 Tarihli Bilançosu (Düzeltilmemiş) 

152 Mamuller Hs. 200.000 500 Sermaye                                            100.000  
590 Dönem Net Kârı Hs.                          100.000   
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İşletme, raporlama döneminde kayıtlarda mevcut bulunan varlık değerinde düşme ya da önceki 
finansal tablolara kaydedilen varlığın değer düşüklüğü tutarının düzeltilmesine ihtiyaç 
olduğuna ilişkin bilginin raporlama dönemi sonrasında tespit edilmesinden dolayı, finansal 
tabloda mevcut bulunan kalemlerde düzeltme işlemi yapılması bir zorunluluk haline gelmiştir. 
İşletme bu nedenle, 2024 yılı mali tablolarında 72.000 TL’lik değer düşüklüğü karşılığı stoklar için 
ayırması gerekmektedir. Kapanış kayıtlarının 31.12.2024 tarihi itibariyle yapılmamış olması 
durumunda;  

 
31/12/2024   

157 Diğer Stoklar Hs. 
01. Değeri Düşen Mallar 

      200.000  

                                         152 Mamuller Hs.       200.000 
Stoklar düzeltme kaydı.   

 
31/12/2024   

654 Karşılık Giderleri Hs       72.000  
                                 158 Stok Değer. Düş. Karş. Hs.       72.000 
Stok değer düşüklüğü karşılık ayırma kaydı.   

  
31/12/2024   

590 Dönem Net Kârı Hs.       72.000  
                                 654 Karşılık Giderleri Hs.       72.000 
Stok değer düşüklüğünün kârdan indirilmesi.   

Belirtilen yevmiye kayıtları yapılarak, 31.12.2024 tarihli bilançonun aşağıdaki gibi olması 
sağlanır. 

 
31.12.2024 Tarihli Bilançosu (Düzeltilmemiş) 

157 Diğer Stoklar Hs.     200.000 500 Sermaye      100.000 
158 Stok Değer. Düş. Karş. Hs.       (72.000) 590 Dönem Net Kârı       28.000 

İşletmede, kapanış kayıtları dönem sonu (31.12.2024) itibariyle yapılarak tüm hesaplar 
kapatılmıştır. Faaliyet dönemi kârla sonuçlanmış olması durumunda, 654 Karşılık Giderleri 
Hesabının kullanımı söz konusu olamayacağından, ayrılan karşılık doğrudan kârdan 
düşülecektir. 

 
01/01/2025   

590 Dönem Net Kârı Hs.       72.000  
                                    158 Stok Değer. Düş. Karş. Hs.       72.000 
Karşılık giderinin doğrudan kârdan düşülmesi kaydı.   

Yapılan yevmiye kaydına esas işlemden sonra kapanış kayıtları yapıldığından tüm hesaplar 
kapanmış durumdadır. Sonraki dönem açılış kaydı yapılması durumunda, aşağıdaki yevmiye 
kaydı ile açılış kaydı düzeltilecektir. 

01/01/2025   
570 Geçmiş Yıllar Kârı Hs.       72.000  
                                   158 Stok Değer. Düş. Karş. Hs.       72.000 
Karşılık giderinin geçmiş yıllar karından düşülmesi kaydı.   
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Gereken düzeltme kayıtlarının yapılması sonrasında yukarıda belirtilen şartlar dâhilinde satış 
günü aşağıdaki kayıt yapılacaktır. 

  
15/01/2025   

102 Bankalar Hs.       128.000  
                                   601 Yurtdışı Satışlar Hs.       128.000 
Satışın bankaya aktarımı kaydı.   

 

Yapılan yevmiye kaydında satıştan dolayı sağlanan teşvik primi hasılatın bir unsuru olarak kabul 
edilmesi durumunda mamulün satış fiyatı 128.000TL+25.600=153.600 TL’dir (satılan mamulün 
maliyetinin hesaplanmasında teşvik primi olağan gelir şeklinde değerlendirilmiştir). Yeni tutar 
mamul için ayrılan karşılığın fazlalaşmasına neden olacaktır. Mamulün satışının yurt içinde 
olması durumunda teşvik gündeme gelmeyeceğinden karşılıkta fazlalaşma olmayacaktır. Teşvik 
priminin dikkate alınması durumunda yevmiye kaydı aşağıdaki gibi olacaktır.  

 
01/01/2025   

620 Satılan Mamuller Maliyeti Hs. 
158 Stok Değer. Düş. Karş. Hs. 

      128.000 
        72.000 

 

                                   152 Mamuller Hs.       200.000 
Bankaya aktarım öncesi muhasebe kaydı.   

 
01/01/2025   

102 Bankalar Hs.         25.600  
                                               602 Diğer Gelirler Hs.         25.600 
Teşvik priminin banka hesabına aktarım kaydı.   

Mamul satışı yurt içinde yapılmış olması durumunda stok çıkış kaydı aşağıdaki gibi olacaktır.  

 
01/01/2025   

620 Satılan Mamuller Maliyeti Hs. 
158 Stok Değer. Düş. Karş. Hs. 

      128.000 
        72.000 

 

                                 152 Mamuller Hs.       200.000 
Mamul mal maliyetinin düzeltme kaydı.   

Yukarıdaki düzeltme kaydına göre dönem net kârı 28.000 TL (bilanço düzeltme öncesi 100.000 
TL olan kâr, 01.01.2025 yılında yapılan stok değer düşüklüğü kaydı ile geçmiş yıl kârının bu 
tutara indirgenmesi ile bulunmuştur) olacağından dağıtılacak temettü kaydı aşağıdaki gibi 
olacaktır.  

 
01/01/2025   

570 Geçmiş Yıllar Kârı Hs.         14.000  
                                              331 Ortaklara Borçlar Hs.         14.000 
Ortaklara temettü ödemesi tahakkuk kaydı.   

 

İşletme bilanço tarihi sonrası ortaya çıkan durum gereğince düzeltme kayıtlarını yapmamış 
olması durumunda dönem net kârı 100.000 TL için dağıtılacak temettü 50.000 TL olacaktı ancak, 
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düzeltme kaydı sonrasında dönem net kârı 28.000 TL’ye ineceğinden %50 dağıtım yapılması 
gerektiğinden gerçek kâr 14.000 TL olacaktır. Bu durum doğru tutar üzerinden kârın dağıtılması 
anlamına gelecektir. 

 

Düzeltme Gerektiren Olay (Örnek 2) 

Ay-Yıldız AŞ’nin ana sözleşmesi gereğince, her dönem sonu itibariyle dönem kârının %5’lik 
kısmının finansal tablolar yayınladıktan sonra işletme çalışanlarına dağıtılmasına karar 
verilmiştir. Şirketin 31.12.2024 dönemine ait 100.000 TL’lik kârı 15.05.2025 tarihinde 
kesinleşmiştir. Şirket yönetim kurulu mali tabloların 15.05.2025 tarihinde yayımlanmasına karar 
vermiştir. Bu nedenle kesinleşen 100.000 TL’lik kârın %5’lik kısmına ait yevmiye kaydı aşağıdaki 
gibidir.   

 
15/05/2025   

590 Dönem Net Kârı Hs.         5.000  
                                            381 Gider Tahakkukları Hs.         5.000 
Dönem kârının %5’lik kısmının ödenmesine ait kayıt.   

 

Düzeltme Gerektiren Olay (Örnek 3) 

İşletmeye rakip şirket tarafından marka ihlalinden dolayı 500.000 TL tutarında dava açılmıştır. 
İşletmenin dava dosyasını takip eden hukuk danışmanının önerisi üzerine, 31.12.2024 finansal 
tablolarında 420.000 TL karşılık ayrılarak kayıtlara alınmıştır. Ancak, 15.01.2025’te mahkemece 
marka ihlali davasında bulunan taraf yönünde karar verilmiş ve davada mağdur tarafa 400.000 
TL ödeme yapmasını karar verilerek dava sonuçlanmıştır (Atay, 2019: 165-166).  

Olaya ait dava 15 Mart’tan önceki bir tarihte karara çıktığından işletme tarafından düzeltme 
gerektirmektedir. Mahkeme son temyiz mercii olduğundan, işletme mali tablolarına 400.000 TL 
borç ve gider tutarı yansıtması gerekmektedir. İşletmenin 2024 yılı kapanış kaydı 
yapılmadığından, düzeltme kaydı aşağıdaki gibidir. 

 
15/01/2025   

654 Karşılık Giderleri Hs.         20.000  
                                          379 Diğer Borç ve Gider Karş. Hs.         20.000 
Düzeltme kaydı.   

İşletme cari yılda aşağıdaki düzeltme kaydını yapacaktır. 
15/01/2025   

590 Dönem Net Kârı Hs.         20.000  
                                         379 Diğer Borç ve Gider Karş. Hs.         20.000 
Karşılık giderinin doğrudan kârdan düşülmesi kaydı.   

İşletme geçmiş yılda aşağıdaki düzeltme kaydını yapacaktır. 
15/01/2025   

570 Geçmiş Yıllar Kârı Hs.         20.000  
                                       379 Diğer Borç ve Gider Karş. Hs.         20.000 
Karşılık giderinin doğrudan geçmiş yıl kârından düşülmesi 
kaydı. 
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Düzeltme Gerektiren Olay (Örnek 4) 

İşletmede 25.01.2025 tarihinde yapılan stok sayımında 50.000 TL fazla sayım yapıldığı 
anlaşılmıştır. İşletmeye ait 2024 yılı kapanış kayıtları yapılmıştır. Dönem kârı da 100.000 TL 
hesaplanmıştır. 

Kapanış kaydı yapılmamışsa; 
3112/2024   

621 Satılan Ticari Mal Maliyeti Hs.         50.000  
                                            153 Ticari Mallar Hs.         50.000 
Mamul mal maliyeti hesaplama kaydı.   

Kapanış kaydı yapılmışsa; 
0101/2025   

590 Dönem Net Kârı Hs.         50.000  
                                            153 Ticari Mallar Hs.         50.000 
Mamul mal maliyeti kaydı.   

 

2025 yılında yapılması gereken kayıt; 
01/01/2025   

570 Geçmiş Yıllar Kârı Hs.         50.000  
                                            153 Ticari Mallar Hs.         50.000 
Mamul mal maliyeti kaydı.   

 

Düzeltme Gerektiren Olay (Örnek 5) 

ABC işletmesinin bir müşterisinden 100.000 TL tutarında alacağı bulunmaktadır. Müşterinin 
ödeme borcu ödeme kabiliyetinin bulunmadığı 31.12.2006 tarihinden önce tespit edilmiştir. 
Belgeler mevcut olup, ödemenin vadesi üç ay gecikmiştir. Bahse konu müşteri 20.01.2007 
tarihinde iflasını ilan ederek duyurmuştur. Bu nedenle bilanço tarihi sonrası ortaya çıkan bir olay 
meydana geldiğinden düzeltme gerektiren bir olay vardır. Aşağıdaki muhasebe kayıtlarının 
yapılarak finansal tablolarda gösterilmesi gerekmektedir; 

31/12/2006   
689 Diğer Olağandışı Gider ve Zarar Hs.       100.000  
                                            120 Alıcılar Hs.        100.000 
Düzeltme kaydı.   

 

Raporlama Döneminden Sonraki Düzeltme Gerektirmeyen Olaylar 

Düzeltme Gerektirmeyen Olaylar Örnek Olarak (TMS: 10, 11 ve 22);   

Türkiye Muhasebe Standartlarından 10 nolu standart kapsamında aşağıdaki belirtilen olayların 
bilanço tarihinden sonra ortaya çıkması durumunda düzeltme yapılması gerekmemektedir 
(Dönmez, 2010: 17). Düzeltme gerektirmeyen olayların ne olduğu ve uygulama örnekleri 
standardın 10. maddesinde belirtilmiştir. Buna göre; 

• TFRS-3 İşletme Birleşmeleri Standardında, işletmelerde önemli bir birleşmenin meydana 
gelmesi veya bağlı ortaklık satışında bazı açıklamaların yapılması önerilmektedir. 
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• Standart kapsamında (TMS-37 Karşılıklar, Koşullu Borçlar ve Koşullu Varlıklar standardı), 
bir faaliyetin sonlandırılması planı ya da kapsamlı yapılandırma planı ilanı sonrasında 
uygulanmaya başlanmasında açıklama yapılması gerekmektedir.  

• İşletmelerde raporlanan dönem sonu ile finansal tablonun yayımı için onay verilme tarihi 
aralarında yatırımlarda piyasa değerleri bakımından azalış meydana gelmesinden dolayı 
değer düşüklükleri açıklanmalıdır. 

• İşletmelerin yüksek miktarda varlık edinimi.  

• İşletmede, raporlama dönemi sonrasında gerçekleşen olaylar kaynaklı kapsamlı bir hukuki 
takibin (davanın) görülmeye başlanması. 

• İşletme için büyük öneme sahip varlıklarının devletçe kamulaştırılmasının yapılması.  

• Standart kapsamında (TFRS-5 Satış Amaçlı Elde Tutulan Duran Varlıklar ve Durdurulan 
Faaliyetler Standardına göre); işletmelerin kapsama giren satım amacı ile elde bulundurulan 
varlıkları belirtilen şekilde sınıflandırılması ve gerekli açıklamayı yapması.  

• İşletmenin yeni hisse senedi ihracı yapması ya da raporlama dönemi sonrası yüksek 
miktarda hisse senedi işlemleri yapılmasının açıklanması (TMS-33 Standardına göre).  

• İşletmenin önemli taahhütlere ya da geniş kapsamlı koşullu borçlara girilmesi nedeniyle 
önemli bir garantinin verilmesi durumu.  

• Piyasalarda döviz kurunda ortaya çıkan dalgalanmalardan dolayı meydana gelen değer 
değişiklikleri. 

• Vergi mevzuatında meydana gelen değişiklikler gibi olaylar bilanço dönemine 
dayanmaması durumu.  

• TMS-12 Gelir Vergileri standardına göre; işletmeye ait ertelenmiş ve cari vergi varlıklarını 
ve borçlarına yüksek ölçüde etki eden düzenlemelerden yeni vergileri ya da oranlarındaki 
değişme veya bir vergi kanunu yapılacağının ilanı düzeltme gerektirmeyen olaylardandır. 

• Raporlama dönemi sonrası düzeltme gerektirmeyen olaylara, raporlama dönemi sonu ile 
finansal tabloların yayımı onay verme tarihi arasında yatırımların gerçeğe uygun 
değerlerinde meydana gelen değer düşüklükleri örnek gösterilebilir. Meydana gelen bu 
değer düşüklükleri, yatırımların raporlama dönemi sonu durumu ile ilgili değildir. Bu değer 
düşüklükleri sonraki dönemlerde ortaya çıkan durumu yansıtmakta olup, yatırımlara ait 
finansal tablolara kaydedilen tutarlarda bir düzeltme gerektirmez. Aynı şekilde, yatırımlara 
ait açıklamalar yapılması gerekli olabilmektedir. Ancak raporlama dönemi sonu itibarıyla 
açıklanan tutarlarda güncelleme yapılmaz.  

• Raporlama dönemi sonrası düzeltme gerektirmeyen olaylara yönelik finansal tablolarda 
herhangi bir düzeltmeye gidilmez (Özerhan ve Yanık, 2012: 758-760). 

 

Düzeltme Gerektirmeyen Olay (Örnek 1) 

Yücedağ işletmesi 31.12.2024 tarihinde son bulan faaliyet dönemine ait finansal tablolarının 
onaylanmasını 15.03.2025 tarihinde yaparak yayımlamıştır. İşletme yönetimi 31.12.2024 tarihinde 
son bulan faaliyet dönemi kârından 50.000 TL dağıtım yapacağını duyurmuştur. Yapılan bu kâr 
dağıtım duyurusu raporlama dönemi sonrasına ait olduğu için düzeltme gerektiren bir durum 
değildir. Bunun nedeni işletmenin 31.12.2024 tarihinde kâr dağıtmak zorunda değildir. Bundan 
dolayı kâr dağıtım yapılacağı belirtilen tarihi raporlama dönemi sonrası ilanını yaptığından kâr 
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dağıtımına yönelik borç için muhasebeleştirilmesi yapılmayacaktır. Muhasebe kayıtları 
15.03.2025 tarihinde yapılacaktır. 

15/03/2025   
570 Geçmiş Yıllar Kârı Hs.       50.000  
                                                   331 Ortaklara Borçlar Hs.         50.000 
Kâr dağıtım kaydı.   

 

Düzeltme Gerektirmeyen Olay (Örnek 2) 

Bir iş kazası münasebetiyle işletmenin aleyhine, bir personel tarafından 50.000 TL tazminat 
talebiyle 20.02.2007 tarihinde dava açılmıştır. İş kazası 31.12.2006 tarihinden sonra 
gerçekleşmiştir. Bu nedenle; olay raporlama dönemi sonra ortaya çıktığından düzeltme 
gerektirmemektedir. İşletme bu olaya ait bir düzeltme kaydı yapmayacaktır. Ancak finansal 
tabloların dipnotlarında açıklama yapacaktır. 

Düzeltme Gerektirmeyen Olay (Örnek 3) 

Hazine ve Maliye Bakanlığı, şirketin üretim yaptığı ürünlerle ilgili ÖTV oranlarında 15.02.2024 
tarihinde değişlik yapmıştır. ÖTV değişiklik kararının raporlama dönemi sonrası alınması 
nedeniyle düzeltme yapılması gerekmemektedir. Ancak finansal tabloların dipnotlarında 
açıklama yapacaktır. 

 

TMS 10 Standardı Özellik Arz Eden Durumlar 

Temettülerin Ödenme Durumu 

Temettüler özellikli bir durum olmasından dolayı, konu hakkında TMS 10’da farklı bir bölümde 
açıklama yapılmıştır. Açıklamalar standardın 12. ve 13. maddesinde yer almaktadır. Açıklama 
maddelerine göre: TMS 32 yer alan (Finansal Araçlar sunumdaki) tanımlamalar (Hisse senedi 
sahiplerine) gereğince; ödenmesi raporlama dönemi sonrası duyurulan temettülere ilişkin, 
işletmelerce raporlama dönemi sonrası finansal yükümlülüğe finansal tabloda yer verilmez. 
Ödenmesi, raporlama dönemi sonrasında, ancak finansal tabloların yayımlanmasına ilişkin 
belirtilen onama tarihi öncesi duyurulan temettüler için (temettülerin onaylanması durumunun 
işletmenin isteğine bağlı olmaması halinde); bahsedilen süreçte herhangi bir yükümlülük ortaya 
çıkmadığından işletmelerce bir yükümlülük olarak finansal tablolarda belirtilmez. Sebebi, 
temettülerin onaylanmasından dolayı işletmenin isteği dışında olması durumu gösterilebilir. 
Ancak bu şekilde ödenecek temettüler, “TMS 1 Finansal Tabloların Sunuluşu” standardı 
gereğince finansal tablo dipnotlarında açıklama yapılır. Herhangi bir işletme 2024 yılı dönem 
kârından ortaklarına 735.000 TL temettü dağıtacağını 01.02.2025 tarihinde ilan edebilir. Bu 
işletmenin finansal tablolarının 01.03.2025’te yönetim kurulu tarafından yayımlanmasına kararı 
verilmiş olabilir. Yayımlanma tarihinde işletme bir yükümlülük altına girmediğinden bu durum 
işletme dipnotlarında yayımlanacaktır (Okka, 2009: 538). 

 

İşletmenin Sürekliliği Varsayımının Geçerliliğini Kaybetmesi Durumu 

İşletmenin sürekliliği varsayımı özellikli bir durum olmasından dolayı, konu hakkında TMS 
10’nun 14., 15. ve 16. maddelerinde açıklamalar yapılmıştır. İşletmenin yönetimi tarafından 
raporlama dönemi sonrası işletme tasfiyesinin ya da ticari faaliyetlerine ara verilmesi kararının 
veya böyle hareket edilmesi haricinde geçerli başka bir durumun olmamasında; mali tablonun 
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hazırlanması aşamasında işletmede süreklilik savı göz ardı edilebilir. Raporlama dönemi sonrası 
işletmenin finansal durumunda ortaya çıkan dengesizlik ile faaliyet sonuçlarında beliren 
bozulmalar, işletmenin sürekliliği durumuna zarar verip vermediği yeniden değerlendirilir. 
İşletmede süreklilik savı tehdidinde; işletmede süreklilik ilkesi kapsamında mali tablolara 
kaydedilen tutarın düzeltilmeyerek, işletme muhasebe ilkelerinde esaslı revizyona gidilmesi 
gereklidir. Finansal tabloların düzenlenmesinde işletmenin sürekliliği varsayımının göz ardı 
edilmesi durumunda ya da işletme yönetimince işletmenin sürekliliği hususunda şüpheli durum 
ve şartlara ait ciddi belirsizliklerin ortaya çıkması ve haberdar olunmasında; finansal tablo 
dipnotlarında, TMS 1 Finansal Tabloların Sunumu gereğince öngörülen hususlara ilişkin 
açıklama yapılmalıdır. Finansal tablo dipnotlarında açıklama gerektiren durum ve şartlar bilânço 
tarihi sonrasında ortaya çıkabilmektedir (Pamukçu ve Pamukçu, 2009: 77).  

 

Kamuya Açıklanacak Hususlar Durumu 

Finansal tablolar hazırlandıktan ve dipnotları tamamlandıktan sonra bir tarih, yanında isim ve 
imzalar bulunmalıdır. Bu husus, Türkiye muhasebe uygulamalarında, özellikle de borsaya açık 
şirketlerde farklı bir şekilde işletilmektedir. Şirketlerin finansal tablolarının denetimi sonrası ya 
da denetim rapor tarihini takip eden en geç iki günlük sürede yönetim veya yönetim kurulunca 
yetkilendirilmiş kişiler bu finansal tabloları incelenmektedir. Yetkililerin tamamının onayı ile 
sorumlulukları dâhilinde bir rapor düzenlemekte ve bu raporu BİST web sitesinde, şirketlerin 
Finansal Tabloları bölümünde Denetim Raporu, Finansal Tablolar ve Dipnotlarından bağımsız 
olarak yayımlamaktadır. Türkiye’de finansal tablolar ve eklerinin kesinleşme durumu için Genel 
Kurul ibrası zorunlu bir şarttır (Önce, 2008: 233).  

TMS 10 Standardı uyarınca, yapılacak açıklamalar aşağıdaki şekilde yapılmalıdır. 

a) Mali tablo dipnotlarında “Finansal Tabloların Sunumuna İlişkin Esaslar raporlama dönemi 
sonrası ortaya çıkan olayların etkilerinin nasıl finansal tablolarda gösterildiği, diğer bir ifade ile 
bu olayların işletmenin finansal tablo düzenlemesine ait politikalarına nasıl yansıdığı 
açıklanmalıdır. 

b) Mali tablo dipnotlarının referanslar bölümüne farklı bir başlık daha ekleyerek ve burada şayet 
düzeltme gerektiren ya da düzeltme gerektirmemenin yanı sıra açıklama yapılması gereken bir 
olay bulunması durumunda gerekli açıklama yapılmalıdır. Ayrıca, şayet finansal tablo 
kalemlerinde bir değişiklik yapılmışsa hangi kalemde ne tür değişiklik yapıldığı açıklanmalıdır 
(www.kgk.gov.tr). 

 

SONUÇ 

Raporlama döneminden sonra meydana gelen olaylar, TMS 10 muhasebe standardı, raporlama 
dönemi ile finansal tabloların yayımlanma kararı tarihi arası meydana gelen olayları 
nitelendirmektedir. Standart, raporlama dönemi olayları düzeltme gerektiren ve gerektirmeyen 
(dipnotlarda açıklanan) olaylar şeklinde iki kısma ayırmaktadır (Demir ve Bahadır, 2012:10). 
Finansal verinin raporlama dönemi sonrası meydana gelen olaylar bağlamında 
değerlendirilmesi, finansal tabloların yayımlanma onay tarihi ile olayın meydana geldiği zamana 
ve olayın varlığına ait koşulların iyi bir değerlendirilmesi ile bağlantılı olduğu çalışma 
sonuçlarından ortaya çıkmıştır  

Muhasebe standartları dünyada ortak bir muhasebe dilinin meydana çıkması için yürürlüğe 
girmiştir. Bu nedenle, Türkiye’de uygulaması başlayan TMS 10’un amacı, Raporlama 
Döneminden Sonra Meydana Gelen Olayları, işletmenin raporlama dönemi ile bu raporlamaya 
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ait finansal tabloların yayımlanma tarihi arası meydana gelen olayların düzeltilmesinin nasıl 
olması gerektiğini düzenlemektir. Bu konudaki, önceki çalışmalar genellikle TMS 10’un teorik 
çerçevesine veya sadece düzeltme gerektiren olaylara odaklanmışlardır. Mevcut çalışma, 
düzeltme gerektirmeyen olaylara ilişkin örnekleri de sürece dâhil ederek, uygulamada 
karşılaşılabilecek geniş bir yelpazeyi ele almıştır. Bu bağlamda, çalışmanın literatüre özgün 
katkısı, standart hükümlerinin karmaşık finansal senaryolar altında (teşvik, kâr dağıtımı, dava 
sonuçları) bir arada nasıl uygulanacağına dair bütünsel bir rehberlik sunmasıdır. Araştırmadan 
elde edilen bulgular, işletmelerin muhasebe politikalarını belirlerken, raporlama dönemi sonrası 
olayların niteliğinin (düzeltme gerektiren/gerektirmeyen) doğru tanımlanmasının, finansal tablo 
kullanıcılarının karar alma süreçleri açısından kritik olduğunu ortaya koymaktadır. Özellikle, 
düzeltme gerektiren olaylarda muhasebe kayıtlarının bilanço tarihi öncesi döneme etkisinin net 
bir şekilde yansıtılması, finansal tabloların güvenilirliğini artırmaktadır. Uygulayıcılar için temel 
öneri; her raporlama dönemi sonunda, standarttaki tanımlar ışığında olayların "raporlama 
dönemi sonu itibarıyla var olan koşulları" mı, yoksa "dönem sonundan sonra ortaya çıkan yeni 
koşulları" mı yansıttığının dikkatle ayırt edilmesidir. Çalışma, muhasebe uygulamalarında hata 
yapılmaması adına, özellikle değer düşüklüğü ve şarta bağlı yükümlülüklerin (TMS 37) TMS 10 
ile koordineli olarak izlenmesi gerektiğini vurgulamaktadır (Gökçen, Ataman-Akgül ve Çakıcı, 
2006: 208).  

Konu kapsamında değerlendirilmesi ve dikkat çekilmesi gereken bir konuda TMS 10’un 
uygulanmasında diğer standartlardan şarta bağlı ve koşullu borçlar standardının beraber 
çalışmasıdır. Bunlara ilave olarak işletmelerin işlem sonuçları genelde mali olayları içerdiğinden 
bir diğer önemli standart olan vergi standardına uygun çalışması gerektiğidir. İşletmeler 
böylelikle tam ve güvenilir finansal tablolar üretebilmektedirler (Yükçü ve Yaşar, 2013:20). 

 Çalışmada, konuyla ilgili sınırlı olan örnek uygulama literatürüne katkı sağlansa da, gelecekteki 
çalışmaların sektörel bazlı (üretim, inşaat vb.) özelleşmiş olay örnekleri üzerinde yoğunlaşması 
önerilmektedir. 
 
Hakem Değerlendirmesi: Dış bağımsız.  
Destek Bilgisi: Herhangi bir kurum ve/veya kuruluştan destek alınmamıştır.  
Çıkar Çatışması: Çıkar çatışması yoktur. 
Etik Onayı: Bu çalışmanın tüm hazırlanma süreçlerinde etik kurallara riayet edildiğini yazar(lar) 
beyan eder. Aksi bir durumun tespiti halinde Sosyal, Beşeri ve İdari Bilimler Dergisi’nin hiçbir 
sorumluluğu olmayıp, tüm sorumluluk makale yazar(lar)ına aittir.  
Etik Kurul Onayı: Çalışma kamuya açık ikincil verilerin kullanılmasıyla oluşturulmuştur. 
Araştırmacıların Katkı Oranı: Çalışma tek yazarlı olup katkı oranı %100’dür. 
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Öz 
Devlet, sosyal ve ekonomik hedeflerine ulaşmak amacıyla anayasal, yasal ve kurumsal 
düzenlemelerin yanı sıra kamusal politikalar aracılığıyla piyasalara müdahale etmektedir. 
Küreselleşme süreci ile kamu yönetimi alanındaki yapısal dönüşümlerin etkisiyle, IMF ve Dünya 
Bankası gibi uluslarası kuruluşların da destekleriyle bağımsız düzenleyici kurumlar dünya 
genelinde yaygınlaşmıştır. Siyaset ve bürokrasi ayrımının bir yansıması olan bu kurumsallaşma 
dalgası, Türkiye’de 1990’lı yıllarda hız kazanmış ve 2000’li yılların başlarında kurumsal bir 
kimliğe bürünmüştür. Bu çalışma, Türkiye'de regülasyon ekonomisine geçişte piyasalara devlet 
müdahalesinin gerekçelerini, piyasa ve devlet başarısızlıklarını, regülasyon kavramını, tarihsel 
gelişimini, regülasyon yöntemlerini ve regülasyonun gerekliliğini ele alarak teorilere yer 
vermektedir. Son olarak, Türkiye'de 2001 ekonomik krizi sonrasında regülasyon ekonomisine 
geçiş sürecinin bankacılık sektörü üzerindeki etkilerini sistematik ve karşılaştırmalı bir 
yaklaşımla incelemeyi amaçlamaktadır.  Özellikle Bankacılık Düzenleme ve Denetleme 
Kurumu'nun (BDDK) 2001 krizi sonrası kurulmasının, bankacılık sektörünün finansal 
sağlamlığına (sermaye yeterlilik oranı, takipteki alacak oranı, kârlılık göstergeleri gibi temel 
performans metrikleri) olan etkisini analiz etmek hedeflenmiştir.  BDDK öncesi (1990-2001) ve 
sonrası (2002-günümüz) dönemler arasındaki farklar, güncel resmi veriler ve göstergeler 
kullanılarak ortaya konulmakta; böylece BDDK'nın kurumsal yapısının ve düzenleyici 
politikalarının sektöre sağladığı katkıların somut bir şekilde değerlendirilmesi amaçlanmaktadır.   
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Abstract  
The state intervenes in markets through constitutional, legal, and institutional frameworks, as 
well as public policies, to achieve its social and economic objectives. Driven by the globalization 
process alongside structual transformations in public administration, and supported by 
international organizations such as the IMF and the World Bank, independent regulatory 
institutions have proliferated globally. Reflecting the separation of politics and bureaucracy, this 
institutionalization wave gained momentum in Turkey during the 1990s and acquired an 
institutional identity in the early 2000s. This study addresses the transition to a regulatory 
economy in Turkey by examining the rationale behind state intervention in markets, market and 
government failures, the concept and historical development of regulation, regulatory methods, 
and the necessity of regulation within theoretical frameworks. Finally, it aims to systematically 
and comparatively analyze the effects of the transition to a regulatory economy after the 2001 
economic crisis on the banking sector in Turkey. In particular, it focuses on the impact of the 
establishment of the Banking Regulation and Supervision Agency (BRSA) following the 2001 
crisis on the financial soundness of the banking sector, using key performance indicators such as 
capital adequacy ratio, non-performing loan ratio, and profitability indicators. By comparing the 
periods before the BRSA (1990–2001) and after (2002–present) using up-to-date official data, the 
study seeks to provide a concrete assessment of the contributions of the BRSA’s institutional 
structure and regulatory policies to the banking sector. 
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GİRİŞ 

1929 yılında yaşanan Büyük Buhran, serbest piyasa mekanizmasının kendiliğinden dengeye 
ulaşma yeteneğine duyulan güveni sarsmış ve iktisadi düşüncede köklü bir kırılma yaratmıştır. 
Bu dönemde John Maynard Keynes, piyasa ekonomisinin yetersiz kaldığı durumlarda 
makroekonomik istikrarın yeniden sağlanması için devletin ekonomiye aktif olarak müdahale 
etmesi gerektiğini savunmuştur. Küresel düzeyde geniş kabul gören bu yaklaşım, devletin sadece 
müdahale eden değil, aynı zamanda piyasaları düzenleyen ve denetleyen kurumsal bir rol 
üstlenmesini sağlamış; bu durum regülasyon ekonomisi kavramının doğuşuna ve gelişmesine 
zemin hazırlamıştır. 

Piyasa ekonomisinin kendiliğinden işleyen yapısı, kaynak dağılımında her zaman Pareto 
optimalitesini sağlayamamaktadır. Özellikle kamusal mal ve hizmetlerin üretimi ve tüketimi, 
serbest piyasa koşullarında etkin bir şekilde gerçekleşmemektedir. Bunun yanı sıra günlük 
ekonomik faaliyetlerde ortaya çıkan dışsallıklar geniş bir alanda hissedilmesine rağmen, fiyat 
mekanizması bu etkileri fiyatlama sürecine dahil etmemektedir. Dolayısıyla kamusal mallar, 
dışsallıklar, eksik rekabet, asimetrik bilgi ve gelir dağılımındaki adaletsizlik gibi piyasa 
başarısızlıkları, sistemin tam etkinlikte çalışmasını ve toplumsal refahın maksimize edilmesini 
engellemektedir. Bu doğrultuda ortaya çıkan aksaklıkların giderilmesinde devlet müdahalesi 
kritik önem taşımaktadır. Nitekim devletin; kamusal malların arzı, dışsallıkların optimize 
edilmesi, rekabetin korunması, bilgi eksiklikleri ve gelir adaletsizliğinin giderilmesi yönündeki 
müdahaleleri, toplumsal refahı artırıcı işlevine sahiptir (Öztürk, 2023: 191). 

Regülasyonlar, özellikle sosyal ve ekonomik alanlarda olmak üzere çeşitli sektörlerde uygulama 
alanı bulmaktadır. Devletin ekonomideki rolünü şekillendiren düzenleyicilik fonksiyonu, 
regülasyonlar aracılığıyla gerçekleştirilmektedir. Regülasyonların piyasa mekanizması içinde 
başarısız veya eksik olduğu durumlarda devletin müdahalede bulunarak düzenlemeye 
gitmesini, kurallar koymasını, denetlemelerde bulunmasını ve uymayanlara yaptırım 
uygulamasını açıklamaktadır. Bu müdahale biçimi, yasal düzenlemeler yapmayı, kurallar 
koymayı, denetleme ve kontrol yapmayı, uymayanlara cezai yaptırımlar uygulamayı 
içermektedir. 

Regülasyonlar genellikle piyasa başarısızlıklarıyla başa çıkmak ve kaynak tahsisinde etkinliği 
artırmak için uygulanır. Piyasa başarısızlıkları, piyasa mekanizmasının kendi başına kaynakların 
etkin bir şekilde tahsis edilmesini engellediği durumları ifade eder. Bu çalışmada ilk olarak 
regülasyonun doğuşu ve tarihi temelleri, amaç ve hedefleri, regülasyon yöntemleri, piyasa 
ekonomisinde oluşan başarısızlıkları düzeltmek ve piyasa etkinliği sağlamak için devletin 
ekonomiye yapmış olduğu müdahaleleri açıklanmaktadır. Çalışmanın devamında regülasyon 
uygulaması BDDK özelinde kurumun faaliyetleri ve bu alanda yapılan düzenlemeleri ele 
alınmaktadır. Bu çalışma, 2001 ekonomik kriz sonrası BDDK’nın sermaye yeterliliği oranı ve 
takipteki alacaklar (NPL) üzerindeki etkisini karşılaştırmalı bir perspektifle incelemeyi 
amaçlamaktadır. Çalışmanın temel katkısı, BDDK öncesi (1990-2001) ve sonrası (2002-günümüz) 
dönemleri kapsayan resmi verilerin karşılaştırılması ve bağımsız düzenleyici kurumların 
bankacılık sektörünün finansal sağlamlığına olan etkisini somut verilerle ortaya koymaktadır.  

 

LİTERATÜR TARAMASI VE ANALİZ YÖNTEMİ 

Bu çalışma, nitel araştırma yaklaşımı çerçevesinde tasarlanmış olup, betimleyici doküman analizi 
yöntemi ile yürütülmüştür. Araştırmada nicel veri analizi yöntemlerine başvurulmamış; konuya 
ilişkin kavramsal, tarihsel ve kuramsal çerçeve, mevcut literatür ile resmi belgeler üzerinden 
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incelenmiştir. Bu kapsamda çalışma, devletin regülasyon yoluyla piyasalara müdahalesi ve 
Türkiye’de bankacılık sektöründe düzenleyici sürecin gelişimi üzerine odaklanmaktadır. 

Araştırmanın veri kaynaklarını akademik çalışmalar, kanun ve yönetmelikler, ulusal ve 
uluslararası kurum raporları ile resmi istatistikler oluşturmaktadır. Dokümanlar, belirlenen 
amaçlar doğrultusunda literatürden seçilerek tematik bir çerçevede incelenmiş; regülasyon 
kavramı, türleri, amaçları ve Türkiye’de regülasyon ekonomisine geçiş süreci tarihsel, ekonomik 
ve hukuki perspektifler doğrultusunda analiz edilmiştir. 

Ayrıca bankacılık sektörüne yönelik düzenleyici yapı, Bankacılık Düzenleme ve Denetleme 
Kurumu (BDDK) özelinde ele alınmıştır. Bu kapsamda kurumun kuruluş süreci, kurumsal 
yapısı, görev ve yetkileri ile bankacılık sektörü üzerindeki etkileri teorik düzeyde 
değerlendirilmiştir. Analiz sürecinde, dokümanlar karşılaştırmalı bir bakış açısıyla incelenmiş; 
BDDK öncesi ve sonrası dönemler literatür ve mevcut veriler ışığında karşılaştırmalı olarak ele 
alınmıştır. 

Bu çalışma, Türkiye’de regülasyon politikalarının gelişimini açıklamayı, devletin piyasalara 
müdahale biçimlerini değerlendirmeyi ve BDDK’nın oluşturduğu kurumsal yapının ekonomik 
sistem üzerindeki etkilerini ortaya koymayı amaçlamaktadır. Elde edilen bulgular, literatürde 
yer alan çalışmaların karşılaştırmalı analizi yoluyla yorumlanmıştır. 

 

DEVLETİN KARAR BİRİMİ OLARAK EKONOMİYE MÜDAHALESİ 

Klasik iktisadi anlayışa göre devletin ekonomiye müdahale etmesine gerek yoktur. Ancak zaman 
içinde tekelleşmenin artması ve dışsallıkların yaygınlaşmış olduğu ortamda piyasa ekonomisinin 
fayda maksimizasyonu kararına göre şekillenen kaynak tahsisinin etkinliğinden uzaklaşıldığı 
görülmüştür. Bu durum klasik iktisatçıların toplumsal refahın kendiliğinden maksimum 
seviyeye ulaşacağı yönündeki iddiası kapsamında piyasa ekonomisine olana güveni azaltmıştır 
(Özkıvrak, 2018: 41-42). Söz konusu geleneksel yaklaşıma göre piyasa ekonomisi rekabetçi 
piyasaların optimum kaynak tahsisini sağlayarak toplumun refahını artırmaktadır. Buna karşın 
devletin ekonomiye müdahale etme gerekçelerinin başında piyasaları düzenleme işlevi yer 
almaktadır. Piyasa mekanizmasının kendiliğinden ekonomik etkinliği sağlayamaması piyasa 
başarısızlıklarını oluşturmaktadır. (Kök ve Çoban, 2002: 2).  

Neoklasik iktisatçıların geliştirmiş oldukları refah teorisine göre, serbest piyasaların işleyişi ile en 
yüksek sosyal refaha ulaşılıp ulaşılamayacağı araştırılırken piyasaların kendiliğinden beklenen 
performansı gösterebildiği şartlar ile piyasaların öngörülen sonuçları üretmede başarısız olacağı 
şartlar ayrımı kullanılmaktadır. Refah teorisine göre: Serbest piyasalar, alıcı ve satıcılar tam 
olarak rakip oldukları yani fiyat alıcı oldukları sürece, belirli koşullar altında pareto optimal bir 
kaynak tahsisini kendiliğinden gerçekleştirir (Rosen, 1985: 47). Piyasa başarısızlığı, piyasa 
ekonomisinin ideal durumu olan bu optimal dengenin sağlayamamasından kaynaklanır. Pareto 
optimal durum, en az bir kişinin durumunu kötüleştirmeden başka bir kişinin durumunu 
iyileştirmenin mümkün olmadığı bir durumu ifade eder. Başka bir deyişle, kaynakların verimli 
bir şekilde dağıtıldığı ve hiç kimse için durumun iyileştirilemeyeceği bir durumu temsil eder. 
Tam kamusal mallar, dışsallıkların varlığı, ölçekten artan getiri ya da ölçeğe göre artan verimlerin 
geçerli olduğu üretim kollarının varlığı, eksik rekabet ve bilgi eksikliği piyasa başarısızlıklarına 
yol açan durumlardır (Türkay, 2002: 312). 
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REGÜLASYON KAVRAMININ TANIMI VE REGÜLASYONLARIN TARİHSEL 
GELİŞİMİ 

Regülasyonların Tarihsel Gelişimi 

Regülasyon uygulamaları, kamu ve özel kesim faaliyetlerinin belirli kurallar çerçevesinde 
denetlenmesine yönelik olarak ortaya çıkmış olup kökeni 19. yüzyıla kadar uzanmaktadır 
(Sarısoy, 2010: 282). Modern anlamda iktisadi regülasyon tartışmaları ilk olarak 1800’lü yıllarda 
ABD’de başlamış, özellikle iç savaş sonrasında yaşanan ekonomik dönüşümle birlikte anti-tekel 
düzenlemeler gündeme gelmiştir. Bu süreçte artan piyasa yoğunlaşmasına karşı 1890 yılında 
Sherman Antitröst Yasası kabul edilmiş ve Eyaletler Arası Ticaret Komisyonu düzenleyici otorite 
olarak kurulmuştur (Whiston, 2006: 4).  

20. yüzyıl boyunca ulaştırma, haberleşme ve finans gibi sektörlerde düzenleyici kurumların 
sayısı artmış; piyasalarda rekabetin korunması ve tekelleşmenin sınırlandırılması temel amaç 
haline gelmiştir. Ancak bazı sektörlerde yoğunlaşmanın kaçınılmaz olduğu görülmüş, bu 
nedenle regülasyon politikaları doğrudan yoğunlaşmayı engellemekten ziyade, ortaya 
çıkabilecek olumsuz etkilerin azaltılmasına yönelmiştir (Ardıyok, 2002: 15-16).  

1970’li yıllardan itibaren regülasyon, ekonomi literatüründe daha sistematik biçimde ele alınmış 
ve 1980’lerle birlikte küresel ölçekte yaygınlaşmıştır (Chang, 1997: 711-712). Bu dönemde devletin 
doğrudan üretici olduğu modelden, düzenleyici ve denetleyici rol üstlendiği yapıya geçilmiş; 
kamu hizmetlerinin sunumunda piyasa mekanizmalarından yararlanılan yeni bir yaklaşım 
benimsenmiştir (Burhan, 1981: 21). 

 

Regülasyon Kavramının Tanımı 

Regülasyon, devletin sosyal ve ekonomik amaçları gerçekleştirmek amacıyla yürürlüğe koyduğu 
çeşitli anayasal, yasal ve kurumsal düzenlemeleri, kamu politikalarını ve uygulamalarını kapsar. 
Bu düzenlemeler ve politikalar genellikle ekonomik faaliyetlerin denetlenmesi, piyasaların 
düzenlenmesi, tüketici haklarının korunması, çevre koruma, sağlık ve güvenlik standartlarının 
belirlenmesi gibi konuları içerir. Regülasyonlar, belirli bir sektörü veya ekonomik faaliyeti 
düzenleyen yasalar, kurallar, standartlar ve politikalar şeklinde olabilir. Temel amacı, piyasa 
dengesizliklerini gidermek, tüketiciyi korumak, rekabeti teşvik etmek ve toplumsal refahı 
artırmaktır (Aktan vd., 2005: 35-36). Regülasyon kavramı, hukuk ve iktisat gibi birçok alanda 
çeşitli tanımlamaları ile karşımıza çıkarmaktadır. Örneğin; hukuksal anlamda düzenleme, 
denetleme karşımıza çıkmaktadır (Ulusoy, 2001: 57).  

1982 Anayasası’nın 67’nci maddesinin 1’inci fıkrasında yer alan “Devlet, kapital, finansman, öz 
kaynak, mal ve hizmet piyasalarının sağlıklı ve düzenli işlevsel olarak hareket edebilmesini 
sağlayıcı ve geliştirici tedbirleri alır; piyasalarda oluşabilecek tekelleşme ve kartelleşmeyi önler 
“hükmü yalnızca piyasa eksenli olmayıp aynı zamanda “sosyal devlet” ilkesini de içinde 
barındırmaktadır. Piyasa eksenli olmayan regülasyon yaklaşımında temel hedefin kamusal yarar 
ve sosyal devletin gereklerinin yerine getirilmesi olduğu iddia edilmektedir (Eser vd., 2011: 214). 

 

REGÜLASYONUN SEBEPLERİ VE HEDEFLERİ 

Yirminci yüzyılın başlarında, gelişmiş ve gelişmekte olan ülkelerde ağ sanayileri olarak 
adlandırılan altyapı hizmetleri, genellikle kamu iktisadi teşebbüsleri tarafından sağlanıyordu. Bu 
hizmetler, elektrik, su, telekomünikasyon, ulaşım gibi temel altyapı hizmetlerini içeriyordu. 
Ancak, özellikle 1980'lerden sonra birçok ülkede özelleştirme ve rekabetin teşvik edilmesi adına 



Sosyal, Beşeri ve İdari Bilimler Dergisi, 9(7): 391-412. 

 396 

devlet, bu sektörlerde iktisadi aktör olmaktan çıkmış ve daha çok düzenleyici ve denetleyici bir 
rol üstlenmeye başlamıştır (Emek, 2001: 31). Ağ sanayilerinde piyasalarda düzenleme kurum ve 
kurulları dışında firma, tüketici, devlet bulunmaktadır. Firmalarının amacı kârlarını maksimize 
etmek, tüketicilerin amacı kaliteli mal ve hizmeti ucuz fiyattan almak, devletin amacı ise bu mal 
ve hizmetleri tüketicilere ucuz ve kaliteli olarak sağlamaktır. Ekonomik etkinliğin artırılması 
ahlaki tehlike sorunlarının ortaya çıkmaması için bu üç aktör dışında müdahalede bulunacak 
farklı bir aktöre ihtiyaç duyulmaktadır.  

Ağ sanayilerinin bu özelliklerinden dolayı regülasyon sebeplerinin dışında bir takım genel 
regülasyon sebepleri bulunmaktadır. Bunlar, aşırı kâr olarak da tanımlanan ekonomik rantın 
firmalardan tüketicilere aktarılmasını sağlamak, olumsuz dışsallıkların giderilmesini sağlamak, 
asimetrik bilgi sorununun giderilmesini sağlamak, talebin dönemsel farklılaşması sebebi ile 
talebin olmadığı ya da düşük olduğu dönemlerde de hizmetlerin devamlılığını sağlamak, kaynak 
dağılımının toplum yararı gözetilerek yapılmasını sağlamak, üretimde koordinasyonu 
sağlamaktır (İçöz, 2003: 12). 

Regülasyonun hedefleri; üretimin ve hizmetlerin tüketiciler arasında etkin dağılımını sağlamak, 
mevcut koşulların ve sahip olunan konumların hizmet dağılımında etkinliğini artırmak kaynak 
dağılımında etkinliği sağlamak, firmaların minimum maliyetle mal ve hizmet üretmesini 
sağlamak, evrensel anlamda mal ve hizmet maliyetlerini sağlayamayacak bölge ve gelir 
gruplarına mal ve hizmet sağlamak, hizmet üreten firmaların sahip oldukları konumlarından 
rant yaratılmasına engel olarak aşırı kârlarını sınırlandırmak, yatırımcıların rekabetçi bir kâr elde 
edebilmelerini sağlamak, yatırımcıların teknolojik yenilikleri yakından takip ederek yatırım 
yapmalarını teşvik etmek ve kuralların gelecekte değiştirilmeyeceğine yönelik güvenceler 
vermek, kurumsal taahhütlerin önemli bir parçasıdır (Müftüoğlu, 2001: 27). Bu hedeflerin bazıları 
birbiriyle uyumlu iken bazıları birbiriyle çelişmektedir. Örnek olarak firmaların aşırı rant elde 
etmesini önleme ve tüketicilerin mal ve hizmetleri ucuz fiyata satın almasının sağlanması 
hedefleri birbirine paralellik göstermektedir. Oysa mal ve hizmet kalitesinin artırılmasına yönelik 
teknolojik gelişmelerin ve araştırma- geliştirme faaliyetlerinin desteklenmesi hedefi fiyatları 
artırmakta, dolayısı ile bütün bölgelerdeki ve gelir gruplarındaki tüketicilere daha adil ve ucuz 
mal ve hizmet sağlanması amacıyla çelişmektedir. Bu nedenle regülasyon uygulamaları 
yapılırken bu hedefler arasında dengenin sağlanması ve tüketici ve firmaları kapsayan toplumsal 
refahın maksimize edilmesi gerekmektedir (Taymaz, 2001: 62). 

 

REGÜLASYON TÜRLERİ 

Regülasyon, devletin piyasalarda belirli kurallar ve düzenlemeleri uygulamasını ifade eder. Bu 
düzenlemelerin amacı, piyasaların düzenli ve adil bir şekilde çalışmasını sağlamak, tüketicileri 
korumak, çevreyi korumak, finansal istikrarı sağlamak ve genel olarak toplumun refahını 
artırmaktır. Regülasyonun amacına ve hedeflenen piyasaya göre çeşitli regülasyon türleri 
mevcuttur. Örneğin; doğal tekellerin düzenlenmesi, çevre düzenlemeleri, finansal piyasaların, 
sigortacılık ve sağlık hizmetlerinin düzenlenmesi gibi farklı alanlarda devlet düzenlemeler 
yapabilmektedir. Bu alanlar ve daha birçok alanda devlet regülasyonları, ekonomik faaliyetleri 
düzenleyerek piyasanın etkin ve adil bir şekilde işlemesini sağlar. Bu düzenlemeler, toplumun 
genel refahını artırmak ve çeşitli sektörlerde rekabeti teşvik etmek için önemlidir (Guasch ve 
Hahn, 1999: 2). 

Regülasyon farklı birkaç yoldan yapılabilmektedir. Regülasyonlar, uygulanması zorunlu olan 
kurallar ve emirleri içerebileceği gibi, şirketlerin, kurumların ve bireylerin davranışlarını 
etkilemek için çeşitli araçlar kullanarak düzenlemeler yapabilirler. Bu tür düzenlemeler, 
vergilendirme, sübvansiyon sağlama, sözleşme yapma, ihtiyaçları karşılama ve lisanslama gibi 
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faaliyetleri içermektedir. Bu kapsamda, regülasyonlar genellikle uygulanan piyasaya, kullanılan 
yönteme ve amaçlarına göre çeşitli kategorilere ayrılmaktadır (Roderburg, 2003: 3). 
Regülasyonlar genellikle uygulanan piyasaya, yönteme ve amacına göre; “iktisadi regülasyon”, 
“sosyal regülasyon” ve “idari regülasyon “şeklinde ayrılmaktadır.  

 

İktisadi Regülasyon 

1929 yılında New York Borsası’nın çöküşüyle başlayan ekonomik bunalım ABD ile birçok ülkeyi 
etkilemiştir. Ekonomik bunalımın derinleşmesi ile ülkeler kendi başlarına buhrandan kurtulma 
yollarını aramaya başlamışlardır. Her ülke kendi çıkarlarını ön planda tutan ulusal politikalarla 
bunalımdan çıkmaya çalışmıştır. 1929 Ekonomik buhran döneminde dünya egemenlik kurma 
yolunun serbest piyasa ekonomisinde olmayacağını açıkça anlamıştır. O dönemde ABD’de 
Roosevelt Keynesyen ve müdahaleci devlet politikalarını uygularken, Almanya’da da Hitler gibi 
devlet adamları benzer şekilde müdahaleci yöntemlere başvurmuştur (Acet vd., 2006: 512-513). 

İktisadi regülasyon kavramına ilişkin tartışmalar, genellikle refah iktisatçılarının görüşlerine 
dayanır. Bu görüşe göre, devletin piyasaya doğrudan veya dolaylı müdahalesinin nedeni, ölçek 
ekonomileri ve dışsallıklar gibi piyasa başarısızlıklarının varlığıdır. İktisadi regülasyonun temel 
amacı, devletin regülasyon uygulamalarının sonucunda ortaya çıkan yükün kimler tarafından 
yükleneceği veya faydalarının kimler tarafından elde edileceğini, regülasyonların hangi 
yöntemlerle uygulanacağını ve regülasyon uygulamalarının kaynak dağılımı üzerindeki 
etkilerini incelemek ve araştırmaktır (Sarısoy, 2010: 284).  

İktisadi regülasyon, piyasa başarısızlıklarını gidermek ve piyasa ekonomisindeki faaliyetleri 
düzenlemek için devletin fiyatlar, miktarlar, kalite standartları ve piyasaya giriş-çıkış engelleri 
gibi çeşitli müdahale biçimlerini kullanmasıdır. İktisadi regülasyonun temel hedefi, ekonomik 
etkinlik ile iktisadi sürdürülebilirlik arasında denge kurarak toplumsal refah açısından en uygun 
sonuca ulaşmaktır. Bu çerçevede regülasyonun başlıca araçlarından biri fiyatlandırma ve 
ücretlendirme mekanizmaları olmakla birlikte, piyasalara giriş ve çıkış koşullarının belirlenmesi 
ile mal ve hizmet kalitesine ilişkin düzenlemeler gibi unsurları da kapsayan geniş bir uygulama 
alanı bulunmaktadır. İktisadi regülasyonun kendi içerisinde yapısal regülasyon ve davranışsal 
regülasyon olarak ayrılır. Yapısal regülasyon, piyasanın işleyişini belirleyen kurumsal ve 
organizasyonel yapıya yönelik düzenlemeleri kapsamaktadır. Piyasaya giriş ve çıkış 
kısıtlamaları, nitelikli personel nitelikleri ve bunlara ilişkin yapılan kontroller örnek olarak 
gösterilebilir. Davranışsal regülasyon ise piyasada meydana gelen davranışların 
regülasyonudur. Bu tür düzenlemelere fiyat kontrolleri ile belirli bir kalite standardının 
korunmasına yönelik uygulamalar örnek olarak gösterilebilir.. İktisadi regülasyon, doğal tekel 
niteliği taşıyan, haksız rekabetin görüldüğü ya da rekabetin etkin bir şekilde işlemediği piyasa 
yapılarında uygulanmaktadır (Uruş, 2023: 32-33). 

 

Sosyal Regülasyon 

Sosyal regülasyon, toplumun genel refahını etkileyen sağlık, güvenlik, çevre ve sosyal bütünlük 
gibi alanlarda koruma ve iyileştirmeyi hedefleyen düzenlemeleri ifade etmektedir. Devletin 
sosyal regülasyon kapsamında belirli kural ve standartlar oluşturması ile bu çerçevede denetim 
ve kontrol mekanizmalarını işletmesi, söz konusu düzenlemelerin temel unsurlarını 
oluşturmaktadır. Sosyal regülasyonda, iktisadi regülasyondaki gibi yalnızca piyasa işlemlerini 
etkileyen kurallar oluşturmak tek amaç değildir. Sosyal regülasyonlar, ekonomik hedeflerin 
yanında toplumsal amaçları da gözetmektedir. Bununla birlikte, bu düzenlemelerin temel amacı, 
toplum tarafından kabul gören ve genel refah düzeyini yükseltici sonuçların elde edilmesini 
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sağlamaktır (Uruş, 2023: 34). Sosyal regülasyonların temel amacı, çeşitli sosyal sorunların 
çözülmesine yardımcı olmaktır. Bu bağlamda, çevresel dışsallıkların ortadan kaldırılması, iş 
sağlığı ve güvenliğinin güvence altına alınması, hizmet kalitesinin ve verimliliğinin artırılması 
ile asimetrik bilgi kaynaklı sorunların azaltılması sosyal regülasyonların ele aldığı temel konular 
arasında yer almaktadır. Sosyal regülasyonlar çoğu zaman iyi tanımlanmış mülkiyet hakları, 
caydırıcı yaptırımlara sahip ceza kanunu ve iş sağlığı ve güvenliği yasaları gibi düzenlemeler 
aracılığıyla çözülebilir. Bu tür düzenlemelerin etkin bir şekilde uygulanması, işyerlerinde 
güvenliği artırabilir, çalışanların haklarını koruyabilir ve toplumun genel refahını artırabilir 
(Çetin, 2009: 24). 

İktisadi ve sosyal regülasyon türleri farklı kurumlar tarafından gerçekleştirilmektedir. İktisadi 
regülasyonlar; başta Rekabet Kurumu olmak üzere bağımsız düzenleyici kuruluşlar ve 
bakanlıklara bağlı idari kurumlar eliyle yürütülür. Bu regülasyonlar; piyasaya giriş şartları, fiyat 
değişimleri, piyasadaki muhtemel birleşmeler, yoğunlaşmalar ve hizmet kalitesi gibi doğrudan 
iktisadi konulara ilişkin düzenlemeleri kapsar. Sosyal regülasyonlar ise genellikle mahkemeler 
veya hukuk sistemleri aracılığıyla gerçekleştirilir. Mahkemeler, genel hukuki çerçeve 
kapsamında, ekonomik etkiler doğuran etkileşimler sonucunda ortaya çıkan zararların 
giderilmesi ve sosyal nitelikli alanlarda yapılan düzenlemelerin uygulanmasını sağlamaktadır. 
Bu tür düzenlemeler, genellikle hukukun genel ilkelerine dayanır ve toplumsal adaletin 
sağlanması amacını taşır (Çetin, 2007: 55). 

 

İdari Regülasyon 

İdari regülasyon, devletin bürokratik süreçleri, idari prosedürleri ve resmi belge düzenine ilişkin 
uygulamaları kapsamaktadır. Günümüzde devletin işlemleri giderek daha karmaşık hale 
gelmekte ve bu işlemler genellikle bilgiye dayalıdır. Bu karmaşık işlemler, genellikle maliyetli ve 
zaman alıcı olabilir. İşte bu tür bürokratik işlemler, formların doldurulması, izinlerin alınması, 
raporların sunulması, bildirimlerin yapılması, kayıtların tutulması gibi süreçleri içerir. Devletin 
bu tür işlemlere katılması ve bu işlemlerin nasıl gerçekleşeceğine dair kuralların belirlenmesi ve 
uygulanması, idari regülasyon olarak adlandırılır (Ardıyok, 2002: 9). 

İdari regülasyonlar, diğer regülasyon türlerinden farklı olarak düzenleyici sürecin işleyişine 
odaklanır ve genellikle teknik özelliklere atıfta bulunarak kullanılır. Bu nedenle, idari 
regülasyonlar genellikle "teknik regülasyon" veya "süreç regülasyonu" olarak da adlandırılır. 
İdari regülasyonlar, bürokratik ve idari maliyetlerin göz önünde bulundurulmasıyla 
düzenlemelerin yapılmasını sağlar. Bu tür maliyetlerin yüksek olması, bir ülkenin kurumsal 
yapısını yeterince geliştiremediğinin, yolsuzluk, rüşvet ve kayıt dışı ekonominin yaygın 
olduğunun göstergesi olarak değerlendirilmekte ve bu durum genellikle ekonomik gelişmişlik 
düzeyinin düşüklüğüyle ilişkilendirilmektedir. Bu tür regülasyonlar genellikle bürokrasi ve 
kırtasiyecilik olarak adlandırılan idari formalite ve evrak işlerini içerir. Ayrıca, bu düzenlemeler 
devletin bilgi toplama süreçlerini ve bireylerin ekonomik karar alma süreçlerine yönelik 
müdahalelerini de kapsamaktadır. Bu tür idari regülasyon uygulamaları, piyasaya girişin 
önünde engel oluşturmakta, yabancı yatırımcıların piyasaya girişlerinde maliyet ve zaman 
kaybına neden olarak, gelişmekte olan ülkelerin ekonomilerine zarar vermektedir. Küresel 
anlamda da vergi rekabeti açısından olumsuzluklara sebep olma ihtimali yüksektir. Girişimciler 
ve yatırımcılar gelişmekte olan ülkelerde piyasaya girmekten kaçınacak, bürokratik formaliteden 
çok az ya da hiç olmadığı vergi cenneti olarak adlandırılan ülkelerde girişimde bulunma 
eğiliminde olacaklardır. Bunun sonucunda vergisel ve idari maliyetlerin yoğun olduğu ülkelerin 
diğer ülkeler karşısındaki rekabet edebilirliği azalacaktır (Uruş, 2023: 37-38).  
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REGÜLASYON YÖNTEMLERİ 

Regülasyon yöntemlerinin belirlenmesinde, ülkelerin ekonomik koşulları, toplumsal yapıları ve 
gelir dağılımındaki farklılıklar gibi unsurlar önemli bir rol oynamaktadır. Regülasyon 
uygulamalarında, miktar kontrolleri, giriş maliyetlerinin artırılması ve uzun vadeli sözleşmeler 
yoluyla gerçekleştirilen giriş regülasyonları ile fiyat tavanı belirleme ve teşvik mekanizmalarını 
içeren fiyat regülasyonları, temel araçlar olarak kullanılmaktadır. Bu regülasyon türlerinin 
uygulanmasında hangisine öncelik verileceği ve hangisinin uygulanması gerektiği önem teşkil 
etmektedir.  

 

Giriş Regülasyonları  

Piyasaya girişin kısıtlanması veya engellenmesi, giriş regülasyonları tarafından uygulanan bir 
politikadır. Bu tür regülasyonlar, genellikle piyasaya yeni katılmak isteyen işletmelerin veya 
girişimcilerin rekabet gücünü azaltmayı veya piyasaya girişlerini engellemeyi amaçlar. Giriş 
regülasyonları üç ana grupta incelenebilir. İlk olarak, piyasaya doğrudan giriş engelleri 
getirilerek giriş miktarının sınırlandırılması söz konusudur. İkinci olarak, dolaylı giriş engelleri 
aracılığıyla yasal düzenlemeler yoluyla piyasa giriş maliyetlerinin artırılması uygulanmaktadır. 
Üçüncü olarak ise, uzun vadeli satın alma sözleşmeleri bu kapsamda değerlendirilmektedir 
(Çetin, 2007: 56-59). 

 

Miktar Kontrolleri 

Devletin yöneticileri tarafından, belirli piyasa başarısızlıklarının (örneğin negatif dışsallıkların) 
ortaya çıktığı durumlarda, ilgili faaliyetlerin maliyetini fiyatlar üzerinden vergilendirmek yerine, 
doğrudan üretim miktarını kontrol etmeye dayalı bir regülasyon yönteminin tercih edilmesi söz 
konusudur. Bu yöntem piyasaya girişi kısıtlayan ve üretim miktarını kontrol eden düzenlemeleri 
içerirken, aynı zamanda belirli bir piyasada mal ve hizmet sunan aktörleri sınırlayan miktar 
kontrolü uygulamalarını da kapsamaktadır. Bu tür düzenlemeler, genellikle rekabetin 
azalmasına ve piyasanın etkin bir şekilde işlemesini engellemesine neden olabilir. Bu tür 
düzenlemeler, mevcut firmalar tarafından piyasaya yeni aktörlerin girişini engelleme amacıyla 
kullanılmakta ve bu durum, piyasadaki firmalara tekel niteliğinde bir güç kazandırmaktadır. Bu 
durumda piyasaya girişin engellenmesi, mevcut işletmelerin rekabet avantajını artırabilir ve bu 
durumda bu işletmelerin iktisadi anlamda rant elde etmesine ve imtiyaz kazanmasına yol açabilir 
(Uruş, 2023: 78).  

 

Giriş Maliyetlerinin Yükseltilmesi 

Piyasaya girişin engellerinin en sık kullanım şekli, piyasaya giriş maliyetlerinin arttırılmasıdır. 
Bu yöntemde, yürütülen faaliyetin niteliği belirli bir donanım ve yeterlilik düzeyine sahip olmayı 
gerektirmekte, bu durum ise yatırım maliyetlerinin artışını beraberinde getirmektedir. Bu 
yöntem en fazla eğitim piyasalarında kullanılmaktadır. Piyasaya giriş sürecinde karşılaşılan bir 
diğer önemli maliyet unsuru ise bürokratik engellerdir. Bu tür engeller, özellikle gelişmekte olan 
ülkelerde yaygın olarak görülmekte ve yabancı yatırımcılar açısından önemli bir maliyet unsuru 
olarak değerlendirilmektedir. Bu karmaşık süreç, yatırımcılar tarafından zaman ve para kaybı 
olarak görülmekte bu durum piyasaya rekabetçi girişlerini engellemektedir. Ayrıca, firmaların 
piyasaya girebilmesi için yüksek kalite standartlarını karşılamalarının zorunlu tutulması da 
bürokratik bir engel niteliği taşıyabilmektedir. Kalite standartlarının yüksek olması veya 
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bunların sağlanması için gerekli prosedürlerin karmaşıklığı, yeni işletmelerin veya küçük ölçekli 
işletmelerin piyasaya girişini zorlaştırabilir ve mevcut işletmelerin hâkimiyetini artırabilir. 
Özelikle çevre kirliliği yaratan negatif dışsallık durumlarında bunu engellemek için firmalara 
filtrasyon ve ileri teknoloji kullanılmasını mecburi kılmak piyasa maliyetlerini artırmaktadır. Bir 
piyasada faaliyet başlanabilmesi için belli bir hizmet standardına ulaşma sorunluluğu 
bulunmaktadır. Hizmet kalitesine ilişkin regülasyonların arttırılması, piyasaya giriş maliyetlerini 
artırarak piyasaya giriş önünde caydırıcı olmaktadır. Bu duruma özellikle ulaştırma sektöründe 
sıkça rastlanmaktadır. Görüldüğü üzere, giriş maliyetlerinin artırılması piyasaya yeni aktörlerin 
girişinin sınırlandırıldığı durumlarda, mevcut firmalar tekel gücü elde etme eğilimindedir. 
Ayrıca potansiyel rakiplerin piyasaya dahil olmasını engellemektedir. Bu durum ise piyasa içinde 
haksız rekabet ortamının oluşmasına neden olmaktadır (Çetin, 2007: 58). 

 

Uzun Dönemli Satın Alma Sözleşmeleri 

Bir diğer giriş regülasyonu türü uzun dönemli satın alma anlaşma sözleşmeleridir. Özellikle 
altyapı yatırımlarının teşvik edilmesi amacıyla kullanılan giriş regülasyonu türüdür. Bu 
sözleşmeler genellikle büyük altyapı projeleri için kullanılır ve yatırımcılara uzun vadeli bir 
güvence sağlamaktadır. Bu sözleşmelerin temel amacı, özel sektör yatırımcılarını büyük ve riskli 
altyapı projelerine yatırım yapmaya teşvik etmektir. Bu projeler genellikle elektrik, 
telekomünikasyon, doğalgaz gibi endüstrilerde yer alır ve uzun vadeli maliyetler gerektirir. 
Uygulamada, yatırımcılara genellikle uzun vadeli (örneğin 50 yıl süreyle) belirli bir sektörde 
faaliyet gösterme ve hizmet sunma hakkı tanınmaktadır. Bu süre boyunca, devlet veya diğer özel 
sektör kuruluşları, yatırımcının ürettiği mal ve hizmeti belirli bir fiyatla satın alarak, yatırımcının 
sermaye maliyetlerini karşılamak için getiride bulunma garantisi vermektedir. Bu şekilde, 
yatırımcılara uzun vadeli bir gelir güvencesi sağlanırken, büyük altyapı projelerinin 
gerçekleştirilmesi teşvik edilir. Ancak, bu tip uzun dönemli sözleşmelerin varlığı, bazı 
durumlarda rekabete engel olabilmektedir. Özellikle, sözleşmelerin özel sektör yatırımcılara 
belirli bir endüstride neredeyse tekel gücü sağlaması durumunda, rekabetçi piyasa koşullarının 
bozulmasına yol açabilir. Bu durumda, piyasaya yeni oyuncuların girmesi zorlaşır ve mevcut 
firmaların rekabet etme ihtiyacı azalır. Ayrıca, bu tip sözleşmelerin fayda-maliyet analizi 
yapılırken dikkate alınması önemlidir. Bazı durumlarda, sözleşmelerden elde edilen fayda, 
rekabetçi piyasa koşullarında elde edilecek faydadan daha düşük olabilir ve uygulama maliyetli 
hale gelebilir. Bu nedenle, uzun dönemli satın alma sözleşmelerinin dikkatli bir şekilde 
değerlendirilmesi ve düzenlenmesi gerekmektedir (Uruş, 2023: 80-81).  

 

Fiyat Regülasyonları  

İktisadi regülasyon türlerinden bir diğeri olan fiyat regülasyonu yönteminden kastedilen fiyat 
kontrolleridir. Bu tür regülasyonlar, kanun koyucuların özel sözleşme süreçlerine müdahale 
etmelerini sağlar ve genellikle piyasadaki belirli mal veya hizmetlerin fiyatlarını düzenlemek için 
kullanılır. Regülasyonlar, çoğunlukla yasa koyucular tarafından piyasadaki özel sözleşme 
ilişkilerine müdahale etmede kullanılan bir politika aracı olarak değerlendirilmektedir. Fiyat 
regülasyon yöntemi temelde üç durum için kullanılmaktadır. Bunlardan ilki özel sözleşmeler 
İçerisindeki fiyat düzenlemeleridir. Bu durumda, fiyat regülasyonu özel sözleşmelerdeki fiyat 
maddelerini düzenlemek ve belirli bir seviyede fiyatları belirlemek için kullanılır. Bu tür 
düzenlemeler genellikle taraflar arasındaki gelir dağılımını etkilemez ve fiyat 
manipülasyonlarını içermez. İkincisi, vergiler ve sübvansiyonlar gibi devlete gelir sağlama veya 
devletten destek alma amacı taşımaz. Bu regülasyonlar sadece fiyatların belirlenmesi ve kontrol 
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edilmesiyle ilgilidir. Üçüncüsü ise fiyat regülasyonu yönteminin, piyasadaki kötü niyetli fiyat 
manipülasyonlarını engelleme amacı taşımasıdır. Yani bu yöntem, fiyatların suni olarak 
dalgalanmasını önlemek adına bir denetim mekenizması işlevi görür. Fiyat regülasyonu 
genellikle, belirli malların veya hizmetlerin fiyatlarının devlet tarafından belirlenmesini ve 
kontrol edilmesini sağlar. Bu tür regülasyonlar, genellikle kamu işletmeleri aracılığıyla ya da özel 
sektör firmalarının sözleşmelerinde fiyat yapısının açık ve belirgin biçimde tanımlanması yoluyla 
uygulanmaktadır. Ayrıca, fiyat regülasyonunu destekleyici diğer regülasyon türleri de 
bulunmaktadır. Bu regülasyonlar, fiyatların adil bir şekilde belirlenmesini ve piyasa rekabetinin 
korunmasını sağlamak için kullanılır. Bu tür destekleyici regülasyonlar, genellikle rekabet 
yasaları, tüketici koruma kanunları ve standartlar gibi düzenlemeleri içerir. Bu şekilde, fiyat 
regülasyonu daha etkili bir şekilde uygulanabilir ve piyasadaki dengeler korunabilir (Uruş, 2023: 
82).  

 

Getiri Oranlı Regülasyon Yöntemi 

1980’lerin ikinci yarısına kadar ABD’ de hâkim olan getiri oranlı regülasyon yöntemi, 
regülasyona tabi olan firmanın elde edeceği maksimum gelirin belirlenmesini amaçlayan kontrol 
mekanizmasıdır. Firma gelirlerinin maliyetlerine eşitlenmesi ilkesine dayanan bu yöntemde 
harcamalar firma bilgilerine bakılarak denetlenmektedir. Firma ancak yaptığı maliyet oranında 
kâr elde edebilmektedir (Paşaoğlu, 2003: 26). Bu yöntemde firma ürün veya hizmetlerini satarken, 
üretim maliyetlerine belirli bir kâr marjı ekleyerek fiyatları belirler. Bu şekilde, firma hem 
maliyetlerini karşılamayı hem de kâr elde etmeyi amaçlar. Burada belirlenen kâr oranının adil 
olması gerekmektedir. Adil getirinin sağlanmasına ek olarak, maliyetleri karşılamaya yetecek bir 
gelir sağlayacak şekilde fiyat yapısı ve fiyat belirlenmektedir. Fiyatların hem tüketici tarafından 
karşılanabilir olması hem de üreticiler açsısından üretimin sürdürülebilir olması gerekmektedir 
(İçöz, 2003: 14). Söz konusu regülasyon yönteminin bir takım avantaj ve dezavantajları 
bulunmaktadır. Getiri oranlı regülasyon yönteminde firmalar, tüm üretim seviyelerinde 
maliyetlerinin üzerinde gelir elde edeceği için mali açıdan korunduğu için herhangi bir risk 
oluşması durumunda bunu kolaylıkla atlatabilecektir. Bu avantaj firmaların gerekli yatırımlar 
için finansal açıdan sıkıntı yaşamalarının önlenmesine yardımcı olmaktır. Bu yöntemin en önemli 
faydalarından birisi de regülasyona tabi tutulan firmanın aşırı kâr elde etmesinin engellemesidir 
(Uruş, 2023: 83). 

Bu regülasyon türünün dezavantajları çeşitli açılardan ele alınmaktadır. Öncelikli olarak 
regülatörler firmalardan temin ettikleri veriler doğrultusunda maliyet hesaplaması yapmaktadır. 
Ancak firmaların maliyet ve yatırım kalemlerini olduğundan fazla göstermesi durumunda, 
doğru fiyatlandırma yapılamamakta ve bu durum asimetrik bilgi sorununa yol açmaktadır. 
Başka bir ifadeyle, bilgi asimetrisi nedeniyle maliyetler veya yatırımlar esas alınarak etkin bir 
fiyatlama mekanizması kurulması güçleşmektedir. Bir diğer dezavantaj ise bu regülasyon 
türünün yüksek maliyetli bir yapıya sahip olmasıdır. Regülatör, garantör konumunda olduğu 
için firmanın sunduğu bilgilerin, maliyet yapısının ve yatırım tutarlarının gerçekliğini belirlemek 
amacıyla kapsamlı bir inceleme yürütmek zorundadır. Bu durum, denetim ve araştırma 
maliyetlerinin artmasına neden olmaktadır. Ayrıca, bu sistemde sermayenin getiri oranı regüle 
edilmekte toplam sermaye getirisine ise herhangi bir sınırlama getirilmemektedir. Bu durum, 
firmaları gerekli olandan daha fazla sermaye kullanmaya yönlendirmekte; zira daha yüksek 
sermaye düzeyi, daha yüksek getiri anlamına gelmektedir. Sonuç olarak, firma sosyal faydayı 
maksimize etmek yerine kendi çıkarlarını önceleyen bir tutum sergileyebilmekte ve bu da etkin 
olmayan sonuçların ortaya çıkmasına neden olmaktadır. Getiri oranı regülasyonu, firmaya 
sermaye maliyetleri üzerinden sabit bir getiri garantisi sağladığından, firmalar maliyetlerini 
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düşürme veya yenilikçi yatırım yapma konusunda yeterli teşvike sahip olmamaktadır (Uruş, 
2023: 83). 

 

Fiyat Tavanı Regülasyonu 

İlk olarak İngiltere'de uygulanan fiyat tavanı regülasyonu, belirli bir sektör veya hizmet için 
fiyatların belirli bir üst sınırla sınırlanmasını gerektiren bir düzenlemedir. Dolayısıyla firma 
maliyetlerini azalttığında daha büyük kâr elde edeceğini biliyorsa gönüllü olarak maliyetlerini 
kısarak maliyet tasarrufunda bulunacaktır. Fiyat tavanı regülasyonu ile fiyatların ağırlıklı 
ortalamasına veya bu ortalamaların yıllık artış hızına üst sınır getirilmektedir. Firmaların 
maliyetlerinde sağlanan bir düşüş genellikle firmalara kâr olarak yansıtılabilir ve bu da 
regülasyonların maliyet etkinliğini sağlamasına katkıda bulunabilir. Özellikle belirli bir sektörde 
maliyetleri düşürecek veya verimliliği artıracak regülasyonlar, firmaların kâr marjlarını 
artırabilir ve dolayısıyla kârlılıklarını artırabilir (Atiyas, 2001: 41). 

Bu regülasyon yönteminde, firmaların elde ettiği kârlar ile regüle edilen fiyatlar arasında uygun 
bir denge kurarak, maliyetleri azaltma ve yeni teknolojiler geliştirme gibi güdüler sağlayabilir. 
Ancak, fiyat tavanı ile maliyetler arasındaki farkın belirlenmesi ve kontrol edilmesi gereken 
önemli bir sorundur. Fiyat tavanlı regülasyonun dezavantajları arasında, maliyet ile fiyat tavanı 
arasındaki farkın uygun bir şekilde belirlenememesi durumunda ortaya çıkan sorunlar yer 
almaktadır. Eğer bu fark çok fazla ise, firma aşırı kâr elde edebilir ve tekelci bir pozisyona 
geçebilir, bu da regülasyonun etkinliğini azaltabilir. Diğer yandan, bu fark çok az ise firma 
faaliyetlerini sürdüremeyebilir ve hizmet kalitesi düşebilir. Ürün ve hizmet kalitesinin 
denetlenmesi konusunda da fiyat tavanlı regülasyon yöntemi yeterli teşviki sağlamayabilir. 
Fiyatların artırılamaması durumunda, firma kaliteyi düşürebilir ve sonuç olarak birim kalitenin 
fiyatı artabilir. Bu nedenle, fiyat tavanlı regülasyon yöntemi uygulanırken, maliyetler, fiyatlar ve 
kalite arasında dengeyi sağlayacak şekilde dengeli bir yaklaşım benimsenmelidir. Amaç tüm 
grupları kapsayan ve etkin teşvik sağlayan bir fiyat yapısının belirlenmesidir. Bu şekilde, 
regülasyonun tüm paydaşlar için adil ve etkili olmaktadır (Uruş, 2023: 86).  

 

Karma Regülasyon 

Teşvik edici regülasyon olarak da ifade edilen bu yöntemde, fiyat tavanı uygulaması ile getiri 
regülasyonu birlikte kullanılmaktadır. Bu kapsamda, öncelikli olarak fiyat tavanı 
regülasyonunun uygulanması esas alınmaktadır. Ancak firmaların maliyetlerini düşürme 
konusunda başarılı olmaları durumunda artan kâr tüketici ve firmalar arasında 
paylaştırılmaktadır. Bu durumda tüketicilerin yüksek kâr konusunda şikâyetleri azalmakta ve 
firmanın maliyetlerini indirmesi özendirilmektedir. Karma regülasyon yöntemi başta ABD 
olmak üzere tüm gelişmiş ekonomilerde yaygın şekilde kullanılmaktadır (Atiyas, 2001: 42). 

 

FİNANSAL SİSTEMDE BANKACILIK SEKTÖRÜNDE REGÜLASYONLAR  

Bankacılık sektörü, yapısı gereği devletin iktisadi, sosyal ve idari düzenlemelerin eş zamanlı 
uyguladığı çok boyutlu bir faaliyet alanıdır. Sektöre yönelik piyasaya giriş sınırlamaları, sermaye 
yeterlilik rasyoları ve likidite zorunlulukları iktisadi regülasyonun temelini oluştururken; risk 
raporlamaları, şeffaflık standartları ve gözetim süreçleri idari regülasyonları şekillendirir. Bu 
doğrultuda bankacılık regülasyonları, yalnızca denetim mekanizması olmaktan öte, piyasa 
başarısızlıklarını ve asimetrik bilgi kaynaklı riskleri bertaraf etmeye yönelik bütüncül bir 
stratejinin yansımasıdır. 
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Kasım 2000 ve Şubat 2001 krizlerinde; bankaların yüksek kamu borçlanma senedi portföyleri, 
açık döviz pozisyonları ve yetersiz risk yönetimi sektörü şoklara açık hale getirmiştir. Kriz 
süresince yaşanan likidite daralması ve güven kaybı sonucunda birçok banka mali sorunlarla 
karşı karşıya kalmış, bazı bankalar  Tasarruf Mevduatı Sigorta Fonu bünyesine devredilmiştir. 
Yaşanan gelişmeler, bankacılık sektöründe etkin düzenleme ve denetim mekanizmalarının 
önemini ortaya koymuş ve sektörün yeniden yapılandırılmasına yönelik reform sürecini 
hızlandırmıştır (Doğangün, 2008: 49-50). 

Türkiye’nin geçmişte yaşamış olduğu ekonomik krizlerde kritik bir rol oynayan bankacılık 
sisteminin yapısal sorunlarını çözmek amacıyla; siyasi etkilerden bağımsız, teknik uzmanlığa 
sahip kurumlar eliyle sektörün denetimi ve düzenlenmesi yoluna gidilmiştir. Bu doğrultuda ilgili 
politikalar, Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurulu’nun (BDDK) kuruluş öncesi ve sonrası 
dönemleri ekseninde incelenmiştir. 

 

Türkiye’de Bankacılık Sektöründe BDDK Öncesi Regülasyon Uygulamaları 

Türkiye’de bankacılık sistemi, BDDK’nın kurulmasından önce çeşitli kanunlar ve düzenlemelerle 
denetlenmiştir. Bu kapsamda ilk önemli düzenleme, 1933 tarihli ve 2243 sayılı Mevduatı Koruma 
Kanunu olup, bankalara munzam karşılık yükümlülüğü getirilmiş ve faaliyetlerine ilişkin temel 
esaslar belirlenmiştir. Bu düzenlemelerin yetersiz kalması üzerine 1936 tarihli ve 2999 sayılı 
Bankalar Kanunu yürürlüğe girmiş; bankaların kuruluş, faaliyet ve denetim esasları daha 
kapsamlı bir çerçeveye kavuşturulmuştur (Taşcıoğlu, 1998: 15). 

İkinci Dünya Savaşı sonrasında bankacılık sektörünün artan önemi doğrultusunda, uluslararası 
uygulamalar da dikkate alınarak 1958 tarihli ve 7129 sayılı Bankalar Kanunu kabul edilmiştir. Bu 
kanun ile banka kuruluşları izin şartına bağlanmış, kredi politikalarının yönlendirilmesine 
yönelik düzenlemeler getirilmiş ve denetim mekanizmaları güçlendirilmiştir (Taşcıoğlu, 1998: 4; 
Bakdur, 2003: 12). Aynı dönemde Türkiye Bankalar Birliği kurulmuş ve sektörde koordinasyon 
ile mesleki düzenin sağlanması amaçlanmıştır. 

1980’li yıllarda finansal sistemin güçlendirilmesine yönelik olarak önemli düzenlemeler yapılmış; 
1983 tarihli Kanun Hükmünde Kararname ile Tasarruf Mevduatı Sigorta Fonu (TMSF) kurulmuş 
ve mevduat sigorta sistemi oluşturulmuştur. Bu düzenlemeler, bankacılık sistemine duyulan 
güvenin artırılması ve mali istikrarın sağlanması açısından önemli bir adım olmuştur (Taşcıoğlu, 
1998: 149). 

Son olarak, 1985 tarihli ve 3182 sayılı Bankalar Kanunu ile bankacılık sistemine ilişkin denetim 
ve gözetim yapısı yeniden düzenlenmiş; Bakanlar Kurulu, Hazine Müsteşarlığı, TCMB ve TMSF 
gibi kurumların yer aldığı çok aktörlü bir denetim sistemi oluşturulmuştur. Bu yapı, BDDK’nın 
kurulmasına kadar bankacılık regülasyonunun temel çerçevesini oluşturmuştur. 

 

Türkiye’de Bankacılık Sektöründe BDDK Sonrası Regülasyon Uygulamaları 

Türkiye’de düzenleyici kurumların kurulmasında IMF ile Dünya Bankasının ve ayrıca ABD’nin 
önemli etkisi söz konusudur. 1999 yılı aralık ayında çıkarılan 4491 sayılı yasa, Türk bankacılık 
sektöründe önemli değişikliklere yol açmıştır. Bu yasa ile en önemli düzenleme, bankacılık 
sektörü üzerinde Bakanlar Kurulu tarafından kullanılan yetkilerin, Bankacılık Düzenleme ve 
Denetleme Kurumu'na (BDDK) aktarılmış olmasıdır. Bu değişikliklerle birlikte BDDK, bankacılık 
sektöründe denetim ve düzenleme yetkisini merkezi bir yapıya kavuşturmuş ve sektörün sağlıklı 
işleyişi için önemli bir rol üstlenmiştir. Ayrıca, Türkiye'nin IMF ile imzaladığı Stand-by 
Anlaşması kapsamında, mali sektör destek sağlamak amacıyla Dünya Bankası ile imzalanan bir 
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başka kredi anlaşmasının koşulları arasında, Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumu'nun 
(BDDK) kuruluşu ve operasyonel hale getirilmesi bulunmaktadır. Bu durum, BDDK'nın 
kurulmasının ve etkin bir şekilde faaliyete geçmesinin önemini vurgulamaktadır (Sezen, 2003: 
124-125). 

Kasım 2000 ve Şubat 2001'deki ekonomik krizlerin ardından, Türkiye'de ekonomiyi toparlamak 
ve istikrarı yeniden sağlamak amacıyla "Güçlü Ekonomiye Geçiş Programı" başlatılmıştır. Bu 
program, IMF ve Dünya Bankası tarafından desteklenmiştir. Türkiye'nin yaşadığı ekonomik 
krizler sonrasında, ekonomik istikrarın sağlanması ve güçlü bir ekonomiye geçişin 
gerçekleştirilmesi amacıyla bu programın hayata geçirilmesi önemli bir adım olmuştur. 
Ekonomide ve toplumsal yaşamda rant çekişmesine son vermek amacıyla devlet/siyaset ile 
ekonomi ilişkileri yeniden tanımlanmıştır. Programın politika öncelikleri arasında yeni ve çağdaş 
kurumsal yapıların oluşturulması ve ekonomide rekabeti ve etkinliği arttıran düzenlemelerin 
yapılması yer almaktadır. Bu programın hedefleri arasında istikrarlı büyümeyi sağlayacak 
tedbirlerin alınması, kamu dengesinin sağlanması, yapısal reformlarla siyaset ve ekonominin 
ayrıştırılması, özelleştirmenin ve iktisat politikasının kurullara terk edilerek etkinliğin artırılması 
ve yabancı sermaye yatırımlarının teşvik edilmesi bulunmaktadır. Program, özellikle kamu 
kesiminin olumsuz borç dinamiğinin kırılmasını hedeflemekte ve para ile mali piyasaların 
yeniden yapılandırılmasıyla bankacılık sektörünün işlerlik kazandırılmasını amaçlamaktadır. 
Bankaların mali yapısının zayıf olmasının 2000 ve 2001 krizlerinde önemli bir rol oynadığı 
belirtilmektedir. Sektörün likidite sıkıntısı, sermaye yetersizliği, iç borçlanmaya bağlı faiz riski, 
grup kredi kullanımı, yetersiz iç kontrol, yönetim riski, denetim ve saydamlık eksikliği gibi 
yapısal sorunları bulunmaktadır. Bu nedenle, program bankacılık sektöründeki yapısal 
sorunların giderilmesine yönelik önlemleri içermekte ve sektörün sağlam temellere dayalı olarak 
yeniden yapılandırılmasını hedeflemektedir (Doğangün, 2008: 49-50).  

Bankacılık sektöründe Türkiye’de 1990’lı yıllarda yaşanan büyük dalgalanmalar nedeniyle bu 
dönemde bankalar çoğunlukla kamu menkul kıymetlerine yatırım yapmakta ve yüksek yabancı 
para açık pozisyonları ile çalışmıştır. Bu aşırı risk alma durumu, Türk lirasının yüksek oranda 
değer kaybettiği 5 Nisan 1994 krizi ile ekonomiye ağır maliyetler yüklemiştir. Kriz, diğer yapısal 
sorunlarla birleşerek şiddetli etkiler yaratmış ve 1994-2003 yılları arasında 22 bankaya el 
konulmasıyla sonuçlanmıştır. Bankacılık sektörünün düzenlenmesi ve denetlenmesinde parçalı 
yapının olması bu durumda etkili rol oynamıştır (Öztürk, 2023: 201-202). 

Tablo 1: 1994–2003 yılları arasında Tasarruf Mevduatı Sigorta Fonu (TMSF) tarafından el konulan 
22 bankanın adı, el konulma yılı ve temel nedenleri (TMSF, 2025) : 

 Banka Adı  El Konulma Yılı  El konulma Nedeni/Gerekçe 

1 TYT Bank 1994 Likidite sıkıntısı ve sermaye yetersizliği 
2 Marmara Bank 1994 Finansal yapının bozulması, yükümlülükleri yerine getirilememesi 
3 Impexbank 1994 Mali bünyenin zayıflaması, ödeme güçlüğü 
4 Türk Ticaret Bankası 1997 Özelleştirme sürecinde usulsüzlükler, zarar artışı 
5 Bank Ekspres 1988 Mali yapı bozukluğu ve yönetim sorunları 
6 Interbank 1999 Ağır likidite krizi ve yolsuzluk iddiaları 
7 Esbank 1999 Sermaye yetersizliği ve yönetim zafiyeti 
8 Yaşarbank 1999 Grubun borç yapısı nedeniyle iflas riski 
9 Yurtbank 1999 Gruba kaynak aktarımı, sermaye erimesi 
10 Egebank 1999 Usulsüz kredi işlemleri ve kaynak aktarımı 
11 Etibank 2000 Usulsüz kredi işlemleri ve fon aktarımı 
12 Demirbank 2000 Likidite krizi, yüksek faiz politikaları  
13 Kıbrıs Kredi Bankası 2000 Sermaye kaybı ve faaliyetlerin durma noktasına gelmesi 
14 Bank Kapital 2001 Mali bünyenin zayıflaması, yönetim sorunları 
15 Sümerbank 2001 Zararların artması, yeniden yapılandırma başarısızlığı 
16 Ulusal Bank 2001 Zararların artması, sermaye yetersizliği 
17 İktisat Bankası 2001 2001 krizi sonrası ödeme güçlüğü 
18 Kentbank 2001 Mali disiplin eksikliği, sermaye kaybı 
19 EGS Bank 2001 Grup şirketlerine usulsüz kaynak aktarımı 
20 Toprakbank 2001 Yönetim zafiyeti, kötü kredi yönetimi 
21 Sitebank 2001  Usulsüz kredi işlemleri, düşük aktif kalitesi 
22 Pamukbank 2002 Sermaye yetersizliği, görev zararı 
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Bu yıllarda Bankacılık yasasının uygulanması, bankacılığa ilişkin ikincil düzenlemelerin 
hazırlanması, yerinde denetimlerin gerçekleştirilmesi, bankalara yönelik idari ve cezai 
yaptırımların uygulanmasında doğrudan müdahalede bulunacak kurumun bulunmaması, 
bankacılık ve finans sektöründe ortaya çıkan istikrarsızlıkların reel ekonomiye olumsuz etkisine 
sebep olmaktadır. 1999 yılında bankacılık sektörünün düzenlemesi ve denetlemesindeki parçalı 
yapının ortadan kaldırılması amacı ile sektöre ilişkin tek ve bağımsız düzenleyici ve denetleyici 
kurumun kurulmasına karar verilmiştir. Düzenleme ve denetlemedeki etkinliğin artırılması 
amacı ile bağımsız karar alma mekanizmasının oluşturulması amaçlanmıştır. Bu gelişmeler 
sonucunda, 4389 sayılı Bankacılık yasası ile Haziran 1999’da Bankacılık Düzenleme ve Denetleme 
Kurumunun (BDDK) kurulmasına karar verilmiştir. Kurum 31 Ağustos 2000 yılında 
faaliyetlerine başlamıştır. BDDK, 19 Ekim 2005 tarih 5411 sayılı Bankacılık Yasası ile yeniden 
yapılandırılmıştır (Öztürk, 2023: 201-202). 

 

BDDK’nın Yapısı 

BDDK, 5411 sayılı Bankalar Kanunu ile kamu tüzel kişiliğe sahip idari ve mali özerkliğe sahip 
kurum olarak kurulmuştur. BDDK yasa ile kendisine verilen görev, düzenleme ve denetlemeyle 
ilgili görev ve yetkileri kendi sorumluluğu altında bağımsız olarak yerine getirmektedir. Kurulun 
kararları yerindelik denetimine tabi tutulmamaktadır. Hiçbir organ, makam, merci veya kişi 
Kurulun kararlarını etkilemek amacıyla emir ve talimat verememektedir (Öztürk, 2020: 184). 
Kanunun 83. maddesine göre; kurum, Kurul ile Başkanlıktan oluşmaktadır. Karar organı, biri 
başkan, biri ikinci başkan olmak üzere yedi üyeden oluşmaktadır. Başkan ve üyeler 
Cumhurbaşkanı tarafından atanmaktadır. Cumhurbaşkanı üyelerden birini ikinci başkan olarak 
görevlendirmektedir. Kurulun başkanı, Kurumun da başkanıdır. Başkanlık teşkilatı; başkan ve 
beş başkan yardımcısı ile hizmet birimlerinden oluşmaktadır. Kurumun hizmet birimleri, sayıları 
yirmiyi geçmemek üzere daire başkanlıkları şeklinde teşkilatlanmış, ana hizmet, danışma ve 
yardımcı hizmet birimlerinden oluşmaktadır. Kurum teşkilat yapısı, değişen koşullara ve ortaya 
çıkan yeni ihtiyaçlara bağlı olarak zaman zaman gözden geçirilmekte ve hizmet birimlerinde 
değişikliğe gidilebilmektedir. Kurum, düzenleme ve denetim faaliyetlerinin yoğunlaştığı illerde 
olmak üzere, sayısı üçü aşmamak kaydıyla Cumhurbaşkanı Kararıyla yurt içinde temsilcilikler 
açabilmektedir. 

Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumu (BDDK), 5411 sayılı Bankacılık Kanunu ile 5018 
sayılı Kamu Mali Yönetimi ve Kontrol Kanunu’nda belirtilen usul ve esaslar çerçevesinde, 
kendisine tahsis edilen mali kaynakları görev ve yetkilerinin gerektirdiği ölçüde ve kendi 
bütçesinde belirlenen ilkeler doğrultusunda serbestçe kullanabilmektedir. Kurum, görev ve 
sorumluluklarını etkin bir şekilde yerine getirebilmek amacıyla, yeterli sayıda ve nitelikli 
personel istihdam etmektedir. Malları devlet malı hükmünde olup haciz ve rehin 
edilememektedir (BDDK, 2020).  

Kurumun faaliyetleri hakkındaki yıllık rapor, raporun ait olduğu dönemi izleyen yılın mayıs ayı 
sonuna kadar Cumhurbaşkanlığına sunulmakta ve kesin hesaplar ile kamuya açıklanmaktadır. 
Bu rapor, Kurumun geçmiş yıl içerisindeki faaliyetlerini, performansını, finansal durumunu ve 
gelecek döneme ilişkin stratejilerini içermektedir. Kurum, faaliyetleri ile ilgili olarak yılda bir defa 
Türkiye Büyük Millet Meclisi Bütçe Komisyonuna bilgi vermektedir. Bu bilgilendirme, kurumun 
bütçesi ve harcamalarıyla ilgili detayları içermekte ve Meclis üyelerine kurumun performansı 
hakkında bilgi sağlamaktadır. Ayrıca, kurumun stratejilerine ve bu stratejilerin yerine 
getirilmesine ilişkin olarak Cumhurbaşkanlığı'na altı ayda bir bilgi vermektedir. Bu raporlar, 
kurumun hedeflerine ulaşma sürecini, stratejilerin etkinliğini ve gelecek döneme ilişkin planları 
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içermektedir. Bu düzenli raporlama süreci, kurumun faaliyetlerinin şeffaf bir şekilde 
yönetilmesini ve kamuoyuna açıklanmasını sağlamaktadır (Öztürk, 2020: 185).  

 

BDDK’nın Görevleri 

Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumu'nun misyonu, Bankacılık Kanunu ve ilgili diğer 
mevzuatlarla belirlenen yetki ve sorumluluklar çerçevesinde, denetim altında bulunan finansal 
kuruluşların faaliyetlerini güvenli ve sağlam bir şekilde sürdürebilmelerini sağlamaktır. Bu 
amaç, kredi sisteminin etkin bir şekilde işlemesi, tasarruf sahiplerinin hak ve menfaatlerinin 
korunması ve sonuç olarak finansal piyasaların gelişimi ile finansal istikrarın desteklenmesi 
amacını gütmektedir. Kurumun vizyonu ise, finansal piyasalara, kuruluşlara ve tüketicilere 
yönelik düzenleme, denetim ve risk yönetimi alanlarında, ulusal gereklilikler ve ihtiyaçlar 
doğrultusunda uluslararası standartlara uygun bir yaklaşım benimseyerek, örnek teşkil eden bir 
düzenleyici otorite olmaktır. Bankacılık Kanunu kapsamında sektörü düzenleme ve denetleme 
yetksine sahip olan Kurum, yasama ve yürütme organlarına reform önerilerinde bulunma 
sorumluluğunu da taşımaktadır.Ayrıca finansal sistemdeki kurumlar arasındaki uyumu 
sağlamak amacıyla uluslarası gelişmeleri takip ederek ulusal mevzuatın gelişmelere uyumunu 
temin edecek düzenlemeleri yapmakla yükümlüdür (Kırıt, 2007: 174). 

5411 sayılı Bankacılık Kanunu, 5464 sayılı Banka Kartları ve Kredi Kartları Kanunu ve 6361 sayılı 
Finansal Kiralama, Faktöring, Finansman ve Tasarruf Finansmanı Şirketleri Kanunu 
çerçevesinde, Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumunun (BDDK) temel amacı; finansal 
piyasalarda güven ve istikrarı sağlamak, kredi sisteminin etkinliğini artırmak ve tasarruf 
sahiplerinin haklarını korumaktır. Bu kapsamda Kurumun başlıca görev, yetki ve sorumlulukları 
şu şekilde özetlenebilir (BDDK, 2025a): 

BDDK, finansal sistemin düzenli ve güvenli biçimde işlemesini teminen, bankacılık 
faaliyetlerinde risk oluşturabilecek işlem ve uygulamaları önlemeye yönelik tedbirler almakta; 
sektörel stratejiler geliştirmekte ve ilgili kuruluşların mali yapılarının gözetim ve denetimini 
yürütmektedir. Kurum, bankaların kuruluş, faaliyet, birleşme, devralma, tasfiye ve organizasyon 
süreçlerine ilişkin izin ve düzenleme yetkisine sahiptir. Ayrıca, kartlı ödeme sistemlerinin 
düzenlenmesi ve etkinliğinin artırılmasına yönelik usul ve esasları belirlemektedir. 

Bununla birlikte, BDDK; denetim kapsamındaki kuruluşlardan bilgi ve belge isteme, bağımsız 
denetim ve derecelendirme kuruluşlarını yetkilendirme, sektör raporları yayımlayarak 
kamuoyunu bilgilendirme ve TBMM Plan ve Bütçe Komisyonuna hesap verme sorumluluğunu 
da taşımaktadır. Kurum, para ve kredi politikalarının yürütülmesinde ilgili ulusal ve uluslararası 
kurumlarla iş birliği yapmakta, Finansal İstikrar Komitesi ve Basel Bankacılık Denetim 
Komiteleri gibi uluslararası platformlarda aktif rol üstlenmektedir. 

5411 sayılı Kanun uyarınca, BDDK’nın finansal sektörü geliştirmeye yönelik hazırlayacağı 
stratejiler şu şekilde belirlenmiştir: Bankaların kârlılık, verimlilik ve etkin çalışmalarını 
destekleyecek şekilde işlem ve aracılık maliyetlerini azaltmak; finansal piyasalar arasında rekabet 
ortamını güçlendirmek; finansal sisteme rekabet gücü kazandırmak; piyasa düzenlemeleri ve 
uygulamalarını bütünleştirerek finansal sistemin etkin ve şeffaf işleyişini sağlamak; uluslararası 
bankaların faaliyetlerini izleyerek tecrübelerinden yararlanmak ve malî piyasalardaki meslek 
mensupları arasında bütünleşmeyi teşvik etmektir. 

BDDK ÖNCESİ VE SONRASI TÜRK BANKACILIK SİSTEMİ KARŞILAŞTIRMASI 

Türkiye’de bankacılık sektörünün kurumsal ve yasal yapısı, 1999 yılında kurulan Bankacılık 
Düzenleme ve Denetleme Kurumu (BDDK) ile köklü bir dönüşüm sürecine girmiştir. BDDK 
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öncesi dönemde bankacılık sistemi, parçalı bir denetim yapısına sahip olup; Hazine Müsteşarlığı, 
Maliye Bakanlığı ve Türkiye Cumhuriyet Merkez Bankası arasında dağılmış yetkilerle 
yönetilmekteydi. Bu durum, denetim etkinliğini azaltmış ve 1990’lı yıllarda yaşanan finansal 
krizlerin temel nedenlerinden biri olmuştur. 2000’li yıllarda BDDK’nın faaliyete geçmesiyle 
birlikte sektörde düzenleme ve denetim yetkisi tek elde toplanmış, uluslararası normlara uyum 
süreci hızlanmıştır. 

Tablo 2: BDDK öncesi ve sonrası dönemde Türk bankacılık sisteminde meydana gelen temel 
değişimleri özetlemektedir: 

Kriter BDDK Öncesi Dönem (1980–1999) BDDK Sonrası Dönem (2000 Sonrası) 

Düzenleyici Yapı Denetim yetkileri Hazine, Maliye ve TCMB 
arasında dağılmıştır. 

Tüm denetim ve düzenleme yetkileri 
bağımsız BDDK’da toplanmıştır. 

 

Denetim Etkinliği Politik etkiler yüksekti; şeffaflık sınırlıdır. Bağımsız denetim, raporlama ve gözetim 
mekanizması oluşturulmuştur. 

Finansal İstikrar 1994 krizleriyle sektörel kırılganlık artmıştır. Sermaye yeterlilik oranları güçlenmiş, risk 
yönetimi standartları uygulanmıştır. 

Bankacılık Yapısı Çok sayıda küçük, sermaye yapısı zayıf banka 
mevcuttur. 

Konsolidasyon süreciyle güçlü ve rekabetçi bir 
yapı oluşmuştur. 

TMSF Rolü Müdahale kapasitesi sınırlıdır. Etkin ve bağımsız bir çözümleme mekanizması 
haline gelmiştir. 

Uluslararası Uyum Basel kriterlerine uyum sınırlı düzeydedir Basel II ve III standartlarına tam uygun 
hedeflenmiştir. 

Sektöre Güven Bankacılık krizleri nedeniyle güven 
zedelenmiştir. 

Şeffaflık, denetim ve bilgi paylaşımıyla güven 
yeniden tesis edilmiştir. 

Yapılan bu karşılaştırma, BDDK’nın kurulmasıyla birlikte Türk bankacılık sisteminde kurumsal 
yapının güçlendiğini ve denetim mekanizmalarının daha etkin yapıya kavuştuğunu ortaya 
koymaktadır. Tabloda yer alan veriler kronolojik olarak incelendiğinde; çok başlı denetim 
modelinden bağımsız ve tek bir otoriteye (BDDK) geçilmesinin, finansal istikrarın tesisinde 
dönüm noktası olduğu görülmektedir. Nitekim BDDK öncesi dönemde yapısal bir sorun olan 
sermaye yetersizliği ve yüksek takipteki kredi (NPL) oranları, kurumun getirdiği Basel 
standartları ve sıkı denetimm politikaları sayesinde kontrol altına alınmıştır (BDDK, 2001b; 
BDDK, 2003). Ayrıca kriz dönemlerinde müdahale kapasitesi sınırlı olan TMSF’nin etkin bir 
çözümleme mekanizmasına dönüştürülmesi ve şeffaflık ilkelerinin artırılması, sektöre duyulan 
güveni yeniden inşa etmiştir. Sonuç olarak BDDK sonrası dönemde finansal sistemin kırılganlığı 
azalırken, sermaye yapıları güçlenmiş ve uluslararası düzenlemelere uyum sağlanmıştır (BDDK, 
2024). Bu gelişmeler, sektörün finansal istikrar ve sürdürülebilir büyüme açısından daha sağlam 
bir zemine oturmasına doğrudan katkı sağlamıştır. 

Tablo 2’de kurumsal, hukuki ve yapısal boyutlarıyla özetlenen bu dönüşüm, bankacılık 
sektörünün temel performans göstergelerine ve mali rasyolarına da doğrudan yansımıştır. 
Sektörde yetki dağınıklığının sona ermesi ve BDDK’nın uluslarası normlara uygun denetim 
mekanizmalarını hayata geçirmesi, mali bünyenin krizlere karşı direncini sayısal olarak da 
artırmıştır. Bu bağlamda kurumsal reformların sektörel yansımalarını somut şekilde analiz 
edebilmek amacıyla bankacılık sektörünün finansal saplamlığını temsil eden temel makro ihtiyati 
göstergeler kronolojik olarak incelenmiştir. 2001 ekonomik krizi sonrasındaki sektörel gelişimi 
ortaya koyan finansal rasyolar Tablo 3’te sunulmuştur. 
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Tablo 3: BDDK Öncesi ve Sonrası Dönemlerde Türk Bankacılık Sektörünün Temel Göstergeleri 
Karşılaştırması 

Dönem Sermaye 
Yeterliliği (%) 

NPL (%) 

 

ROA (%) 

 

ROE( %) 

 

Kaynak 

 

BDDK Öncesi (1990-
2001, Kriz Dönemi) 

8-12 10-25 -0,5 -5.0 BDDK (2001a) 

BDDK Sonrası Erken 
Dönem (2002-2010) 

15-18 3-8 1-2 10-20 BDDK (2005; 2010) 

BDDK Sonrası Orta 
Dönem (2011-2020) 

16-19 2-5 1,5-2,5 12-18 BDDK (2020) 

Güncel (2023-2025) 19,69 2,47 2,90 24,50 BDDK (2025b ) 

Tablo 3’te sunulan veriler, 2001 ekonomik krizi sonrası uygulanan düzenleme ve denetleme 
politikalarının Türk bankacılık sektörünün finansal sağlamlığı üzerindeki etkisini 
somutlaştırmaktadır. Tablo, sektörün temel performans göstergelerini (sermaye yeterliliği 
standart oranı, takipteki alacak oranı (NPL),  ortalama aktif kârlılığı (ROA) ve ortalama özkaynak 
kârlılığı (ROE) dönemsel olarak karşılaştırmalı biçimde sunmakta olup, resmi BDDK verilerine 
dayanmaktadır. 

Tablo 3’te sunulan veriler, 2001 ekonomik krizi sonrasında uygulanan düzenleme ve denetim 
politikalarının Türk bankacılık sektörünün finansal sağlamlığı üzerindeki etkisini açık biçimde 
ortaya koymaktadır. Sermaye yeterliliği oranı, kriz dönemlerinde %8-12 bandında seviyelerinde 
seyrederken, BDDK sonrası dönemde düzenli olarak artış göstermiş ve 2025  Aralık itibarıyla 
%19,69 seviyesine ulaşmıştır (BDDK, 2025b). Söz konusu bu artış, sektörün olası makroekonomik 
şoklara karşı dayanıklılığının önemli ölçüde yükseldiğini göstermektedir. 

Benzer şekilde, takipteki alacak oranı (NPL), kriz dönemlerinde %10’un üzerine çıkarken, BDDK 
sonrası dönemde %2,47’ye gerilemiştir (BDDK, 2023). Bu gelişmeler, kredi risk yönetimi ve 
denetim mekanizmalarının etkinliğini ortaya koymaktadır. 

Kârlılık göstergeleri incelendiğinde, aktif kârlılığı (ROA) ve özkaynak kârlılığı (ROE) oranlarının 
da BDDK sonrası dönemde belirgin şekilde iyileştiği görülmektedir. ROA yaklaşık %2.90 
seviyesine, ROE ise %24.50 bandına yükselmiştir (BDDK, 2025b). Bu gelişmeler, BDDK’nın 
kurumsal bağımsızlığının ve risk temelli denetim yaklaşımının somut sonuçlarını 
yansıtmaktadır.  

Bu bulgular, düzenleyici çerçevenin güçlendirilmesinin bankacılık sektörünün finansal 
performansı ve istikrarı üzerinde olumlu etkiler yarattığını göstermektedir. Bununla birlikte, 
kârlılık oranlarındaki artışın bir kısmı makroekonomik koşulların etkisiyle şekillenmekte olup, 
uzun vadeli sürdürülebilirlik açısından dikkatle değerlendirilmelidir. 

 

SONUÇ 

Küreselleşme süreci, devletin ekonomik yapı içerisindeki konumunu yeniden şekillendirmiştir. 
Günümüzde devletin en önemli işlevlerinden biri, piyasalarda etkin bir düzenleme ve denetim 
mekanizması oluşturarak ekonomik istikrarı ve toplumsal refahı güvence altına almaktır. Serbest 
piyasa koşullarının kendi dinamikleriyle her zaman adil ve dengeli bir refah dağılımı 
yaratamaması, devletin düzenleyici rolünü zorunlu hale getirmiştir. Bu kapsamda regülasyon, 
hem ekonomik etkinliğin sağlanması hem de kamu yararının korunması açısından temel bir araç 
niteliğindedir. 
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Düzenleyici müdahaleler, piyasalarda tekelleşmenin önlenmesi, rekabet ortamının korunması ve 
tüketicilerin haklarının güvence altına alınması gibi amaçlara hizmet eder. Eksik rekabetin hâkim 
olduğu piyasalarda, devletin regülasyon yoluyla yaptığı müdahaleler, toplumsal dengeyi ve 
kaynakların adil dağılımını destekler. Ancak bu düzenlemelerin belirli grupların çıkarlarını 
korumak yerine, toplumun tüm kesimlerinin faydasını gözeten katılımcı bir anlayışla 
oluşturulması büyük önem taşımaktadır. Bu sayede regülasyonlar, hem sosyal adaleti hem de 
ekonomik sürdürülebilirliği güçlendirebilir. 

Bağımsız düzenleyici kurumlar, piyasanın öngörülebilir, şeffaf ve rekabetçi işlemesinde devletin 
en önemli araçlarından biridir. Politik etkilerden uzak, teknik bilgiye sahip uzman kadrolarla 
çalışan bu kurumlar; bankacılık, enerji ve telekomünikasyon gibi stratejik sektörlerde önemli bir 
denge unsuru oluşturur. Türkiye’de 2001 krizi sonrasında finansal sistemde yaşanan 
istikrarsızlıklar, bağımsız bir denetim otoritesine duyulan ihtiyacı artırmıştır. Bu çerçevede 1999 
yılında 4389 sayılı Kanun’la kurulan Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumu (BDDK), 2005 
yılında 5411 sayılı Bankacılık Kanunu ile yeniden yapılandırılmış ve etkin bir denetim yapısına 
kavuşturulmuştur. 

BDDK’nın kurulmasıyla birlikte Türk bankacılık sektöründe yapısal, kurumsal ve finansal açıdan 
köklü bir dönüşüm yaşanmıştır. Denetim yetkilerinin tek elde toplanması, sektörde şeffaflık, 
hesap verebilirlik ve etkin gözetim kültürünün yerleşmesini sağlamıştır. Bu süreçte sermaye 
yeterlilik oranlarının artması, takipteki kredilerin azalması ve aktif büyüklüğün yükselmesi, 
finansal sistemin dayanıklılığını güçlendirmiştir. Basel standartlarına uyumun sağlanması, risk 
yönetimi uygulamalarının kurumsallaşması ve TMSF’nin etkinleşmesi, sektörde güveni yeniden 
tesis etmiş; bankacılığın reel sektörü daha etkin biçimde fonlayan bir yapıya evrilmesine katkıda 
bulunmuştur. Tüm bu gelişmeler, BDDK sonrası dönemde Türk bankacılık sisteminin krizlere 
karşı daha dirençli, uluslararası normlarla uyumlu ve sürdürülebilir büyüme kapasitesine sahip 
bir yapıya kavuştuğunu göstermektedir. 

Sonuç olarak, regülasyon ve denetim uygulamaları yalnızca ekonomik etkinliği değil, aynı 
zamanda toplumsal dengeyi ve sürdürülebilir kalkınmayı destekleyen temel araçlardır. 
Türkiye’de BDDK’nın kurulmasıyla birlikte finansal sektör daha şeffaf, denetlenebilir ve dirençli 
bir yapıya kavuşmuştur. Bu dönüşüm, bankacılık sektörünün krizlere karşı dayanıklılığını 
artırmış ve ekonomik büyümenin daha istikrarlı bir zemine oturmasına katkı sağlamıştır. Elde 
edilen bu başarının sürdürülebilirliği adına, regülasyon literatüründeki bazı teorik sınırlılıkların 
ve potansiyel risk alanlarının da gelecek projeksiyonlarında dikkate alınması önem arz 
etmektedir. Bu bağlamda, yüksek uyum maliyetlerinin küçük ölçekli bankalar üzerinde 
yaratabileceği rekabet dezavantajları , regülatör yakalama riskleri ve katı kuralların  fintech gibi 
dijital bankacılık alanlarındaki yenilikçilik hızını yavaşlatma potansiyeli sürekli izlenmelidir. 
Sonuç olarak regülasyon, statik bir denetim yapısı olmaktan ziyade, değişen kültürel ve yerel 
piyasa koşullarına göre sürekli gözden geçirilmesi ve optimize edilmesi gereken esnek bir süreç 
olarak kurgulanmalıdır.  

 
Hakem Değerlendirmesi: Dış bağımsız.  
Destek Bilgisi: Herhangi bir kurum ve/veya kuruluştan destek alınmamıştır.  
Çıkar Çatışması: /Çıkar çatışması yoktur. 
Etik Onayı: Bu çalışmanın tüm hazırlanma süreçlerinde etik kurallara riayet edildiğini yazar(lar) 
beyan eder. Aksi bir durumun tespiti halinde Sosyal, Beşeri ve İdari Bilimler Dergisi’nin hiçbir 
sorumluluğu olmayıp, tüm sorumluluk makale yazar(lar)ına aittir.  
Etik Kurul Onayı: Çalışma kamuya açık ikincil verilerin kullanılmasıyla oluşturulmuştur. 
Araştırmacıların Katkı Oranı: Çalışma tek yazarlı olup katkı oranı %100’dür. 
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Öz 

Bu çalışmanın amacı, 1990–2025 yılları arasında Azerbaycan’ın savunma harcamalarının 
gelişimini ve bu harcamaları etkileyen temel ekonomik, politik ve jeopolitik faktörleri 
incelemektir. Çalışmada savunma harcamalarının teorik çerçevesi ele alınarak, ekonomik 
büyüme ile ilişkisi farklı yaklaşımlar doğrultusunda değerlendirilmiştir. Azerbaycan’da 
savunma harcamalarının özellikle 2000’li yıllardan itibaren önemli ölçüde arLığını ve bu artışın 
büyük ölçüde enerji gelirleri ile güvenlik tehditlerine bağlı olduğu ifade edilebilir. Ayrıca 
bölgesel karşılaştırmalar, Azerbaycan’ın savunmaya ayırdığı payın komşu ülkelere kıyasla 
dikkat çekici bir seviyeye ulaştığını ortaya koymaktadır. Azerbaycan’da savunma harcamalarının 
yalnızca güvenlik ihtiyacından kaynaklanmadığı, aynı zamanda ekonomik kapasite ve bölgesel 
gelişmelerle şekillenen stratejik bir politika aracı olduğu anlaşılmaktadır. 
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Abstract  

The aim of this study is to examine the development of Azerbaijan's defense expenditures 
between 1990 and 2025 and the key economic, political, and geopolitical factors influencing these 
expenditures. The study addresses the theoretical framework of defense expenditures and 
evaluates its relationship with economic growth using different approaches. It can be stated that 
defense expenditures in Azerbaijan have increased significantly, particularly since the 2000s, and 
that this increase is largely due to energy revenues and security threats. Furthermore, regional 
comparisons reveal that Azerbaijan's defense spending has reached a remarkable level compared 
to neighboring countries. It is understood that defense expenditures in Azerbaijan are not solely 
driven by security needs but are also a strategic policy tool shaped by economic capacity and 
regional developments. 
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GİRİŞ 

Güvenlik, insanoğlunun temel ihtiyaçları arasında yer almakla birlikte, devletler açısından da 
stratejik bir öneme sahiptir. Devletler, birlik ve bütünlüklerini tehdit eden unsurlara karşı 
güvenlik kurumları aracılığıyla savunma mekanizmaları geliştirmektedir. Uluslararası 
ekonomik ve güvenlik sistemlerindeki değişimlerin yansıması her geçen gün artan bir şekilde 
alınan kararları ve uygulamaları değiştirmektedir. Ülkelerin atacağı adımların birbirinden 
etkilendiği ve belirsiz bir süreçte ilerleyen savaşlar ülkelerin bütçelerini de zora sokmakta ve 
alternatif kaynak arayışlarına itmektedir. Stockholm Uluslararası Barış Araştırmaları Enstitüsü 
(SIPRI) verileri incelendiğinde dünya genelinde 1990’lı yıllarda ortalama 1,5 trilyon dolar 
düzeyinde olan harcama miktarı 2000’li yıllara gelindiğinde artarak 2 trilyon dolar düzeyine 
çıkmıştır. Günümüze gelindiğinde küresel savunma harcamaları yaklaşık 3 trilyon dolara 
yaklaşarak rekor düzeyinde bu rakam neredeyse son 30 yılda ikiye katlanmıştır.  

Azerbaycan ekonomisi büyük ölçüde petrol ve doğalgaz gelirlerine dayanmaktadır. 1994’te 
imzalanan “Asrın Anlaşması”1 ile, özellikle petrol fiyatlarının yüksek seyreLiği dönemlerde 
büyüme hızı artmıştır. Dünya ekonomisinin en çok etkilendiği ve odaklandığı nokta petrol 
fiyatlarının artışı ve azalışı olup dünyada yaşanan savaşların hem sebebi hem de çaresi gibi 
görünmektedir. Bu nedenle ekonomik büyüme, enerji fiyatlarındaki değişimlerden doğrudan 
etkilenmektedir. Azerbaycan, 2025 itibarıyla 7.000.000.000 varil kanıtlanmış petrol rezervine 
sahiptir; dünyada 19. sırada yer almakta ve 1.765.151.568.000 varillik dünya toplam petrol 
rezervinin yaklaşık 0,40% oluşturmaktadır. Petrol ve doğalgaz sektörleri Azerbaycan’ın 
GSYİH’nın üçte birinden fazlasını oluştururken ülke bütçesinin yarısından fazlası da bu 
sektörlere ayrıldığı görülmektedir.   

Bu çalışmada toprak bütünlüğüne kavuşan Azerbaycan’ın bağımsızlık sonrası dönemde enerji 
güvenliği, petrol gelirleri ve ekonomik açıdan nasıl ilerlediğini bölgesel açıdan ve küresel ölçekte 
hangi öneme ve konuma sahip olduğunu ortaya koymaktır. İlk bölümde savunma harcamaları 
önemi etkileri ve dünya genelinde savunma harcamalarının gelişimine yer verilmiştir. İkinci 
bölümde ise petrol ihraç eden bir ülke olarak Azerbaycan’ın gerek komşuları açısından gerekse 
küresel ölçekte önemi vurgulanmış olup ekonomik ilerlemesine katkıları incelenmektedir. Bu 
kapsamda öne çıkan değerlendirme sonuçlarına göre Azerbaycan’ın alması gereken tedbirler, 
ilerlemesi gereken konular üzerinde değerlendirmeler sunulmuştur. Halen devam etmekte olan 
savaşların ortasında atılacak adımlar ve gerekli önerilere yer verilmiştir. 

 

SAVUNMA HARCAMALARININ TANIMI VE KAPSAMI 

Tarihsel süreçte, ilk çağlardan günümüze kadar devletin en önemli organları arasında yer alan 
güvenlik güçleri, muhtemel tehditlere karşı daima hazırlıklı olmuş ve dönemin koşullarına 
uygun biçimde kendilerini yenilemişlerdir. Bu durum, kamu bütçesinin belirli bir kısmının 
güvenlik kurumlarına tahsis edilmesini zorunlu kılmaktadır. Genel anlamda, devletlerin 
egemenliklerini ve ulusal varlıklarını koruma amacıyla millî gelirden savunmaya ayırdıkları pay, 
literatürde savunma harcamaları olarak tanımlanmakta ve tam kamusal mal niteliği taşımaktadır 
(Tüğen, 1988).  

 
1 Not: Azerbaycan’ın enerji stratejisinin dinamikleri ve temel ilkeleri 20 Eylül 1994 tarihinde imzalanan 
“Asrın Anlaşması” (Əsrin Müqaviləsi) adlı belgede belirtilmiştir. Bu anlaşma bağımsızlık sonrası 
Azerbaycan tarihinde önemli bir yer tutmakla beraber, aynı zamanda yeni enerji stratejisine doğru atılmış 
bir ilk adım olarak bilinmektedir. Anlaşmanın en önemli sonucu olarak Azerbaycan petrolünün dünya 
pazarında tanınması gösterilmektedir. 
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Savunma harcamalarıyla ilgili akademik incelemelerde, kavramın tanımlanması hususunda 
ortak bir yaklaşım geliştirilememiştir (Taş, Örnek ve Aksoğan, 2013). Ortak bir tanımın 
geliştirilememesinin başlıca sebebi, savunma harcamaları kapsamında değerlendirilen 
kalemlerin ülkeler ve uluslararası örgütler açısından değişkenlik göstermesidir. Kumar 
(2017:647), savunma harcamasını bir devletin silahlı kuvvetlerini ve kritik hizmetlerini muhafaza 
etmek amacıyla tahsis eLiği mali kaynakların büyüklüğü olarak tanımlamaktadır. Polat (2020), 
savunma harcamalarını devletin ulusal egemenliğini iç ve dış tehditlere karşı korumak amacıyla 
gerçekleştirdiği mali giderler olarak tanımlamaktadır. Bayrak’a (2019:138) göre savunma 
harcamaları, sosyoekonomik düzenin sürdürülebilir biçimde devamı için gerekli görülmektedir. 
Özcan (2022) ise bu harcamaların karmaşık bir nitelik taşıdığını ve devletlerin güvenlik 
tehditlerine karşı etkili strateji ve politika üretiminde vazgeçilmez bir unsur olduğunu ifade 
etmektedir.  

Savunma harcamaları literatüründe iki temel yaklaşım öne çıkmaktadır. Bunlardan ilki, Askeri 
Keynesyen görüş olup arz yanlı ekonomi teorisine dayanmaktadır. Bu perspektife göre savunma 
harcamalarının yaraLığı talep, kapasite kullanımında artışa yol açmaktadır (Looney, 1994). 
Devletlerin savunma sanayisinde ithal ürünlere alternatif üretime yönelmeleri ve artan talebi 
yerli kaynaklarla karşılamaları hem istihdam düzeyinde hem de ekonomik büyümede artışa 
katkı sağlayabilmektedir (Buzdağlı ve Özdemir, 2021). Savunma harcamaları literatüründe öne 
çıkan diğer yaklaşım Neoklasik görüştür. Bu perspektife göre, talep yanlı teorik çerçeveye bağlı 
olarak savunma harcamaları, alternatif yatırım alanlarını dışlayıcı etki yaratmakta ve ekonomik 
büyümeyi olumsuz yönde etkilemektedir (Bekmez ve Destek, 2015). Bu yaklaşım, savunma 
harcamalarının diğer yatırım alanlarını sınırladığına dikkat çekerek, savunmaya tahsis edilen 
kaynakların azaltılıp sağlık ve eğitim gibi kamu hizmetlerine yönlendirilmesi gerektiğini 
savunmaktadır (Giray, 2004). Savunma harcamalarının finansmanı amacıyla para arzının 
artırılması, ekonomide enflasyonist baskılara neden olabilmektedir. Bu bağlamda, sermaye 
birikimi sınırlı ve yüksek enflasyon oranlarına sahip ülkelerde savunma harcamalarının kaynak 
israfına yol açmayacak biçimde planlanması gerekmektedir (Buzdağlı ve Özdemir, 2021). 

Ülkeler, oluşabilecek tehdit ve tehlikelere karşı önlem almak amacıyla bütçelerinin bir kısmını 
savunma harcamaları için ayırır. Savunma harcamaları incelendiğinde bu durum farklılık 
göstermektedir. 

 
Şekil 1. Savunma Harcamalarını Etkileyen Faktörler 
Kaynak: Duran ve Özdemir (2023:270). 

Savunma Harcamalarını 
EtkileyenFaktörler
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Etkenler
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• Ülke Ekonomisi: Devletin bütçe kapasitesi ve ekonomik büyüklüğü, harcamaların üst sınırını 
belirler. 

• İç ve Dış Tehditler: Ülke içindeki terör/asayiş sorunları ile sınır dışındaki komşular veya 
küresel güçlerden kaynaklanan risklerin yoğunluğudur. 

• Siyasi Rejim: Ülkenin yönetim biçimi (demokrasi, otoriterlik vb.) bütçe tercihlerini ve askeri 
öncelikleri doğrudan etkiler. 

• Yönetici Özellikleri: Karar vericilerin ideolojileri, güvenlik algıları ve liderlik tarzlarının 
harcama kalemlerine yansımasıdır. 

• Yardımcı Etkenler (Diğer Faktörler): Teknolojik gelişim düzeyi, nüfus yapısı ve iLifak ilişkileri 
(NATO gibi) gibi tamamlayıcı unsurlardır. 

Dünya Savunma Harcamalarının Seyri; Ülkelerin savunma bütçesinin ilgili dönem boyunca 
dinamik bir yapı sergilediği görülmektedir. 1990’lı yıllarda ortalama 1500,0 milyar dolar 
düzeyinde olan harcama miktarı 2000’li yıllara gelindiğinde artarak 2000,0 milyar düzeyine 
çıkmıştır. Günümüze gelindiğinde yaklaşık 3000,0 milyar dolara yaklaşan bu rakam neredeyse 
son 30 yılda ikiye katlanmıştır. Şekil 2’de görüldüğü gibi periyodun en yüksek harcama 
seviyesiyle kapandığını ortaya koymaktadır. 

 
Şekil 2. 1990-2025 Yılları Arası Dünya Savunma Harcamaları (Milyar Dolar) 
Kaynak: SIPRI, 2026:1 

1990’dan günümüze uzanan periyodik gelişim Şekil 2’de görüldüğü gibi, savunma 
harcamalarının küresel ölçekte homojen olmayan ancak genel itibarıyla yükselen bir grafik 
sergilediği görülmektedir. 2009-2025 yılları arasında dünya savunma harcamaları, 1,9 trilyon 
dolardan 2,9 trilyon dolara yükselmiştir. Bu artış savunma harcamalarının dünya genelinde %30 
yükseldiğini göstermektedir. 
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Şekil 3. Savunma Harcamalarında Azerbaycan Komşusu Ülkelerin Payı (2025) 
Kaynak: SIPRI, 2026:2  

2025 yılı itibarıyla Rusya, Ermenistan, İran, Türkiye ve Gürcistan’ın dünya savunma 
harcamalarının (GSYİH) içindeki payları incelendiğinde, en yüksek oranın %7,50 ile Rusya’ya ait 
olduğu görülmektedir. Rusya’yı %6,09 ile Ermenistan ve %2,09 ile İran takip etmektedir. Buna 
karşılık Türkiye (%1,91) ve Gürcistan (%1,75) daha düşük oranlara sahiptir. Bu veriler, bölge 
ülkeleri arasında güvenlik önceliklerinin ve askeri harcama düzeylerinin farklılık gösterdiğini 
ortaya koymakta; özellikle Rusya, Ermenistan ve İran savunmaya daha yüksek pay ayırdığı 
görülmektedir.  

 

AZERBAYCAN CUMHURİYETİNİN GENEL EKONOMİK YAPISI 

Tarihsel süreç boyunca önemli ulaşım ve ticaret güzergahları üzerinde bulunan Azerbaycan’ın   
stratejik önemi ortadadır. Öncelikle coğrafi konumundan başlayacak olursak; Azerbaycan 
Cumhuriyeti, Güney Ka{asya’da Büyük Ka{aslar ile Küçük Ka{aslar arasında yer almaktadır. 
Kuzeyinde Gürcistan (480 km) ve Rusya Federasyonu’na bağlı Dağıstan Özerk Cumhuriyeti (390 
km), güneyinde İran İslam Cumhuriyeti (756 km), batısında Ermenistan (1.007 km) ve Türkiye 
(Nahçıvan üzerinden 11 km) bulunmaktadır. Ülkenin doğusunda ise 713 km uzunluğunda kıyı 
şeridine sahip Hazar Denizi yer almaktadır. Toplam 86.600 km² yüzölçümüne sahip olan 
Azerbaycan’ın arazilerinin %11,5’i ormanlık alanlardan, %1,6’sı su havzalarından ve %50’si 
tarıma uygun topraklardan oluşmaktadır. Tarıma elverişli alanların %27’sini otlaklar 
oluştururken, %36,9’luk kısmı diğer tarım dışı alanlardan meydana gelmektedir (T.C. Ticaret 
Bakanlığı, 2025:4).  

Azerbaycan’ın siyasi ve idari yapısı; Ülkenin bağımsızlık süreciyle şekillenmiştir. Azerbaycan 
Parlamentosu, 31 Ağustos 1991’de bağımsızlığını ilan etmiş, ardından 18 Ekim 1991’de 
Bağımsızlık Kanunu kabul edilmiştir. 1991-1995 yılları arasında devlet yönetimi, Yüksek Sovyet 
tarafından bağımsızlığın yeniden tesisine ilişkin kabul edilen kanun temelinde yürütülmüştür. 
Bu dönemi takiben, 12 Kasım 1995’te halkoylamasına sunulan yeni Anayasa %91,9 gibi yüksek 
bir onay oranıyla kabul edilmiş ve yürürlüğe girmiştir. Kabul edilen bu Anayasa, Azerbaycan’ı 
demokratik, laik, hukuka dayalı ve üniter bir cumhuriyet olarak tanımlamaktadır (T.C. Ticaret 
Bakanlığı, 2025:4).  
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Nüfus ve İstihdamı, Azerbaycan, 10,37 milyonluk nüfusuyla dünya sıralamasında 89. sırada yer 
almakta ve 2030 yılı itibarıyla bu sayının yaklaşık 11 milyona ulaşacağı tahmin edilmektedir. 
Nüfusun %54,1’i kentlerde, %45,9’u ise kırsal bölgelerde yaşamını sürdürmektedir. 1990’lı 
yıllarda, Sovyetler Birliği'nin dağılmasının ardından ülkede kent nüfusunda bir düşüş yaşanmış, 
özellikle şehirlerde yaşayan etnik azınlıkların ülke dışına göç etmesi bu azalışta önemli rol 
oynamıştır. Ancak, 2003 yılından itibaren kentsel nüfusta yeniden artış görülmeye başlanmıştır. 
Bu yükselişte petrol sektöründeki ilerlemeler ve yeni iş olanaklarının sağlanması temel etkenler 
arasında yer almaktadır (T.C. Ticaret Bakanlığı, 2025:5). 

Azerbaycan ekonomisi büyük ölçüde petrol ve doğalgaz gelirlerine dayanmaktadır. Petrol ve 
doğalgaz sektörleri Azerbaycan’ın GSYİH’nın üçte birinden fazlasını oluştururken ülke 
bütçesinin yarısından fazlası da bu sektörlere ayrıldığı görülmektedir.   

Bu nedenle ekonomik büyüme, enerji fiyatlarındaki değişimlerden doğrudan etkilenmektedir. 
Son yıllarda ise ülke, sanayi, tarım ve hizmetler sektörünü geliştirerek ekonomiyi çeşitlendirmeye 
çalışmaktadır. 

Azerbaycan’ın 2021–2025 yılları arasındaki GSYİH değişimini göstererek ekonomik büyümenin 
zaman içindeki seyrini ortaya koymaktadır. Grafik 1 incelendiğinde genel olarak artış eğilimi 
görülmekte, ancak bazı yıllarda sınırlı dalgalanmalar yaşandığı dikkat çekmektedir. 

 
Grafik 1. Azerbaycan'ın GSYİH Düzeyi (2021-2025), milyar, $  
Kaynak: hLp://www.tradingeconomics.com/ 

2021 yılında GSYİH 54,83 milyar dolar iken 2022’de 78,81 milyar dolara yükselmiştir. 2023 yılında 
72,43 milyar dolara gerileyen değer, 2024’te 74,32 milyar dolara çıkmış ve 2025 yılında 75,21 
milyar dolara ulaşarak genel olarak artış trendini sürdürmüştür. 

Azerbaycan ekonomisi 2000 yılından 2024’e kadar olan dönemde genel olarak büyüme göstermiş, 
ancak bu büyüme farklı dönemlerde değişiklikler sergilemiştir. Özellikle 2005 sonrası dönemde 
GSYİH’deki yükseliş dikkat çekerken, 2009’daki küresel ekonomik kriz ve 2015’teki petrol 
fiyatlarındaki düşüş gibi olaylar GSYİH üzerinde belirgin düşüşlere neden olmuştur. 2020'deki 
pandemi de GSYİH'de bir düşüşe yol açmış, ancak 2021’den itibaren GSYİH tekrar toparlanma 
eğilimine girmiştir. 2025 yılı itibarıyla enflasyon oranı yılın başında %5,4 seviyesinde başlamış, 
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şubat ve mart aylarında kademeli olarak artarak sırasıyla %5,5 ve %5,9’a yükselmiştir2. Aşağıdaki 
Grafik 3’te 2015-2024 yılları arasında Azerbaycan işsizlik verileri görülmektedir. 

 

Aşağıdaki Grafik 2’de 2000-2024 yılları arasında Azerbaycan GSYİH verileri görülmektedir. 

 
Grafik 2. Azerbaycan GSYİH, 2000-2024 (Milyar dolar) 
Kaynak: hLps://data.worldbank.org/  
 

 
Grafik 3. Azerbaycan Cumhuriyetinin İşsizlik Oranı, 2015–2024 (%) 
Kaynak: Azerbaycan Cumhuriyeti Devlet İstatistik Komitesi (ASİS) verileri 
kullanılarak hazırlanmıştır. 

2015–2024 dönemi itibarıyla Azerbaycan’da işsizlik oranı incelendiğinde, 2015, 2016 ve 2017 
yıllarında oran %5,0 seviyesinde gerçekleşmiştir. 2018 yılında işsizlik oranı %4,9’a gerilemiş, 2019 
yılında ise yeniden %5,0 seviyesine yükselmiştir. 2020 yılında COVID-19 pandemisinin etkisiyle 
işsizlik oranı %7,24’e yükselerek önemli bir artış göstermiştir. Bu artışın ardından 2021 yılında 
oran %6,0’a düşmüş, 2022 yılında %5,6, 2023 yılında %5,5 ve 2024 yılında %5,3 seviyesine 
gerilemiştir. Genel olarak değerlendirildiğinde, işsizlik oranının pandemi öncesi dönemde %5 
civarında istikrarlı seyreLiği, 2020 yılında keskin bir artış gösterdiği ve sonraki yıllarda kademeli 
olarak azalarak yeniden önceki seviyelere yakınsadığı görülmektedir. 

Tablo 1 ve Tablo 2 ’de Azerbaycan’ın en fazla ihracat ve ithalat yaptığı ülkelere yer verilmektedir. 

 
2 Detaylı bilgi için bknz. Azerbaycan Merkez Bankası. hWps://www.cbar.az/home 
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Tablo 1. Azerbaycan’ın İhracat Yaptığı Ülkeler 

İthalatçı Ülkeler 2023 

İtalya %44,9 

Türkiye %15,8 

İsrail %4,1 

Yunanistan %4 

Hindistan %3,6 

Rusya %3,5 

Almanya %2,7 

İspanya %2,3 

Gürcistan  %2,2 

Çekya %2 
Kaynak: Elektrik Mühendisliği Odası, (2025:9). 
 
Tablo 2. Azerbaycan’ın İthalat Yaptığı Ülkeler 

İhracatçı Ülkeler 2023 
Rusya %18 

Çin %17,5 

Türkiye %13,3 

Almanya %%5,3 

Amerika %5,1 

Türkmenistan %4 

İtalya %2,8 

İran %2,7 

Japonya %2,5 

Güney Kore %2,5 

Kaynak: Elektrik Mühendisliği Odası, (2025:9). 

 

Azerbaycan ihracatında İtalya ilk sırada yer alırken, Türkiye ikinci, İsrail ise üçüncü sırada 
bulunmaktadır. Ülkenin 2023 yılı ithalatında ise Rusya birinci, Çin ikinci ve Türkiye üçüncü 
sıradadır. 

 

AZERBAYCAN KAMU HARCAMALARI İÇERİNDE SAVUNMA HARCAMALARI 

Azerbaycan’da 2000–2024 döneminde kamu harcamaları genel olarak artış eğilimi göstermiştir. 
Bu artış, ülkenin ekonomik büyüme süreci, petrol gelirlerindeki dalgalanmalar ve uygulanan 
maliye politikalarıyla yakından ilişkilidir. Aşağıdaki Grafik 4’te 2000-2024 yılları arasında 
Azerbaycan’ın kamu harcamaları verileri görülmektedir.  
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Özellikle 2006-2014 döneminde petrol fiyatlarındaki artışla birlikte harcamalarda hızlı bir 
yükseliş yaşanırken, 2015’te petrol fiyatlarının düşmesiyle harcamalarda belirgin bir azalma 
gözlemlenmiştir. 2020 sonrasında ise harcamalar tekrar artış trendine girmiş ve 2024’te en yüksek 
seviyeye ulaşarak Azerbaycan ekonomisinin kamu hizmetlerine yönelik yatırımlarının devam 
eLiğini göstermiştir.  

 
Grafik 4. Azerbaycan Kamu Harcamaları 2000-2024 (Milyon Dolar) 
Kaynak: hLps://countryeconomy.com/ 

Azerbaycan Silahlı Kuvvetlerinin Kapsamı; Kara, Hava ve Deniz Kuvvetleri olmak üzere üç ana 
bileşenden oluşmaktadır. 2020 yılı itibarıyla toplam personel sayısı yaklaşık 125.000 olup, 
seferberlik ve savaş durumlarında göreve çağrılabilecek yaklaşık 300.000 kişilik bir yedek güç de 
mevcuLur. (IISS, 2020: 184). Azerbaycan’da askerlik zorunludur; üniversite mezunları için 
hizmet süresi 12 ay, diğer yükümlüler için ise 18 ay olarak belirlenmiştir (www.cia.gov). 

Bakü-Tiflis-Ceyhan Ham Petrol Boru HaLı’nın 2005 yılında işletmeye alınması, Azerbaycan’ın 
enerji gelirlerinde kayda değer bir artışa yol açmıştır (Aliyev ve Suleymanov, 2015:43). Bu 
gelişme, Bakü yönetimine savunma harcamalarını ve silahlanmaya ayrılan mali kaynakları 
artırma imkânı sağlamıştır. 2020 itibarıyla Azerbaycan Kara Kuvvetleri envanterinde yaklaşık 
450 adet T-55, T-72 ve T-90 tipi ana muharebe tankı; çoğunluğu BMP-1/2/3, MT-LB ve BTR 
60/70/80/82 olmak üzere yaklaşık 900 paletli ve tekerlekli zırhlı araç; farklı kalibrelerde yaklaşık 
300 kundağı motorlu ve çekili obüs; ayrıca Türkiye’den temin edilen T-122 Sakarya ve T-300 
Kasırga sistemleri de dahil olmak üzere 150 civarında çok namlulu roketatar ile sayısı kesin 
olmayan LORA ve 9K79 Tochka (NATO kodu SS-21 Scarab) tipi kısa menzilli balistik füzeler 
bulunmaktadır. Hava Kuvvetleri ise büyük ölçüde Rus yapımı platformlarla donatılmış olup, 
envanterinde 15 MiG-29 av/bombardıman uçağı, 2 Su-24 bombardıman uçağı, 19 Su-25 yakın 
destek uçağı ve 26 Mi-24/35 taarruz helikopteri yer almaktadır (IISS, 2020: 185). Ayrıca, Hava 
Kuvvetlerinin hava savunma kapasitesi Rusya’dan temin edilen S-300PMU2 Favorit (NATO 
kodu SA-20B Gargoyle) ve EL/M-2080 erken ihbar radar sistemi ile İsrail’den alınan Barak-8 hava 
savunma füzeleriyle desteklenmektedir (Abrahamyan, 2018). 

Azerbaycan Silahlı Kuvvetleri envanteri incelenirken, savaşta belirleyici rolü nedeniyle insansız 
hava araçları (İHA) ve silahlı İHA’lar (SİHA) özel olarak ele alınmalıdır. Modern muharebe 
ortamında İHA/SİHA’ların sağladığı kuvvet çarpanı etkisini iyi değerlendiren Azerbaycan, son 
on yılda bu alana önemli yatırımlar yapmıştır. Güncel envanterde, Türk yapımı Bayraktar TB2 
ve İsrail’den temin edilen Orbiter 3, Aerostar, Hermes 450, Hermes 900 ile Heron TP tipi 
İHA/SİHA’lar yer almaktadır. Ayrıca İsrail menşeli Skystriker, Orbiter87 1K ve Harop kamikaze 
İHA’lar da envantere dahil edilmiştir. Azerbaycan, İHA/SİHA’ların çoğunu hazır alım yoluyla 
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tedarik ederken, son dönemde bazı İsrail çözümlerini lisans altında üretmeye başlamıştır 
(Fran�man, 2020). 

Azerbaycan’a Komşu Ülkelerin Savunma Harcamaları 

Tablo 3’ te Azerbaycan ve komşu ülkelerin savunma harcamalarının yıllar itibarıyla değişimi 
görülmektedir.  Bölgedeki askeri harcama dinamiklerini karşılaştırması yapıldığında genel 
olarak tüm ülkelerde uzun vadede artış eğilimi görülmekte, özellikle Rusya, Türkiye ve 
Azerbaycan’da belirgin yükseliş dikkat çekmektedir. 

 
Tablo 3. Azerbaycan ve Komşu Ülkelerin Savunma Harcamaları (Milyar Dolar) 

Ülkeler 2002 2011 2016 2020 2021 2023 2024 2025 

Rusya 13943,8 70237,5 69267,5 61883,8 65918,1 109203,6 149401,9 190416,6 

Türkiye 9050,4 17006,5 17831,3 15815,4 15240,3 19233,0 25012,2 29986,7 

İran 3243,9 14277,7 12234,4 3349,7 5699,6 7390,9 7891,9 7396,1 

Azerbaycan 139,9 3080,1 1397,0 2237,8 2703,2 3561,7 3777,1 4939,0 

Ermenistan 64,1 390,9 431,4 634,0 619,4 1326,2 1418,3 1725,2 

Gürcistan 34,0 468,8 315,2 287,9 300,5 506,5 538,1 657,9 

Kaynak: SIPRI, 2026:3. 

Rusya’nın savunma harcamaları 2002’de 140 milyar dolardan 2025’te 190 milyar dolara çıkarak 
yüzde elliler düzeyinde önemli düzeyde artış göstermiştir. Türkiye’de savunma harcamaları 9 
milyar dolardan yaklaşık 30 milyar dolara yükselmiştir. Azerbaycan’da ise 140 milyon dolardan 
4 milyar dolara çıkarak en hızlı artışlardan biri gerçekleşmiştir. Ermenistan yaklaşık 64 
milyondan 1,7 milyar dolara, Gürcistan ise 34 milyon dolardan 657 milyon dolara yükselmiştir. 
İran’da ise dalgalı bir seyir olsa da yaklaşık olarak 3 milyar dolardan 7 milyar dolara artış 
görülmektedir. 

Tablo 4’ te Azerbaycan ve komşu ülkelerde savunma harcamalarının ekonomik büyüklük 
içindeki yerini göstererek, bu ülkelerin savunmaya ne ölçüde öncelik verdiğini ortaya 
koymaktadır. Veriler incelendiğinde, bazı ülkelerde artış eğilimi görülürken, bazılarında düşüş 
ya da dalgalı bir seyir dikkat çekmektedir. Özellikle Azerbaycan, Rusya ve Ermenistan’da artış 
eğilimi öne çıkarken, Türkiye’de azalma, İran’da ise daha istikrarlı bir yapı gözlemlenmektedir. 

 
Tablo 4. Azerbaycan ve Komşu Ülkelerin Savunma Harcamalarının GSYİH İçindeki Payı (%) 

Ülkeler 2002 2011 2016 2020 2021 2022 2023 2024 2025 
Rusya 3,76 3,43 5,43 4,14 3,60 4,56 5,27 6,87 7,50 

Azerbaycan 2,24 4,67 3,69 5,24 4,93 3,80 4,92 5,08 6,47 

Ermenistan 2,70 3,85 4,09 4,98 4,47 4,08 5,51 5,46 6,09 

İran 2,17 2,38 2,80 2,18 2,32 2,24 2,49 2,22 2,09 

Türkiye 3,76 2,01 2,05 2,16 1,81 1,62 1,69 1,84 1,91 

Gürcistan 1,00 3,03 2,04 1,79 1,59 1,61 1,65 1,59 1,75 

Kaynak: SIPRI, 2026:3 

Azerbaycan’ın savunma harcamalarının GSYİH içindeki payı %2,24’ten %6,47’ye yükselerek 
kayda değer bir artış sergilemiştir. Rusya’da bu oran %3,76’dan %7,50’ye çıkarak dikkat çekici 
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bir yükseliş göstermiştir. Ermenistan’da ise %2,70’ten %6,09’a ulaşan artış, savunma 
harcamalarının belirgin şekilde genişlediğine işaret etmektedir. Türkiye’de oran %3,76’dan 
%1,91’e gerileyerek önemli bir düşüş eğilimi ortaya koymuştur. İran’da %2,17’den %2,09’a sınırlı 
bir azalma gözlemlenirken, Gürcistan’da dalgalı bir seyir izlenmesine rağmen %1,00’dan %1,75’e 
doğru ılımlı bir artış gerçekleşmiştir. 

Grafik 5’ de Azerbaycan ve komşu ülkelerin savunma harcamalarını coğrafi olarak 
görselleştirerek ülkeler arasındaki farkların daha kolay anlaşılmasını sağlamaktadır.  

 
Grafik 5. Azerbaycan ve Komşu Ülkelerin Savunma Harcamaları (Milyar Dolar) 

Kaynak: SIPRI, 2026:3. 

Görsel incelendiğinde, savunma harcamalarının bölge ülkeleri arasında eşit dağılmadığı, 
özellikle Rusya’nın açık ara en yüksek seviyeye sahip olduğu görülmektedir. 

Rusya yaklaşık 190 milyar dolar ile en yüksek harcamaya sahiptir. Türkiye 30 milyar dolar ile 
ikinci sırada yer almaktadır. İran 7 milyar dolar, Azerbaycan 4 milyar dolar seviyesindedir. Daha 
düşük harcamalar ise Ermenistan’da 1,7 milyar dolar ve Gürcistan’da 650 milyon dolar olarak 
görülmektedir. 

 

2020 Karabağ Savaşı ve Önemi 

2020 Karabağ Savaşı3 27 Eylül 2020 sabah saatlerinde temas haLında yaşanan çatışmalarla 
başlamış; 44 gün boyunca devam eden yoğun muharebelerin ardından, Rusya’nın arabuluculuğu 
ile imzalanan ve 10 Kasım 2020 tarihinde Moskova saatiyle 00.00’da yürürlüğe giren ateşkes 
anlaşmasıyla son bulmuştur. 

 
3 Azerbaycan topraklarının yaklaşık %20’sinin işgal altında olduğu göz önünde bulundurulduğunda, 
harekât sahasının yaklaşık 20.000 km² büyüklüğe ulaştığı, ancak esas çatışmaların bu alanın çok daha sınırlı 
bir bölümünde gerçekleştiği söylenebilir. Bunun yanı sıra, topografik açıdan gerek Karabağ bölgesi gerekse 
işgal altındaki diğer alanlar; akarsular ve derin vadilerle bölünmüş, yüksek dağ silsileleriyle karakterize 
edilmekte olup, düz alanların yok denecek kadar az olması dikkat çekmektedir. 



Berna HIZARCI BEŞER ve Elmar MAHARRAMOV 

 
 

425 

Azerbaycan Savunma Bakanlığı tarafından yapılan açıklamaya göre, işgal altındaki toprakların 
geri alınması amacıyla yürütülen harekât sonucunda 2.783 askerin yaşamını yitirdiği, 1.245 
askerin yaralandığı ve 100’ün üzerinde askerin ise hâlen kayıp olduğu bildirilmiştir 
(www.milliyet.com.tr). 

44 gün devam eden 2020 Karabağ Savaşı, Azerbaycan’ın kesin askeri üstünlüğü ile 
neticelenmiştir. Askeri ve stratejik perspektiften değerlendirildiğinde, savaşın en kritik kırılma 
noktasının Şuşa şehrinin Azerbaycan güçleri tarafından kontrol altına alınması olduğu 
anlaşılmaktadır. Nitekim Şuşa’nın kaybı sonrasında temas haLının diğer bölgelerinde bulunan 
Ermenistan birliklerinin ana ikmal ve geri çekilme hatları kesintiye uğramış; kuşatma ve imha 
riskiyle karşı karşıya kalan Erivan yönetimi ise bu koşullar altında ateşkesi kabul etmek zorunda 
kalmıştır.  

Özgen (2020:117) 2020 Karabağ Savaşı’nda öne çıkan gelişmeler arasında; hareket kabiliyetine 
kıyasla ateş gücünün belirleyici hale gelmesi, hava kuvvetleri ile zırhlı birliklerin daha ikincil 
roller üstlenmesi, balistik füze kullanımının artması ve propaganda faaliyetlerine geniş ölçüde 
yer verilmesi sayılabilir. Bununla birlikte, savaşın en dikkat çekici yönünün İHA/SİHA 
sistemlerinin ortaya koyduğu yüksek performans olduğu açıktır. Aslında bu sistemler, son yirmi 
yıl içerisinde kullanıldıkları asimetrik ve hibrit çatışma ortamlarında etkinliklerini zaten 
kanıtlamıştır. Ancak Karabağ örneğini farklı kılan unsur, bu teknolojilerin ilk kez devletler arası 
bir savaşta bu denli yoğun ve etkili biçimde kullanılmasıdır. Gelecekte yalnızca İHA/SİHA’ların 
değil, aynı zamanda insansız kara ve deniz araçlarını da kapsayan robotik sistemlerin askeri 
alandaki kullanımının artması beklenmektedir. Bu doğrultuda, söz konusu teknolojik 
gelişmelerin askeri harekâtların planlanması ve icrası üzerinde köklü dönüşümler yaratması 
kaçınılmaz görünmektedir. 

 

AZERBAYCAN PETROL REZERVLERİ VE EKONOMİK BÜYÜMEYE ETKİSİ 

Azerbaycan, dünyanın en eski petrol ülkesi olarak bilinir. 19. yüzyılın sonu ve 20. yüzyılın 
başında Bakü, dünyanın en büyük petrol merkezlerinden biri haline geldi. Azerbaycan'ın 
bağımsızlığını kazandıktan sonra, petrol ülkenin gelişiminde önemli bir rol oynadı. O dönemde 
ülke askeri saldırıya maruz kaldı ve çeşitli risklerle karşı karşıya kaldı. Ülkenin gelişimini 
sağlamak için, ulusal lider Haydar Aliyev'in ileri görüşlü politikası sonucunda ulusal bir petrol 
stratejisi geliştirilmiştir. Bu strateji 3 önemli bileşeni içermektedir: 

• Yabancı yatırım ve deneyim ülkeye çekmek, 

• Çok değişkenli bir dışa aktarma sistemi oluşturmak, 

• Doğal kaynaklardan elde edilen gelirlerin şeffaf ve verimli yönetimi. 

20 Eylül 1994'te, dünyanın tanınmış petrol şirketleriyle Azerbaycan'ın Hazar Denizi'ndeki 
Azerbaycan-Çırağ-Güneşli (ACĞ) sahalarının ortak geliştirilmesi ve petrol üretiminin paylaşımı 
hakkında anlaşma imzalanmıştır. "Yüzyılın Sözleşmesi" olarak adlandırılan bu anlaşma, yeni 
anlaşmaların imzalanmasının yolunu açtı. İmzalanan petrol ve gaz sözleşmeleri, boru hatları 
aracılığıyla "kara altın" ihracatının başlangıcı, ülkeye büyük gelirler getirdi. Artan gelirler, bu 
kaynakların depolanacağı ve varlıkların etkili şekilde yönetileceği bir kurumun kurulmasını şart 
koşturdu.  29 Aralık 1999 tarihli ulusal lider Haydar Aliyev'in 240 sayılı kararnamesiyle 
Azerbaycan Cumhuriyeti Devlet Petrol Fonu (SOFAZ)4 kuruldu.  

 
4Not: SOFAZ, petrol ve gaz gelirlerinin gelecek nesiller için toplanması, verimli yönetimi ve depolanmasını 
sağlayan özel bir kurumdur. SOFAZ, bütçe dışı ve ayrı bir devlet kurumudur. Şeffaflık, SOFAZ'ın 
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Azerbaycan’da petrol sektörü, bağımsızlık sonrasında ekonomik dönüşümün temel 
belirleyicilerinden biri haline gelmiştir. 1990’lı yılların ortalarından itibaren benimsenen enerji 
politikaları doğrultusunda hidrokarbon gelirleri; makroekonomik istikrarın tesis edilmesi, 
altyapının yenilenmesi ve kamu kapasitesinin güçlendirilmesi gibi alanlarda değerlendirilmiştir. 
Bu süreçte geliştirilen enerji projeleri ve ihracat hatları, ülkenin yalnızca ekonomik büyümesine 
değil, aynı zamanda bölgesel ve küresel ölçekte jeopolitik konumuna da önemli katkılar 
sağlamıştır. Öte yandan Azerbaycan’ın petrol ve doğal gazı, Türkiye’nin enerji ihtiyacı ve transit 
konumu açısından stratejiktir. Türkiye’nin gaz ihtiyacının yaklaşık %20’si Azerbaycan’dan 
karşılanmakta, Faz 2 ile bu oran %30’a çıkabilir. Azerbaycan’ın 5,2 GW elektrik kapasitesinin 
çoğu termik, geri kalanı hidroelektrik santrallerden sağlanmakta, eski teknoloji nedeniyle zaman 
zaman elektrik ithal edilmektedir. Kırsal bölgelerde kesintiler yaşanmakta, dağıtım özel 
şirketlerce yürütülmektedir (T.C. Ticaret Bakanlığı Uluslararası Anlaşmalar ve Avrupa Birliği 
Genel Müdürlüğü, 2025). Petrol ve doğalgaz sektörleri Azerbaycan’ın GSYİH’nın üçte birinden 
fazlasını oluştururken ülke bütçesinin yarısından fazlası da bu sektörlere ayrıldığı 
görülmektedir.   

1994’te imzalanan “Asrın Anlaşması” ülkenin enerji sektörünü dönüştürmüş, özellikle petrol 
fiyatlarının yüksek seyreLiği dönemlerde büyüme hızını artırmıştır. Günümüzde petrol ve doğal 
gaz, ihracatın %90’ından fazlasını oluşturarak ekonomide belirleyici rol oynamaktadır. Bununla 
birlikte, çeşitlendirme politikaları kapsamında sanayi, inşaat ve hizmet alanlarına da yatırım 
yapılmıştır. Ağır sanayi demir, alüminyum ve çimento üretimini kapsarken; inşaat ve ulaşım 
altyapısı son yıllarda dikkat çekici bir gelişim göstermiştir. Bankacılık sistemi ise büyük ölçüde 
iki devlet bankasının kontrolündedir. 2024 yılında ülkenin ihracatı 27 milyar dolar, ithalatı ise 21 
milyar dolar olarak gerçekleşmiştir. İhracaLa petrol, doğal gaz, altın ve pamuk öne çıkarken; 
Türkiye %14 pay ile ikinci sırada yer almıştır. İthalaLa ise altın, otomobil, petrol ve elektronik 
ürünler başlıca kalemlerdir; Türkiye %11 pay ile üçüncü sıradadır. 2025 için %3,5, 2026 için ise 
%2,5 düzeyinde GSYİH büyümesi öngörülmektedir (T.C. Ticaret Bakanlığı Uluslararası 
Anlaşmalar ve Avrupa Birliği Genel Müdürlüğü, 2025). 

Azerbaycan Petrol Rezervleri 

Azerbaycan, 2025 itibarıyla 7.000.000.000 varil kanıtlanmış petrol rezervine sahiptir; dünyada 19. 
sırada yer almakta ve 1.765.151.568.000 varillik dünya toplam petrol rezervinin yaklaşık 0,40% 
oluşturmaktadır. 

Tablo 5. Azerbaycan'daki Petrol Rezervleri (1997-2025) 
Yıllar Petrol Rezervleri-PR (Varil) Yıllar PR (Varil) 
1997 1,200,000,000 2011 7,000,000,000 
1998 1,200,000,000 2012 7,000,000,000 
1999 1,178,000,000 2013 7,000,000,000 
2000 1,178,000,000 2014 7,000,000,000 
2001 1,178,000,000 2015 7,000,000,000 
2002 1,178,000,000 2016 7,000,000,000 
2003 7,000,000,000 2017 7,000,000,000 
2004 7,000,000,000 2018 7,000,000,000 
2005 7,000,000,000 2019 7,000,000,000 
2006 7,000,000,000 2020 0 
2007 7,000,000,000 2021 7,000,000,000 
2008 7,000,000,000 2022 7,000,000,000 
2009 7,000,000,000 2023 7,000,000,000 
2010 7,000,000,000 2024 7,000,000,000   

2025 7,000,000,000 

Kaynak: www.worldometers 

 
faaliyetlerinin temel ilkelerinden biridir. Bu dönemde SOFAZ, kurumsal olarak oldukça gelişmiş ve 
uluslararası düzeyde bir finans kurumu haline gelmiştir. 
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Azerbaycan, yıllık tüketim seviyelerinin 171,8 katına eşdeğer kanıtlanmış rezerve sahiptir (2024 
verilerine dayanarak). Bu, net ihracat olmaksızın, yaklaşık 172 yıllık petrol kaldığı anlamına gelir 
(2024 tüketim seviyelerinde ve kanıtlanmamış rezervler hariç). 

 
Tablo 6. Ülkelere Göre Petrol Tüketimi (2024) 

Ülkeler Günlük Petrol 
Tüketimi (varil) 

Dünya Payı % Kişi Başına Yıllık 
Galon 

ABD 20.463.721 19,95 908,2 

Rusya 3.791.146 3,70 401,3 

Güney Kore 2.514.544 2,45 745,4 

İran 1.970.348 1,92 329,3 

Fransa 1.514.451 1,48 348,9 

İtalya 1.240.514 1,21 320,5 

Türkiye 1.107.049 1,08 194 

Pakistan 479.218 0,47 29,2 

İsrail 219.757 0,21 358,9 

Azerbaycan 111.631 0,11 165,6 

Kaynak: www.worldometers 

2024 yılı verilerine göre Azerbaycan’ın günlük petrol tüketimi yaklaşık 111.631 varil olarak 
gerçekleşmiştir. Ülke, dünya toplam günlük petrol tüketiminin yaklaşık %0,11’ini oluşturarak 
petrol tüketiminde dünya sıralamasında 77. sırada yer almaktadır. Nüfus verileri esas 
alındığında ise kişi başına düşen günlük petrol tüketiminin yaklaşık 0,45 galon, yıllık tüketim 
düzeyinin ise ortalama 166 galon (yaklaşık 4 varil) olduğu görülmektedir. 

 
Tablo 7. Ülkelere Göre Petrol Üretimi (2024) 

Ülkeler Günlük Petrol Üretimi (varil) 
ABD 22.844.371 

Kanada 5.996.888 

Çin 5.334.336 

İran 4.626.733 

Hindistan 952.481 

Birleşik Krallık 738.801 

Azerbaycan 597.137 

Almanya 182.183 

Türkiye  119.825 

Kaynak: www.worldometers 

2024 yılı verileri çerçevesinde Azerbaycan’ın günlük petrol üretiminin yaklaşık 597.137 varil 
düzeyinde gerçekleştiği ve bu üretim miktarıyla dünya petrol üretiminde 28. sırada yer aldığı 
görülmektedir. Bununla birlikte, mevcut üretim düzeyi esas alındığında ülkenin yıllık petrol 
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üretiminin, 2025 yılı itibarıyla belirlenen kanıtlanmış petrol rezervlerinin yaklaşık %3,11’ine 
karşılık geldiği değerlendirilmektedir. 

 

SONUÇ 

Azerbaycan, 1991’de bağımsızlığını ilan eLikten sonra ekonomik, siyasi ve toplumsal açıdan 
ciddi sınamalarla karşılaşmış, ancak hızlı reform adımlarıyla bu zorlukları aşmayı başarmıştır. 
Azerbaycan’da petrol sektörü, bağımsızlık sonrasında ekonomik dönüşümün temel 
belirleyicilerinden biri haline gelmiştir. Özellikle 1994’te imzalanan “Asrın Anlaşması” ülkenin 
enerji sektörünü dönüştürmüş olup petrol fiyatlarının yüksek seyreLiği dönemlerde büyüme 
hızını artırmıştır. Günümüzde petrol ve doğal gaz, ihracatın %90’ından fazlasını oluşturarak 
ekonomide belirleyici rol oynamaktadır. 

Azerbaycan, petrol rezervleri sıralamasında dünyada 19. sırada yer almaktadır. İklim 
değişikliğinin etkisiyle yenilenebilir enerji kaynaklarına erişim sağlamak durumunda olan birçok 
ülke önemli uluslararası toplantılarda karar almak için bir araya gelmektedir. Birleşmiş Milletler 
İklim Değişikliği Konferansı Conference of the Parties (Taraflar Konferansı) COP29 2024 yılında 
Azerbaycan’da gerçekleştirilmiştir. Küresel ısınma ve sera gazı salınım oranlarını azaltmak 
amacıyla her yıl bir araya gelinmektedir. Burada alınan kararların uygulanması dünyanın sağlıklı 
yaşanabilir bir yer olması için gereklidir. Özellikle Petrol ve doğalgaz sektörleri Azerbaycan’ın 
GSYİH’nın üçte birinden fazlasını oluştururken ülke bütçesinin yarısından fazlası da bu 
sektörlere ayrıldığı görülmektedir. İhracatın yüzde 90’ından fazlası da petrol ve doğalgaz 
ürünlerinden oluşurken bu zirvede hidrokarbon sektörünün beşiği olduğu da olumsuz bir 
şekilde eleştirilmiştir.  

ABD–İran savaşının etkisiyle ortaya çıkan belirsizliğin, Azerbaycan’ın savunma harcamalarını 
etkilediği görülmektedir. Savunma harcamalarına bakıldığında ortaya çıkan artış ve petrol 
gelirlerindeki yükseliş, enerji piyasalarında önlem almayı gerektirmektedir. Petrol fiyatlarının 
artması bazı ülkeler için avantajlı hâle gelmektedir. Azerbaycan’ın da bu avantajlı durumdan 
olumlu etkilendiği görülmektedir. Dünya toplam petrol rezervinin yaklaşık 0,40% 
oluşturmaktadır. Bu durum tüm dünya ülkeleri açısından yakınlaşma sebebi olabilecektir. 1991 
yılında Azerbaycan’ın bağımsızlığını ilan etmesinin hemen ardından bu bağımsızlığı tanıyan ilk 
ülke olan Türkiye ile enerji, iş birliği, ticaret, kültürel etkileşim ve askeri ortaklık gibi birçok 
alanda yakın ilişkilerin arLırılması önem taşımaktadır.  
 
Hakem Değerlendirmesi: Dış bağımsız.  
Destek Bilgisi: Herhangi bir kurum ve/veya kuruluştan destek alınmamıştır.  
Çıkar Çatışması: Yazarlar arasında çıkar çatışması yoktur.  
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beyan eder. Aksi bir durumun tespiti halinde Sosyal, Beşeri ve İdari Bilimler Dergisi’nin hiçbir 
sorumluluğu olmayıp, tüm sorumluluk makale yazar(lar)ına aiLir.  
Etik Kurul Onayı: Çalışma kamuya açık ikincil verilerin kullanılmasıyla oluşturulmuştur. 
Araştırmacıların Katkı Oranı: Yazarlar çalışmaya eşit oranda katkı sağlamıştır.  
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